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Resumen.

Esta investigacion tiene como objetivo principal llevar a cabo un Analisis
Microecondmico-Temporal-Estacional del género Persea americana. Vivero San Antonio.
1992-2022. Junto a la investigacion principal se desarrollan los objetivos especificos que la
complementan en cierto grado entre ellos se encuentra el primer objetivo que seria en parte
examinar mediante encuestas aquellos pardmetros naturales y econémicos que influyen en
gran medida en los tipos de viveros a nivel nacional y en las diversas variedades de plantas
y productos botanicos presentados. El segundo objetivo involucra elaborar un estudio de
mercado de los factores econdomicos e histdricos existentes para determinar la oferta y la
demanda en los negocios de plantas ornamentales, frutales, medicinales y forestales. El
tercer objetivo hace énfasis en destacar mediante una serie de corte transversal las
diferentes variables relacionadas con un tipo de plantas frutales producidas vy
comercializadas en un vivero mixto. La resoluciéon de cada uno de estos objetivos se
desarrolld en base a encuestas aplicadas tanto a oferentes y demandantes para un andlisis
mas preciso que pueda determinar los patrones y paramentos internos y externos mas
certeros que influyan en el mercado de viveros de forma contundente. A través de multiples
entrevistas aplicadas a expertos en la materia se busca desarrollar factores técnicos que
definan tanto las fortalezas y debilidades como las amenazas y oportunidades que enfrentan
las instituciones que conforman dicho mercado ya fuese por cambios repentinos en la
moneda regional o simplemente fluctuaciones climaticas junto a la apariciéon de
microorganismos que afecten el desarrollo botanico. Las circunstancias que pueden afectar
este tipo de eventos ha obligado a una constante reinvencion de dicho mercado con el pasar

del tiempo.

Palabras clave: Fluctuaciones, Desarrollo, Reinvencion.
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Introduccion

En el mercado de viveros existen diversas variables que afectan el mismo en gran
medida. Dicho entorno para el desarrollo de estrategias de negocio tiende a ser muchas
veces conflictivo al ser el medio ambiente un elemento fundamental y una entidad
incomprensible e indetenible. Los eventos naturales del medio ambiente son considerados

como sucesos de diversos tipos de envergadura.

Para muchas regiones resulta particularmente comun la aparicion de catéstrofes
naturales, razéon por la cual a través de décadas de andlisis del entorno natural se han
desarrollado medidas para manejar este tipo de eventos con la menor cantidad de pérdidas
posibles, no obstante, para regiones que no estan acostumbradas a sufrir hechos
catastroficos les resultaria desastroso suftir este tipo de eventos si no han desarrollado

cierta capacidad de prevision.

La economia es considerada un estudio empirico ya que la misma es conocida como la
ciencia de la adaptacion, es decir, cada fenémeno o evento nuevo que suceda en el mundo
serd analizado por la misma y dicha experiencia serd asimilada como parte de su repertorio
para de esta forma adaptarse y permanecer casi imperturbable ante el surgimiento de este

tipo de fenémenos en el futuro.

En la actualidad la aparicion de patogenos botdnicos como el dragon amarillo o
“Huanglongbing”, han afectado gravemente la produccion de plantas frutales tipo citrico a
nivel mundial. Un estudio a nivel nacional en Venezuela revelaria como este tipo de
eventos ha afectado a la economia nacional y qué medidas se estan tomando para hacerle

frente por parte de los expertos en botdnica venezolana.

Por lo tanto, parte de este trabajo de investigacion determinard los movimientos tomados
por el negocio de viveros nacionales ante el surgimiento de este tipo de patogenos junto a

diversas fluctuaciones en la moneda para determinar cual genera mayor fluctuacion.

También se hace énfasis en las posibles medidas de contingencia a nivel
microecondmico en el corto y en el largo plazo que permitan hacer frente a este tipo de
fenomenos y ser compartidas para adaptar los resultados positivos en el nivel
macroeconomico, y asi hacer frente a irregularidades botanicas de forma eficiente, optando

por las decisiones mas viables segun la informacion obtenida.



Capitulo 1
Objetivo de estudio
Planteamiento del problema:

A través del tiempo los negocios de viveros han mostrado versatilidad, y un gran nivel
de adaptacion ante las fluctuaciones econdmicas que existen a nivel nacional. Las
limitaciones de algunos de ellos destacan en su escasa innovacion en el ambito tecnoldgico,
por lo tanto, se debe profundizar en las areas de estudio botanico para innovar los métodos

de produccion y venta.

Con el contenido mostrado se quiere tratar de estimar el potencial econdmico que las
plantas tanto ornamentales, frutales, medicinales y forestales pueden ofrecer junto a
diversos productos complementarios en el mercado botanico, sumado al nivel de
aprovechamiento existente segun la funcion y limitaciones técnicas de los viveros, tomando
como ejemplo un anélisis microeconémico originado de la data de produccion de uno de los
viveros. De esta forma se examinard una muestra anual mediante series de corte transversal

para una resolucién mas certera.

Se puede tomar como ejemplo importante la data del vivero San Antonio, el cual, tiene
mas de medio siglo de antigiiedad, ademas de surtir de plantas a una gran cantidad de
viveros en el estado Carabobo, Aragua, Yaracuy entre otros estados a nivel nacional.
Dicho vivero cuenta con 10 empleados solamente, esto afiadido a que uno de los 2
integrantes de este TEG ha trabajado en dicho vivero y forma parte de la cuarta generacion

familiar en la direccion de dicho negocio botanico.

Con la crisis actual se busca hacer también un registro de los niveles de desarrollo,
ademas de calcular como ha afectado la crisis del virus covid 19 al entorno botanico dentro
del vivero San Antonio fundamentandose claro en las ventas, compras, produccion y

adquisicion de plantas frutales como la Persea americana y sus variedades.

Esto se lograré estableciendo un analisis comparativo mediante estadisticas del nivel de
produccion y ventas en algunas plantas frutales como la Persea americana durante el

periodo 1992-2022.



Para esto se toma como referencia el periodo de desarrollo y crecimiento de la Persea
americana y se examina si el nivel de rentabilidad va sujeto al mantenimiento que se le
invierte a la misma, es decir se busca contrastar si la cantidad de tiempo invertido en la
manutencion va ligada a la calidad econdmica de la Persea americana durante el periodo de

tiempo 1992-2022.

Esta investigacion se realiza dentro del entorno botdnico por la falta de relacién que
existe entre el concepto econdmico y el mundo Botanico, asi como el desinterés de ambas
partes por formular un acercamiento para fines estadisticos. Como tal no existen muchos
temas a nivel de investigacion cientifica que se encarguen de registrar contenidos de los
limites técnicos y econdomicos para el entorno botanico, asi como cuales modelos a nivel

microecondmico que podrian ser aplicables para innovar dicho entorno.

De esta forma guidndose con el rendimiento econdémico y cualidades biologicas de
plantas frutales como la Persea americana vistas en el periodo 1992-2022, se busca tener un
analisis Unico que involucre las fluctuaciones econdmicas del vivero San Antonio aunado a
la crisis actual y determinar las altas y bajas econdmicas que se presentaran durante el

trayecto ya mencionado.
Formulacion del problema

Este trabajo se centrara en el andlisis econdmico Cuali-cuantitativo del mercado de
viveros centrados en la comercializacion de plantas ornamentales, frutales, medicinales y
forestales para identificar las fortalezas, debilidades, amenazas y oportunidades que existan
en dicho negocio mediante encuestas aplicadas a 40 viveros o negocios botanicos y de 151
clientes de forma andénima a nivel nacional junto a una entrevista a un vivero mixto

voluntario.

También se evaluara mediante comparacion estadistica la evolucion de la persea
americana con el fin de establecer un analisis comparativo botanico y econémico que
resalte los cambios que han influido en el entorno botanico que afectaron al ambito
econdmico, tomando también un afio en especifico como modelo de prueba para corte

transversal y determinar las variables influyentes.

Justificacion del problema



Esta investigacion se hace con el fin de elaborar medidas econdmicas que permitan
innovar en el largo plazo al negocio de viveros que comercializan plantas frutales,
ornamentales, medicinales, forestales, entre otros productos botanicos, teniendo como

referencia la data que permiti6 la creacion de dichos negocios.
Objetivo general:

Realizar un Anélisis Microecondmico-Temporal-Estacional del género Persea americana

en el Vivero San Antonio 1992-2022.
Objetivos especificos:

e Examinar mediante encuestas aquellos pardmetros naturales y econdémicos que
influyen en gran medida en los tipos de viveros a nivel nacional y en las diversas
variedades de plantas y productos botanicos presentados.

e FElaborar un estudio de mercado de los factores econdmicos e historicos existentes
para determinar la oferta y la demanda en los negocios de plantas ornamentales,
frutales, medicinales y forestales.

e Destacar mediante una serie de corte transversal las diferentes variables
relacionadas con un tipo de plantas frutales producidas y comercializadas en un

vivero mixto.



Capitulo 2
Marco tedrico referencial

El marco metodologico es definido como aquellas indagaciones previas que se encargan
de sustentar el estudio, las cuales estan relacionadas al mismo problema. Arias (2012). En
resumen, el marco tedrico es una investigacion introductoria de documentos y libros (Fuese

documental o bibliogréfica).

Esto permitird tomar decisiones mas acertadas en la elaboracion de la investigacion de
campo, permitiendo asi guiar el andlisis de la informacion obtenida en el terreno donde se

lleva a cabo el estudio que se pretende desarrollar.
Antecedentes de la investigacion

Parte de los antecedentes de esta investigacion parten del andlisis de autores
internacionales y expertos nacionales en botdnica que han enfocado sus investigaciones en
areas relacionadas con el desarrollo del mercado de viveros para estimar el potencial
econdémico del mismo, asi como la variedad de paradigmas filosoéficos que influyen en el

desarrollo del mismo.

El marco tedrico es producto de la revision documental y entrevistas en vivo, la misma
consiste en una conglomeracion de ideas, puntos de vista de distintos autores, teoria y

definiciones que fundamentan la investigacion que se desarrollara.

En perspectiva al contenido anterior, se puede destacar que la parte documental de esta
investigacion tomada como antecedentes en este proyecto son (1) nacional (2)

internacionales.

La primera investigacion de tipo documental, se presenta el trabajo de grado de Janina
V. y Mabel G. Dominguez (2013), titulado “Estudio de factibilidad para la creacion de
un vivero productivo de plantas ornamentales en el km 6 de la via milagro-Parroquia
Roberto Astudillo”, de la universidad estatal de Milagro, quienes optaron por el titulo de

ingenieria en contaduria publica y auditoria mencion C.P.A.

Aqui se tiene como fundamento principal estudiar el mercado de plantas ornamentales
en Argentina, su origen y desarrollo, asi como formular encuestas para la obtencion de

informacion a diversos clientes, para examinar los grados de tendencia y preferencias
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botanicas. La encuesta a viveros a nivel nacional que se aplicara toma partido de las bases

establecidas en este trabajo de investigacion.

Otro trabajo relevante en el area documental es el de Liliana Gomez (2016), titulado
“Factores que determinan la rentabilidad del cultivo del cacao en el distrito de
polvora”, de la universidad nacional agraria de la selva ubicada en Peru, para optar por el

titulo de economista.

Aqui se tuvo como objetivo principal el analisis de la rentabilidad de los productos
agricolas en el Perd, especialmente en afios donde las productividades estaban bajas y los
costos altos, ademds que se analizan las variables exdgenas que afectan la produccion de
plantas frutales como el cacao. Esta investigacion contribuye a determinar los limites

técnicos y bioldgicos de las plantas mas rentables a producir en el mercado botanico.

También se plantea un analisis de rentabilidad basandose en los elementos que influyen
en el desarrollo financiero de un vivero y las posibles consecuencias de no considerarlos,
permitiendo crear estrategias de mercado innovadoras que permitan a los nuevos

competidores hacer frente a aquellos que posean mayor envergadura financiera.

La otra parte esta centrada en la investigacion de campo obtenida en el anélisis nacional;
aqui se profundiza también en los fundamentos tedricos de los mercados de viveros a nivel
nacional junto a opciones financieras mas viables, para ello se examinardn diversas
encuestas aplicadas tanto a clientes para determinar gustos y preferencias a una cifra de 151
clientes a nivel nacional, como también a viveros a través de encuestas formuladas que
examinen las fortalezas y debilidades en una muestra de 40 viveros, ya fuesen del tipo
productor, comercial, o mixto, entre ellos se hard mayor énfasis a un negocio botanico

mixto, el vivero San Antonio.
Antecedentes del vivero San Antonio

Como informacion relevante de la investigacion de campo, se toma en cuenta la data
obtenida en el vivero San Antonio entre los anos 1992-2022, también se consideran las
entrevistas presenciales entre los afios 2020-2024, hechas al administrador de dicho vivero

con mas de 40 afios en el area botéanica, el sefior Henry Martin.



Dentro de los resultados mas destacados se puede resaltar el contenido obtenido en el
vivero San Antonio. En dicho vivero se encuentra una muy vasta informacién enfocada en

la produccidn, ventas, e innovacion de la persea americana en un ciclo de 30 afos.

Este es un caso unico para el mercado de viveros a nivel nacional. En el mismo se
encabeza un bastion formidable en la produccion de dichas plantas, para el estado Carabobo
y a nivel nacional. El vivero San Antonio es un negocio familiar dedicado a la venta de
plantas frutales y ornamentales con mas de tres generaciones y un tiempo de existencia de

53 anos.

Este negocio fue fundado por Antonio Martin, inmigrante proveniente de Espafia en el
afio 1970. A través del tiempo este negocio ha mostrado versatilidad, reinvencioén y un gran

nivel de adaptacion ante las fluctuaciones econdmicas que existen a nivel nacional.

La investigacion obtenida en el vivero San Antonio es de tipo empirica, en la cual se
profundizan los fundamentos tedricos enfocados en la versatilidad del mercado de viveros
los cuales estan basados en algunos fundamentos basicos de la economia primitiva, para el

caso de aquellos que sean productores o mixtos.

En perspectiva al contenido anterior se resalta que este trabajo de investigacion apoya
los estudios antes mencionados en cuanto a la bisqueda de opciones financieras viables
mediante la innovacion bioldgica que permitan la evolucion del mercado de viveros a
través de distintos analisis de rentabilidad en base al estudio interno y externo de dicho

mercado.

Esto se lograra ya sea encuestando a distintos viveros, consultando trabajos
documentales y solicitando a un vivero voluntario la data transversal de una especie

botdnica para un analisis econdomico mas profundo.
Bases tedricas:

Para Arias (2012):” Las bases teoricas implican un desarrollo amplio de los conceptos y
proposiciones que conforman el punto de vista o enfoque adoptado, para explicar o

sustentar el problema planteado”. (p 106).

Para el desarrollo de la investigacion es necesario establecer los distintos fundamentos
relacionados con el problema que se investiga. Esto permite tener una vision mas amplia

de los conceptos empleados para el establecimiento del proyecto. Toda teoria de relevancia
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debe sustentarse por autores que por medio de sus investigaciones permitan respaldar el

estudio reciente.

La finalidad del marco tedrico es la de situar el problema de la investigacion dentro de
un conjunto de conocimientos, que permita orientar la busqueda y ofrezca la definicion

ideal a los términos que se empleen en la investigacion.
Mercado financiero

Los viveros son un mercado financiero que funciona con materias primas, bienes y
productos. El propoésito de los compradores no es la compra del producto para su consumo

inmediato, sino prolongar el desarrollo del producto para su posterior aprovechamiento.

El consumo o uso del producto para diversas finalidades se vera prolongado con el pasar
del tiempo hasta completar su ciclo o funcion verdadera. La idea principal de los mercados
financieros como los viveros es agrupar a un conjunto de oferentes y demandantes para

ofrecer una gama de opciones y asi realicen sus transacciones.

Muchas de las transacciones financieras requieren de espacios que permitan desarrollar
la funcidon de compra-venta en el sistema financiero, en el que se realizan los intercambios
de instrumentos, valores financieros y se definen sus precios en el mercado botanico

sefialado. (E. Gonzalez; Guatemala 2014).
Beneficio del mercado de viveros

El mercado de viveros posee beneficios tanto macroeconémicos como microecondémicos

entre ellos se encuentran:

e Comercio internacional.

e Acceso a técnicas de cultivo mas rentables y eficientes para reducir costos ante la
variabilidad climatoldgica.

e Innovaciéon continua del producto en su fase temprana segun la fluctuacion

climatica.



Funciones principales

Dentro de las funciones principales del mercado de viveros se encuentran:

El mercado de viveros permite dotar al entorno botdnico de una estructura
organizada para la produccidn, desarrollo botanico y venta de plantas ornamentales,
frutales, medicinales y forestales para las transacciones financieras.

Cubrir la demanda de plantas ornamentales y forestales destinadas a la decoracion,
estética y embellecimiento de areas publicas o privadas.

Solventar la demanda botanica ornamental, frutal, medicinal y forestal inmediata
enfocada en la renovacion del medio ambiente.

Resolver de manera indirecta la demanda alimentaria para el consumo de productos
agricolas mediante la venta de plantas frutales destinadas a la produccion de frutos
para comercializar en el mercado alimentario.

Contribuir a la climatizacion de plantas extranjeras para su posterior incorporacion
en la fauna y mercado botdnico nacional.

Cubrir la demanda de plantas ornamentales, frutales y forestales para fines

medicinales.
Caracteristicas del mercado de viveros

El mercado de viveros divide a los viveros en 3 tipos segin experiencia y dominio
en el mercado, estos serian: Productores, Comerciales y mixtos.

Para los 3 tipos de viveros, estan las variedades de plantas que podrian producir y
comerciar, estas serian frutales, ornamentales y forestales.

A nivel de viveros, los factores de inversion a largo plazo como el tiempo, dinero y
mano de obra solo se trabajan con plantas frutales y ornamentales. Solo bajo pedido
especial se trabajan con plantas de tipo forestal.

El tiempo de produccion de plantas frutales, ornamentales, medicinales y forestales
estd ligada a la climatologia de la region y a la adaptabilidad de la planta segiin su
sistema inmune ante las diversas fluctuaciones climatoldgicas de dicha region.

El repertorio de plantas en venta varia segun el sistema inmune de la planta, por eso
se escogen producir en masa aquellas plantas que posean un sistema inmune

resistente y adaptable ante la amenaza de microorganismos.



Para el caso de viveros productores y mixtos que produzcan en grandes cantidades,
su innovacion tecnologica para la produccion de plantas ha tenido poco o ningun
desarrollo y se valen de la mejora empirica de técnicas botanicas como los cortes
manuales para la hibridacion de plantas frutales.

La demanda boténica esta condicionada por el nivel de adaptacion de las plantas a
temperaturas a los cuales fueron climatizadas. Introducir plantas adaptadas a climas
de bajas temperaturas a lugares de altas temperaturas genera un desarrollo lento en
el espécimen.

Los viveros productores y mixtos-EP (enfocados en producir) sélo tendran
competidores si estos estan ubicados en regiones con climas similares para adaptar
sus plantas, por lo tanto, no existe competencia si estan ubicados en regiones con
climas distintos.

A nivel regional se considera al mercado de viveros productores y mixtos-EP como
uno del tipo monopolico contra aquellos viveros comerciales y mixtos-EC
(enfocado en el comercio).

Dicho mercado entraria en fase de competencia si al menos 2 viveros productores o
mixtos-EP coincidieran en un mismo clima regional. Solo a nivel nacional se
considera a dicho mercado como oligopolico ya que no existen muchos viveros
productores o mixtos-EP.

Venezuela tiene al menos 37 tipos de climas (Silva y Gustavo, 2013). Por lo tanto,
la competencia de viveros solo se limita a aquellos que compartan un mismo clima
regional de esos 37.

Creacion de viveros

Se considera al mercado de viveros como un mercado de competencia perfecta, solo si

se incluyen los viveros de tipo comercial y mixtos-EC. Por otro lado, si se incluye a los

viveros de tipo productor y mixto-EP, el mercado pasara a ser uno de tipo monopolista a

nivel regional ya que los viveros productores y mixtos con habilidad innata para producir

en grandes cantidades son muy escasos, a nivel nacional.

Por lo tanto, a nivel nacional seria considerado un mercado del tipo oligopodlico, y las

variables tanto econdmicas como botanicas afectan en gran medida a los viveros

comerciales que son compradores frecuentes.
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La creacion de viveros productores y mixtos-EP dependera de contar con fuentes
inagotables de recursos para la produccion y desarrollo de las plantas. (H. Martin,

comunicacion personal, 20 de abril del 2020).

No obstante, segiin el administrador del vivero San Antonio, el sefior Henry Martin:” La
ubicacion de recursos para la sustentabilidad del vivero productor es vital, por lo tanto, para
ubicar dichos recursos hay que fiarse si la region fue sustentable por civilizaciones pasadas
para saber si la region seleccionada tendra potencial de ser sustentable nuevamente”. (H.

Martin, comunicacién personal, 22 de abril del 2020).

Casi siempre gran parte de los viveros de tipo comercial y mixto-EC estan asociados a
uno de tipo productor o mixto-EP para sustentar la falta de recursos y comerciar con dicho
vivero elementos que no posea, tales como publicidad en redes sociales o transportes para

llevar lotes de plantas frutales. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de abril del 2020).

Por lo tanto, las modificaciones en cuanto a precios de plantas de los viveros
comerciales van a variar segun los cambios en el precio de las ventas de viveros

productores y viveros mixtos-EP.
Productos agricolas:

El mercado de viveros trabaja de manera indirecta con la elaboracion de productos
agricolas. Los productos agricolas son conocidos como soft commodities, algunos viveros

productores cultivan cacao, café, granos y hortalizas, aunque no en una cifra amplia.

Para el caso de los productos tropicales, se destacan al ser objetos de transacciones
relevantes en plazas financieras distintas. Para este caso se incluyen elementos indirectos
que facilitaran la obtencion del producto deseado. Para el aguacate por ejemplo existen al

menos unas 65 variedades a nivel nacional.

Resumiendo, se generan nuevos conocimientos de mercado mediante la
experimentacion, evaluacion y posterior innovacion de métodos de produccion segun el

sistema inmune de las plantas y la climatologia regional.
Contratos preestablecidos (futuros)

Para el caso de algunas plantas frutales como el aguacate, las mismas requieren venderse
en lotes de 1000 especimenes de 30 variedades distintas escogidas por el cliente con

anticipacion al menos un afio antes, esto se hace para dar tiempo a eventos naturales como
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la polinizacion estacional, con el fin de catalizar la maduracion del producto y asi generar
una mayor cantidad de frutos en las épocas de cosecha. (H. Martin, comunicacién personal,

22 de abril del 2020).

Aunque en la mayoria de los mercados futuros no se negocian las existencias fisicas del
producto, para el mercado de viveros dichas existencias son negociables debido a
cualidades individuales de los especimenes botanicos, ademas también se influye mucho el
periodo de produccion anual el cual esta influenciado por la adaptacion a la climatizacion
de las plantas mediante la hibridacion con especies silvestres. (H. Martin, comunicacioén

personal, 24 de abril del 2020).

Los procesos de climatizacion de plantas extranjeras anteriormente mencionadas se
realizan en concordancia con la maduracion de las plantulas locales, que seria una vez al
afo. Esta es una de las principales razones para implementar contratos pre establecidos y
ajustarse con anticipacion a los gustos de los demandantes de plantas frutales. (H. Martin,

comunicacion personal, 25 de abril del 2020).

En resumen, un contrato de futuros se define como un acuerdo contractual obligatorio,
con el fin de comprar o vender una cantidad especifica de un activo en un momento

determinado en el futuro y a un precio establecido con anterioridad por ambas partes.

Segiin Uribe J. Pablo (2009), dichos contratos logran la transferencia de riesgo, de
alguien que lo tiene y no lo quiere (coberturita) a alguien que no lo tiene y lo quiere asumir

(especulador).
Volatilidad del precio

Las volatilidades de los precios de la materia prima y elementos esenciales afectan a los
procesos de elaboracion de productos botanicos, asi como su distribucion a viveros no

productores o comerciales y a diversas instituciones que financien las actividades agricolas.

La intensidad en cuanto a la volatilidad del precio variara en torno al nivel de
dependencia con la que los procesos de cultivos emplean los recursos para la produccion de
especimenes. Los precios de la materia prima  variardn en torno al costo de recursos
anadiendo también si las fluctuaciones climatologicas en la region aumentan la

dependencia de los mismos.
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La volatilidad del precio de las materias primas en el mercado de viveros o mercado
botanico también fluctia en torno a la locacion de los viveros y su cercania a recursos
renovables, para evitar esto algunos viveros productores buscan una locacion abundante en
recursos naturales para reducir la demanda de materia prima, en sus producciones y
dominar el mercado en escala regional. (H. Martin, comunicacion personal, 25 de abril del

2020).
Capacitacion de personal y limitaciones

La capacitacion de personal es vital para los viveros de tipo comerciales y productores
que se especialicen en plantas frutales, ornamentales, forestales y requieran de capacitar al
personal contratado en las 4reas botanicas correspondientes para proporcionar a los lotes de
plantas un suministro acuifero adecuado o administrar las dosis requeridas de veneno para

el control de plagas. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de abril del 2020).

La primera etapa de capacitacion es levantar un inventario de necesidades de
capacitacion que presenta la organizacion. Al respecto de Chiavenato (2009) sefiala: “Las
necesidades de capacitacion son carencias en la preparacion profesional de las personas, en
resumen, es la diferencia entre lo que la persona deberia saber y aquello que

verdaderamente sabe y hace”. (p 368).

En los viveros comerciales de plantas ornamentales, frutales y forestales la
capacitacion solo se limitaria al riego, suministro de venenos y administracion de
fertilizantes ademds de remover hojas secas a las plantas para proporcionar una mejor

perspectiva estética a la clientela. (H. Martin, comunicacién personal, 26 de abril del 2020).

Aunque las necesidades de capacitacion de personal son necesarias para mejorar la
eficiencia productiva en la organizacion, en el mercado de viveros hay excepciones a la
regla un ejemplo de ello seria el injerto de plantas frutales en los viveros productores, el

cual sirve para ejecutar los procesos de hibridacion botanica.

Dicho proceso requiere de una mano de obra que supere al menos los 10 afios de
experiencia. Ya que, en procesos como el injerto de plantas de aguacate, el tiempo de vida
de los esquejes una vez extraidos de la planta progenitora es muy corto, durando alrededor

de 2 horas segiin la humedad que exista en el ambiente.
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El proceso de injertado requiere de un nivel de experiencia y habilidad muy altos, si se
planea conseguir un porcentaje de al menos el 80% de plantas correctamente injertadas que
si se pudieron adherir a sus plantas sustitutas. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de

abril del 2020)

Este tipo de ejemplos se pueden encontrar en plantas frutales como mangos, aguacates y
algunos citricos como los limones y naranjas. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de

abril del 2020)
Propagacion por lotes de plantas:

Cuisanse (1988) define la propagacion de plantas como: “La operacion que tiene por
objetivo multiplicarlas es decir obtener un vasto nimero de ejemplares a partir de un solo
espécimen”.

Para muchos viveros productores de frutales, los métodos de propagacion se dan
facilmente a través de procesos de injertado. Esto aumenta las técnicas de propagacion en
cantidades considerables, resultando también en plantas con un nivel desarrollo de meses
en lugar de afios a comparacion de plantas locales o silvestres. (H. Martin, comunicacion

personal, 6 de junio del 2020).

El proceso de injerto es visto como un proceso de clonacidon, porque al injertar el
esqueje en las plantas este va a adquirir las caracteristicas y cualidades de la variedad de

planta escogida a medida que transcurre el tiempo.

Para la operacion de injerto del esqueje debe hacerse un corte lateral al mismo, ademas
del corte con la misma simetria que se le hace a la parte superior de la planta. Esto se hace
con el fin de que el injerto sea de tal forma que exista un orden proporcional entre la planta
y el esqueje al momento de llevar a cabo la union. (H. Martin, comunicacion personal, 6 de

junio del 2020).

Con el pasar del tiempo también la planta injertada va a desechar todas las hojas
pertenecientes a la planta original, la forma de la planta también va cambiando. En
resumen, la planta original deja de existir junto con todo lo que iba a ser, convirtiéndose en

un espécimen injertado. (H. Martin, comunicacion personal, 6 de junio del 2020).

Se puede destacar también el método de venta de grandes lotes de plantas de aguacate
dentro de las instalaciones del vivero San Antonio, el cual se caracteriza porque los
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compradores deben contar con un medio de traslado propio para dichos lotes de plantas.
Esto se debe en parte a que el vivero descartd el uso de vehiculos y medios de transporte

para el traslado de especimenes que habian sido vendidos.
Proteccion de los cultivos

Los cultivos protegidos son tecnologias agrarias modernas y promisorias que permiten
extender los calendarios de cosecha de las hortalizas tradicionales, y aseguran su suministro
fresco a la poblacion y el turismo, incluso en periodos en los que la oferta de la produccion

proviene del campo abierto resulta en extremo limitada. Frezza y Mascarini (2000).

El tipo de tierra adecuada para realizar el proceso de cultivo deberia ser tierra franco
arenosa. Otro tipo de tierra podria resultar ineficiente para el desarrollo de la futura planta,
porque la raiz podria contraer enfermedades fungosas. (H. Martin, comunicacidon personal,

25 de enero del 2021).

Como se dijo la tierra franco arenosa resulta adecuada para compost porque este tipo de
tierra tiene la principal caracteristica de drenar rapidamente altos niveles de humedad. Por
el contrario, la tierra tipo brea pudre las raices de la planta porque no posee la facultad de
drenar la humedad con facilidad. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de enero del

2021).

Para la planta de aguacate el pasar multiples dias con altos niveles de humedad en la
tierra donde es plantada causa la descomposicion de la raiz, es decir se dafna y por lo tanto

destruye la planta. (H. Martin, comunicacion personal, 27 de enero de enero del 2021).

También es necesario afirmar que el grado de posicionamiento influye en el desarrollo

de los lotes de plantas frutales elegidos.

Por lo tanto, al ubicar un conjunto de plantas en un lote se hace de esta forma porque la
cercania entre las unidades designadas facilita una sombra en conjunto que permite reducir
los niveles de luz solar y por lo tanto disminuyen los niveles de sequedad en la planta que
darian como resultado un gasto excesivo en los niveles de suministro de agua para evitar
que los niveles de injerto al dia disminuyan. (H. Martin, comunicacién personal, 27 de

enero del 2021).

El posicionamiento varia seguin la edad de la planta es decir en sus etapas iniciales puede

permanecer agrupada en un lote para un desarrollo estratégicamente eficiente.
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La bolsa donde se cultivan las plantas debe poseer de 4 a seis agujeros para facilitar el
drenado del exceso de humedad en dicha planta. También es necesario resaltar que los lotes
de este tipo de plantas deben reposar encima de un mantel de pléastico. (H. Martin,

comunicacion personal, 27 de enero del 2021).

Dicho mantel de plastico es de mucha utilidad para evitar que la raiz de la planta tenga
un contacto excesivo con la tierra del entorno a su alrededor, de no ser asi la planta podria

absorber el exceso de humedad dafiando la raiz.

Es de utilidad mencionar que el esqueje o injerto debe provenir de una planta fuerte o
que se encuentre en su plenitud. El nivel de vitalidad de la planta de donde se saca el injerto
influye mucho en el futuro crecimiento de las plantas que van a ser injertadas. (H. Martin,

comunicacion personal, 27 de enero del 2021).

Un esqueje obtenido de una planta débil ocasionara que el injerto no pegue o no pueda

adherirse. (H. Martin, comunicacion personal, 27 de enero del 2021).

También es fundamental tener multiples accesos a tomas de agua sobre todo si se cuenta
con multiples lotes de cultivos. En el vivero San Antonio el acceso cercano a tomas de
agua dentro de las instalaciones es de vital importancia. Actualmente dicho vivero cuenta
con 5 tomas de agua que se ubican en distintos sectores de la instalacion. (H. Martin,

comunicacion personal, 27 de enero del 2021).

Esto proporciona cierta ventaja con respecto al posicionamiento facilitando el suministro
de agua a la planta de una forma mas conservadora a las plantas de aguacate segun la parte

en la que estén ubicadas.

Se resume entonces que una fuente de agua cercana en distintos sectores facilita el riego

de lotes de plantas en cada area en especifico y sus adyacencias.

En perspectiva a la implementacion de los multiples suministros de agua en el vivero se
pueden dar como beneficios las siguientes resoluciones: Esto permite combatir los
problemas relacionados con la resequedad de la planta, sobre todo en distintos lotes en un

mismo dia.

También se garantiza la nutricion diaria y eficiente en un gran nimero de lotes botanicos

en un solo periodo del dia de una forma puntual, siempre y cuando el clima sea favorable.

16



Politicas publicas

La produccion de plantas frutales y ornamentales muchas veces no esta limitada por la
variabilidad climatica que existe en nuestro entorno. Un shock de oferta puede producirse

como resultado de las politicas publicas.

Mayormente ocurren decisiones tomadas por las entidades gubernamentales como la
prohibicion de la venta de especimenes botdnicos que contraigan patdogenos y diversos
microorganismos que dafien el ecosistema botdnico local. (H. Martin, comunicacion

personal, 01 de junio del 2021).

Un ejemplo de esto se puede observar en el ingreso de la enfermedad botanica originaria
de china llamada dragon amarillo a la nacion, la cual debido a su agresividad sobre las
plantas frutales tipo citrico termino por deformar los frutos, atrofiar sus semillas y secar sus

hojas.

Por lo tanto, algunas politicas publicas en Venezuela limitaron la venta de citricos en un
intento por salvar las especies botanicas locales, entonces, la produccion es permisible, pero

el traslado de un estado a otro esta prohibido.

Como resultado el mercado de plantas para citricos termind clausurado a causa de la
enfermedad botanica llegada en el afio 2016 con las politicas publicas implementadas. (H.

Martin, comunicacion personal, 01 de junio del 2021).
Riesgo (mercado botanico)

Los riesgos de mercado son asumidos como factores externos, en los cuales las
compaiiias no tienen acceso a modificarlos directamente, este factor estd influenciado por

variables macroecondémicas.

Estos riesgos son representados como las inseguridades e incertidumbres que manifiesta
el producto obtenido. Para el mercado de viveros los riesgos que pueden influir en el
aumento y la disminucion de la produccion de especimenes son casi siempre originados por
fluctuaciones climaticas y epidemias de patdgenos botanicos que dafian a plantas con un

débil sistema inmunologico. (H. Martin, comunicacion personal, 1 de junio del 2021).
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Persea americana(aguacate)

La planta de aguacate o persea americana es una planta del tipo frutal originaria de
Mesoamérica, de paises como México y El Salvador. Es considerada una planta de gran
altura pudiendo alcanzar hasta 34 metros. (H. Martin, comunicacion personal, 09 de abril

del 2021).

Dentro del entorno de viveros es muy cotizada por su fuerte sistema inmune ante
patdgenos y amplia capacidad adaptativa a distintos climas. En su estado silvestre tardaria
de 8 a 16 afios en madurar para dar frutos. Si la planta es injertada este proceso duraria

alrededor de 2 afios. (H. Martin, comunicacion personal, 12 de abril del 2021).

La demanda de plantas de aguacate se caracteriza por tener dos tipos de clientes. El
cliente secundario o muy frecuente que representa la menor proporcion de demandantes de
la planta y posiblemente se caracteriza por ser solo un 10% de las ventas dadas. A pesar de
ser un cliente regular su compra mensual no excedera alrededor de 25 unidades. (H. Martin,

comunicacion personal, 10 de abril del 2021).

El consumidor primario o estacional es un poco mas complejo en cuanto a la demanda
de plantas de aguacate, ya que este ademas de adquirir una proporcion muy elevada de la
produccion lista para la venta, lo hace en un corto periodo de tiempo, resultando en
multiples adquisiciones de miles de plantas en un solo periodo del afio por parte de un solo

cliente. (H. Martin, comunicacion personal, 11 de abril del 2021).

No obstante, los demandantes de dichas plantas las utilizan para su posterior cultivo en
areas muy abiertas como terrenos baldios u haciendas para compensar el desarrollo de las
mismas. Casi siempre es un proceso a largo plazo por parte de distintas haciendas
comercializar el fruto de aguacate en los mercados de verduras y vegetales. (H. Martin,

comunicacion personal, 12 de abril del 2021).

Con regularidad los lotes adquiridos por parte de los clientes en un periodo del afo en
especifico, pueden representar tan solo una octava parte del lote total que los clientes
primarios desean adquirir para llevar a cabo la produccion, desarrollo y cosecha del fruto de

aguacate en su plenitud.

Muchas veces la inexperiencia botdnica o falta de técnica para el desarrollo de la planta

juega un papel importante en cuanto a la demanda de la misma, después de todo si la
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motivacion del demandante radica en conseguir el fruto sin los conocimientos adecuados
para su produccion debera prepararse para reponer continuamente su produccion botanica

ante su falta de experiencia.
Reglamento y disposiciones complementarias

Segun lo establecido en la gaceta oficial nimero 41.754 de la republica bolivariana de
Venezuela el mercado de viveros esta establecido seglin lo describe el instituto nacional de

salud agricola integral (INSAI) como se demuestra en los siguientes articulos:
Articulo 1.

Esta Providencia Administrativa tiene por objeto establecer las normas, medidas y
procedimientos fitosanitarios para la adecuacion y correcto funcionamiento de los viveros,
expendios de plantas y ambientes protegidos en la Republica Bolivariana de Venezuela, a

fin de reducir el riesgo de introduccién o diseminacion de plagas en el ambito nacional.
Articulo 2.

Las disposiciones establecidas en la presente Providencia Administrativa, seran aplicables a
todas aquellas personas naturales o juridicas que ejerzan, de manera directa o indirecta,
actividades relacionadas con viveros, expendios de plantas y ambientes protegidos para la
produccion y distribucion de material comercial o no comercial de propagacion de plantas
(semillas, varetas, yemas, plantulas o cualquier parte de plantas), de rubros horticolas,
fruticolas, floricolas, forestales, medicinales, ornamentales, asi como de otras especies
vegetales, de manera vinculada con éstas y tengan Inherencia en actividades que puedan

afectar su estatus fitosanitario.
Articulo 3.

El Instituto Nacional de salud Agricola Integral (INSAI), serd responsable de: 1. Establecer
un Programa que se denomina "Normas, medidas y procedimientos fitosanitarios para la
adecuacion y correcto funcionamiento de los viveros, expendios de plantas y ambientes
protegidos en la Republica Bolivariana de Venezuela", que en lo sucesivo se denominara
como el "Programa", el cual serd publicado y difundido a través de los medios que
disponga el Instituto Nacional de Salud Agricola Integral (INSAI), para el cumplimiento de
los objetivos de esta Providencia Administrativa. 2. Establecer manuales internos a seguir

por sus funcionarios, para garantizar el cumplimiento de lo establecido en la presente
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Providencia Administrativa, asi como en el Programa. 3. Inspeccionar y llevar un registro
consono de los viveros, expendios de plantas o ambientes protegidos para la produccion y

comercializacion.
Articulo 4.

Las personas naturales o juridicas propietarias, arrendatarias u ocupantes donde exista o se
establezca un vivero, expendio de plantas o ambiente protegido, para la produccion y
comercializacion de - plantas, material de propagacion, o parte de plantas de los rubros
horticolas, fruticolas, floricolas, forestales, medicinales, ornamentales, asi como de otras
especies vegetales, deberan aplicar las siguientes medidas fitosanitarias: Realizar cuidadosa
ente el manejo fitosanitario establecido en el Programa. 2. Mantener las plantas en buen
estado fitosanitario y libre de ataques de plagas. Las plantas deben ser sometidas
semanalmente a una inspecciéon minuciosa, a fin de detectar la presencia temprana de
dafios. - 3. Llevar un registro anualizado de procedencia exacta del material vegetal, listas
de especies, variedades de plantas, material y modo de propagacion, asi como un registro
diario de la salida y/o venta de material vegetativo, cantidad, especie, variedad, destinatario
y/o comprador, conforme a lo establecido en el programa. 4. Desinfectar todos I
instrumentos de corte (tijera, cuchillas u otros), al inicio y término de la jornada y al pasar
de un bloque de plantas a otra, con un producto a rizado por el Instituto Nacional de Salud

Agricola Integral (INSAI).
Articulo 5.

Los transportistas que ingresen o egresen productos a un vivero, expendio de plantas o
ambiente protegido, tendran las siguientes responsabilidades: 1. Realizar ante el Instituto
Nacional de Salud Agricola Integral (INSAI), la Inscripcion en Registro Unico Nacional de
salud Agricola Integral (RUNSAI) y cualquier otro organismo que dicten las legislaciones
pertinentes de la Republica Bolivariana de Venezuela. 2. Tramitar, validar, y entregar al
representante del vivero, expendio de plantas o amble te protegido, el Permiso Fitosanitario
de Movilizacion, as/ como el Certificado Fitosanitario de Movilizacion, en el caso de
productos reglamentos. 3. Circular por la ruta previamente autorizada en el Permiso
Fitosanitario de Movilizacién. 4. Cumplir con las medidas preventivas y de control

establecidas en el Programa. 5. Garantizar las adecuadas condiciones de operacion y
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limpieza del vehiculo utilizado para el transporte, a fin de evitar retrasos en la entrega y
contaminacion cruzada de productos, que afecten la calidad del mismo. 6. Garantizar la
formacion de su personal en todos los aspectos relacionados con el Programa. 7. Participar
en todos los planes de formacion que convoque el Instituto Nacional de salud agricola

Integral (INSAI).
Articulo 8.

Las personas naturales o juridicas que se dediquen a actividades de investigacion,
desarrollo tecnoldgico, conservacion de germoplasma o produccion de semillas agamicas o
de otras especies vegetales, que sean conservadas, producto expendidas en viveros,
expendios de plantas y ambientes protegidos, serdan sujetas a las disposiciones de esta

Providencia Administrativa.
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Capitulo 3
Marco metodolégico

Se llama marco metodoldgico a un conjunto de acciones destinadas a describir y analizar
a fondo los problemas planteados, empleando procedimientos especificos, entre ellos se

abordan técnicas de observacion y recoleccion de datos como encuestas, entrevistas, etc.

De esta forma se determina cémo se llevara a cabo el estudio, este ciclo busca la

realizacion de la funcionalidad en cuanto a definiciones y teorias analizadas.

Como se puede ver en las investigaciones de Arias (2012) el cual explica que el marco
metodoldgico es “el conjunto de pasos, técnicas y procedimientos que se emplean para

formular y resolver problemas” (p.18).

La metodologia ayuda a organizar procesos y técnicas de utilidad para llevar a cabo la
investigacion. Por consiguiente, se trabajard con una muestra no probabilistica para dicho
estudio, también se emplearan analisis de tipo exploratorio o descriptivo a través de tablas
estadisticas como sustento del contenido base y encuestas online para el desarrollo de la

demanda y oferta.
Tipo de investigacion

Determinar el tipo de investigacion ayudard a determinar los limites técnicos que pueda
alcanzar la investigacion, empleando los fundamentos basicos de la teoria econdmica y

datos de botanica.

Todos los datos obtenidos permiten una eleccion metodoldgica relevante para la
realizacion de diversos procedimientos. Esta resolucion permitird solventar las incognitas
planteadas por esta investigacion la cual es determinar un Andlisis Microeconémico-

Temporal-Estacional del género Persea americana. Vivero San Antonio. 1992-2022.

Se establece el tipo de estudio de este trabajo como uno de investigacion de campo ya
que segun Arias (2012): “La investigacion de campo es aquella que consiste en la
recoleccion de datos directamente de los sujetos investigados, o de la realidad donde
ocurren los hechos sin manipular o controlar variable alguna”. Es decir, el investigador

obtiene la informacidn sin la posibilidad de alterar las condiciones observadas. (p. 31).
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Disefio de la investigacion

Mediante las investigaciones de Arias (2012): “El disefio de investigacion es la
estrategia general que adopta el investigador para responder al problema planteado. En
atencion al disefio, la investigacion se clasifica en: documental, de campo y experimental.
(pag.27).

Seglin Arias (2012): “La investigacion de campo es aquella que consiste en la
recoleccion de datos directamente de sujetos investigados o de la realidad donde ocurren
los hechos”. (pag.31). El investigador puede obtener la informacion, pero no es capaz de

alterar las condiciones que se presentan.

De acuerdo a las definiciones anteriores, el presente trabajo de grado se presenta como
una investigacion de campo, ya que se entrevista directamente a personal especializado en
el area botdnica y al mismo tiempo se realizan encuestas digitales para la obtencion de

datos relevantes para un andlisis mas preciso del tema planteado.
Modalidad de la investigacion

La investigacion fenomenologica se desarrollard a través del uso de encuestas y

entrevistas bajo la modalidad de investigacion de campo.

Seglin Ramirez (2010), la investigacion de campo puede ser extensiva, cuando se realiza
en muestras y en poblaciones enteras (censos); e intensiva cuando se concentra en casos

particulares, sin la posibilidad de generalizar los resultados.
Poblacion y muestra

La poblacion es definida por Arias (2012) como: “El conjunto de elementos con
caracteristicas comunes que son objetos de andlisis y para los cuales seran validas las
conclusiones de la investigacion” (p.98). Para este trabajo la poblacion estard representada
por la cantidad de viveros buscados en google map los cuales serian 193 a nivel nacional y
por la cantidad de habitantes proyectada en el INE para Venezuela para el afio 2023 con

una cifra de 33.728.624.
Muestra

Arias (2012) define a la muestra como: “Un subconjunto representativo y finito que se

extrae de la poblacion muestra (P4g.83). La cual estard determinada por la cantidad de
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elementos que participan en la investigacion. Para este caso se tomaran de forma no

probabilistica 40 viveros y 151 compradores de plantulas embolsadas a nivel nacional.
Técnicas

Esta investigacion fue hecha por medio de investigaciones de campo, la cual consistid
en la realizacion de encuestas a otros viveros y entrevistas a expertos en botanica para

consultar fuentes adecuadas y analizar los datos del tema de una forma mas profunda.

La muestra es definida por el autor Arias (2012) como un subconjunto representativo y

finito que se extrae de la poblacion muestra (Pag.83).

El empleo de diversas técnicas se usa para la obtencion de informacidon que permitira
desarrollar nuevos paradigmas filosoficos para resolver las incognitas que puedan surgir en

un tema en especifico.
Instrumento

Un instrumento de recoleccion de datos es cualquier recurso, dispositivo o formato (en
papel o digital), que se utiliza para obtener, registrar o almacenar informacion. (Arias 2012;
pag.68).

Los instrumentos utilizados en esta investigacion fueron archivos y encuestas digitales,

laptops, correos electronicos y diversas unidades para almacenar datos etc.
Validez

Toda validez teorica debe estar determinada por un instrumento de recoleccion de datos,
esto se hace con la finalidad de extraer la informacion adecuada de los datos recabados.
Esta investigacion cuenta con la validez de expertos en las areas botanicas estudiadas ya
que los datos y las investigaciones en la cual se sustenta son extraidos de fuentes oficiales

en dicha area.
Confiabilidad

Para esta investigacion el nivel de confiabilidad esta determinado por diversos métodos
econométricos reforzados por andlisis estadisticos de la variabilidad del tema. Dichos
analisis se valen de datos para una mejor resolucion teodrica sustentada por las bases tedricas

investigativas e informacion cualitativa.
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Segun la opinion de Hernandez et al (2014): “La confiabilidad de un instrumento de
medicion se refiere al grado en que su aplicacion repetida al mismo individuo u objeto
produce resultados iguales (...). La confiabilidad de un instrumento de medicion se

determina mediante diversas técnicas” (p.200).
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Capitulo 4
Analisis e interpretacion de los resultados

Segun los estudios llevados a cabo se procede a resolver los objetivos impuestos en el
trabajo investigativo. Cada resolucion se desenvuelve de forma distinta complementando en
aspectos teodricos y analiticos a la investigacion subsecuente, aportando cada una un

acercamiento a resolver el objetivo general.

Para la resolucion del objetivo 1, se realizaron 2 encuestas digitales a nivel nacional,
una respondida en su totalidad por 40 viveros para explorar el lado de la oferta y otra
contestada de forma eficiente por 151 clientes para examinar la perspectiva de la demanda.

Esto se llevard a cabo mediante preguntas relacionadas al entorno botanico.

En la primera encuesta se buscara examinar la versatilidad y limitaciones econémicas de
los negocios enfocados en la venta de plantas frutales, ornamentales, medicinales y

forestales a nivel nacional.
Estratos sociales

Pobreza extrema: Por debajo de los USD 100. Son personas que viven en condiciones
de miseria, sin acceso a ningun tipo de recurso economico, social o humano. (;Qué

ingresos definen las clases sociales en Venezuela?, 2023).

Clase baja excluida: USD 193 — USD 376 (33,9%). Son personas que no tienen acceso
a divisas por ninguna fuente, poseen vivienda propia o alquilada en zonas de clase baja o
marginal, no cuentan con vehiculo propio ni servicio de transporte privado, no tienen
seguro médico ni acceso a servicios de salud de calidad. (;Qué ingresos definen las clases

sociales en Venezuela?, 2023).

Clase baja con oportunidad: USD 376 — USD 673 (26,8%). Son personas que tienen
acceso a divisas por muy pocas fuentes (remesas, negocios propios, inversiones), poseen
vivienda propia o alquilada en zonas de clase baja, no cuentan con vehiculo propio ni

servicio de transporte privado. (;Qué ingresos definen las clases sociales en Venezuela?,

2023).

Clase media establecida: USD 673 — USD 1.734 (22,7%). Son personas que tienen
acceso a divisas por pocas fuentes (remesas, negocios propios, inversiones), poseen

vivienda propia o alquilada en zonas de clase media o baja, cuentan con vehiculo propio o
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servicio de transporte publico. (;Qué ingresos definen las clases sociales en Venezuela?,

2023).

Clase media emergente: USD 1.734 — USD 5.560 (12,9%). Son personas que tienen
acceso a divisas por algunas fuentes (remesas, negocios propios, inversiones), poseen
vivienda propia o alquilada en zonas de clase media, cuentan con vehiculo propio o servicio

de transporte publico. (;Qué ingresos definen las clases sociales en Venezuela?, 2023).

Clase alta: Por encima de USD 5.560 (3,7% de la poblacion). Son personas que tienen
acceso a divisas por diversas fuentes (remesas, negocios propios, inversiones), poseen
vivienda propia o alquilada en zonas exclusivas, cuentan con vehiculo propio o servicio de
transporte privado, tienen seguro médicoy acceso a servicios de salud de calidad,
consumen alimentos fuera del hogar con frecuencia y pueden adquirir bienes y servicios de

lujo o importados. (;Qué ingresos definen las clases sociales en Venezuela?, 2023).

La encuesta fue contestada por 40 viveros en un periodo de casi una semana dando a

conocer las siguientes estadisticas:

Dadas las respuestas anteriores ahora se presentara el porcentaje de resultados para
examinar las tendencias dominantes en la oferta y asi examinar diversas variables en cada

una de las 10 preguntas.
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Encuesta para la oferta

Cuadro 1 (Estadisticas de pregunta 1).

1) ¢En cudl categoria puede identificar a su vivero ? Marque con una “X" [0 copiar

40 respuestas

Vivero Comercial 17 (42.5%)

Vivero Productor de plantas
Recuento: 5

Wivero Producior de plantas

Wivero Mixto (Comercial y
producter de plantas)

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior se refleja una mayor existencia de viveros mixtos con una cantidad
de 47,5%, en segundo lugar, estan los viveros comerciales con un 42,5% y en tercer lugar

estan los viveros productores con un 12,5%.

Cuadro 2 (Estadisticas de pregunta 2).

@ Copiar

2) ¢ Con cual especie de plantas se trabaja en su vivero? Margque con una X las
opciones necesarias. Puede marcar mas de una opcion

40 respusestas

Plantas Frutales
Flantas Ormamentales
Flantas Torestales

Flantas Forestales

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior se refleja una mayor preferencia de los 40 viveros encuestados por
trabajar mas con plantas de tipo ornamental contestada por 38 de los 40 siendo el 95%, en

segundo lugar, estarian las plantas de tipo frutal con 24 de los 40 encuestados siendo un
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porcentaje del 60% y en ultimo lugar estarian las de tipo forestal contestados por 12 de los

40 viveros siendo un porcentaje del 30%.

Cuadro 3 (Estadisticas de pregunta 3).

|_D Copiar

3) (Cual especie de plantas vende su vivero con mayor regularidad? Marcar con
una “x” la opcion con mayor demanda

40 respuestas

@ Plantas Frutales
@ Plantas Ornamentales
Plantas Forestales

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior refleja las especies que se venden con mayor regularidad en los 40
viveros encuestados dando a conocer que el 90% es decir que las ventas de al menos 36
viveros radican en las plantas de tipo ornamental y el otro 10% o al menos 4 viveros tiene

las ventas de plantas de tipo frutal como su fortaleza.

Por otro lado, también se destaca que las plantas de tipo forestal no son muy llamativas
en el mercado al no encabezar las ventas en ninguno de los 40 viveros encuestados, ademas

de que no se afiadio6 en la respuesta abierta otro tipo de variedad no considerada.

Cuadro 4 (Estadisticas de pregunta 4).
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|_D Copiar

4) ;Cual es la frecuencia de venta de la opcidn elegida en la pregunta anterior?
Marcar con una “x” una sola opcion

40 respuestas

@ Diaria

@ Semanal

@ CQuincenal

& Mensual

@ Estacional. en epocas de lluvia
@ semestiral

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

La mayor frecuencia de venta de los 40 viveros encuestados es quincenal en primer
lugar con un 57,5%. En segundo lugar, es una frecuencia de venta de tipo semanal con un

22,5%. En tercer lugar, la frecuencia de tipo mensual con un 10%.

En cuarto lugar, estarian las frecuencias de venta diaria con un 5%. En quinto lugar, se

encuentran las frecuencias de ventas estacional y semestral con un 2,5% cada una.

Cuadro 5 (Estadisticas de pregunta 5).

|_|:| Copiar

5) ¢Como considera que son las ventas de plantas anualmente en su vivero?.
Marque con una” x" una sola opcién:

40 respuestas

@ Busnas
@ Intermedias
O Malas

\ 20%

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.
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El cuadro anterior refleja como los 40 viveros consideran que son sus ventas
anualmente. Un 80% de los encuestados o al menos 32 viveros contestaron como
intermedias las ventas anuales, mientras que un 20% consideran que sus ventas anuales son

buenas.

Cuadro 6 (Estadisticas de pregunta 6).

|_D Copiar

6) Usted capta su clientela a través de:

40 respuestas

@ Redes Sociales

@ Posicionamiento SEQ
@ Ubicacion fisica

@ Ubicacion

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior refleja como los 40 viveros captan su clientela a nivel nacional. Un
90% de los encuestados obtienen su clientela a través de redes sociales. Un 5% captan la

clientela por posicionamiento SEO. Otro 5% lo hacen a través de ubicacion fisica.

Cuadro 7 (Estadisticas de pregunta 7).

@ Copiar
7) ilLa llegada de patégenos como el dragdén amarillo tuvo influencia negativa en la
venta de citricos en su vivero?

40 respuestas

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.
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El cuadro anterior refleja como 40 viveros determinan el tipo de influencia que tuvo la
enfermedad botanica huanglongbing (dragon amarillo) en sus ventas de citricos. Un 72,5%
de los viveros contestd que si fueron afectadas negativamente sus ventas de citricos,

mientras que un 27,5% de los viveros sus ventas de citricos no fueron afectadas.

Cuadro 8 (Estadisticas de pregunta 8).

|_D Copiar

8) Después de las plantas, scuédl es el otro producto botanico mas vendido en su
vivero? Marque con una “xX” una sola opcion

40 respuestas

@ Tierra Abonada

@ Macetas para el cultivo
Fertilizantes

@ Plaguicidas

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior refleja como 40 viveros determinan el segundo producto mas vendido
después de las plantas. La tierra abonada fue el segundo producto mas vendido con un 45%.
En tercer lugar, se encuentran las macetas para el cultivo con un 37,5%. En cuarto lugar,
estan los fertilizantes botanicos con un 12,5%. En quinto y ualtimo lugar estan los

plaguicidas con un 5%.

Cuadro 9 (Estadisticas de pregunta 9).

Q Copiar

o) Piensa que es posible a futuro recuperar el comercio de citrices a nivel nacional

40 respuestas

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.
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El cuadro anterior refleja como 40 viveros determinan si es posible la recuperacion de

citricos a nivel nacional coincidiendo una cifra del 100% en que si existe la posibilidad.
Cuadro 10 (Estadisticas de pregunta 10).

|_D Copiar
10) Indique el tipo de cliente que tiene mayor demanda anual (al afio), de productos

e

botanicos en su vivero. Marque con una “x" una sola opcion

40 respuestas

@ Cliente Regular
@ Cliente esporddico (Poco frecuente)

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior refleja como 40 viveros determinan el tipo de cliente con mayor
demanda anual, siendo los clientes regulares los que encabezan la encuesta con un
porcentaje del 87,5% y en segundo lugar estan los clientes esporadicos o poco frecuentes

con una cifra del 12,5%.

Analisis de la oferta (viveros productores).

Se realizard un analisis cualitativo de los principales viveros productores ubicados en
Venezuela. La oferta de mercado es la combinacién de productos, servicios, informaciéon o
experiencias ofrecidos a un mercado para satisfacer una necesidad o un deseo. (Kotler,

2008).

En este sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la
oferta de plantulas embolsadas en Venezuela recurriendo para el célculo la siguiente

formula:

SSvp=V * N%*O * 2
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Donde:

SSvp: Oferta anual historica de plantulas embolsadas en viveros productores de Venezuela

para el afio 2023.
VV: Poblacion de viveros encuestados en Venezuela para el afio 2023. (google map).
N%: Porcentaje de viveros productores en Venezuela para el afio 2023. (Encuesta).

0: Capacidad instalada de produccion semestral promedio de plantulas embolsadas en los
viveros productores de Venezuela para el afio 2023. (Elaboracion propia mediante datos
obtenidos a través de encuestas).

2: Numero de meses en el afio para anualizar la produccion estimada.
Para determinar la produccion semestral promedio de plantulas en viveros productores
se selecciona a las encuestas empleadas en las investigaciones realizadas en las ciencias

sociales. Se adoptara una frecuencia de tipo semestral para cubrir la férmula especificada

en la encuesta.

La cantidad de plantas producidas semestralmente es una pregunta adicional fuera de la
encuesta de 10 preguntas aplicada via whatsapp en el mismo orden a los oferentes de

plantas de forma anénima.

Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta
de la siguiente forma:
V: 40.
N%: 12,5%.
0 : 2328.
2
SSvp = 40 * 12,5%.% 2328 * 2

SSvp: 23.280 plantulas producidas en los viveros productores de Venezuela para el afio

2023.
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Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 46.

Analisis de la oferta (viveros mixtos).

Se realizard un analisis cualitativo de los principales viveros mixtos ubicados en
Venezuela. La oferta de mercado es la combinacion de productos, servicios, informacion o
experiencias ofrecidos a un mercado para satisfacer una necesidad o un deseo. (Kotler,

2008).

En este sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la
oferta de plantulas en Venezuela recurriendo para el calculo la siguiente formula:
SSvm=V x N%* 0 * 2
Donde:

SSvm: Oferta anual historica de plantulas embolsadas en viveros mixtos de Venezuela para

el afio 2023.

V: Poblacion de viveros encuestados en Venezuela encuestados para el afio 2023. (google

map).

N%: Porcentaje de viveros mixtos en Venezuela para el afio 2023. (Encuesta).

0: Capacidad instalada de produccion semestral promedio de plantulas en los viveros
mixtos de Venezuela para el afio 2023. (Elaboracion propia mediante datos obtenidos a
través de encuestas).

2: Numero de meses en el afio para anualizar la produccion estimada.
Para determinar la produccion semestral promedio de plantulas en viveros mixtos se
selecciona a las encuestas empleadas en las investigaciones realizadas en las ciencias

sociales. Se adoptard una frecuencia de tipo semestral para cubrir la formula especificada

en la encuesta.
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La cantidad de plantas producidas semestralmente es una pregunta adicional fuera la
encuesta de 10 preguntas aplicada via whatsapp en el mismo orden a los oferentes de

plantas de forma anénima.

Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta

de la siguiente forma:

V: 40.
N%: 45%.
0 :1031,277778.

2

SSvm = 40 * 45%.x1031,277778+ 2

SSvm: 37.126 plantulas producidas en viveros mixtos de Venezuela para el afio 2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 47.

En la segunda encuesta se buscard examinar los gustos y preferencias de los
demandantes de plantas nivel nacional, tanto en el tipo de plantas que compran con

regularidad como los factores que consideran relevantes para hacer efectiva dicha compra.

La encuesta aplicada en modalidad virtual se define de la siguiente forma se presenta la

siguiente invitacion a los respectivos clientes a nivel nacional por via WhatsApp:

La encuesta fue contestada por un maximo de 155 personas en un periodo de casi una
semana, sin embargo, ese nimero fue reducido a 151 para el calculo de la oferta debido a
que algunas respuestas fueron omitidas por varios compradores o no mostraron a detalle un

resultado definible.

Aunque la encuesta fuese aplicada en enero del 2024, se le especifico a los encuestados

interpretarla y responderla para el afio anterior, el afio 2023, via whatsapp.

Dados los resultados de la encuesta ahora se presentara el porcentaje de las respuestas para
examinar las tendencias dominantes en la demanda y asi examinar diversas variables en

cada una de las 10 preguntas.
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Encuesta para los oferentes

Cuadro 11 (Estadisticas de pregunta 1).

1) Es comprador regular de plantas de tipo:
(Marque con "x" una sola opcién)

155 respuestas

Frutales
57 (36.8%)

@ Crmamentales

@ Frutales

@ Forestales

@ Medicinales

@ Mo compro seguido
@ Mo compro plantas

|_|:| Copiar

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior se refleja una mayor existencia de compradores de plantas de tipo

ornamental con una cantidad de 49%, en segundo lugar, estan los que demandan las

variedades de tipo frutal con un 36,8,5% y en tercer lugar los compradores que demandan

plantas de tipo medicinal con un 9,7%.

Cuadro 12 (Estadisticas de pregunta 2).

2) Con gué frecuencia compra plantas?

(Margque con "x” una sola opecién)

155 respuestas

B Cada par Mies

» arual W Como cada 10 meses
B Cada I meses i cada ves afos @ Mmguen
W Cada pees recen i Dos o et weoss por o A Brmaiual
B Cada § meses B Cuanon te ecets - e
ec I T - i Cace Comrlo Damoo
W U el Araairants W Cads temeshe
B Cota 4 menes
B Anusl una ez - T
@ cumrmrastaal W Anual guzis W Cate el mesed
) Esmastral
A VTW e
AITYW

- ANUBATEETTDE U BOLR R
- cacma 2 e
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- Semanal
@ Diaria

- Mansual
& Cuncona
i Semastral
@ Trimesbral
- trimestral
- Aneal

T w

A Casa ) medey

B T weT Aruaimerle

i Comono cada & meses

U R Aresd

@ Compra cads T meses

W Se compras custrmestrEners
& Caza s meses

W Cada I meses

e STW

|E:| Coplar

M Compio ura vel Anuaimenis
W Uina vez cdn T meses

W Caxta T mpses v o

@ Sa compran Cada 1 meses
W Cuammeswal

W Compra cada § sees

M 59 DOTOTE AT S ey

W La faga cida & mases

A ETW



Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior se refleja la frecuencia de compra de plantas. El primer lugar lo
ocupa una frecuencia mensual con un porcentaje del 23,2%. El segundo lugar, lo ocupa una
frecuencia semestral con un porcentaje del 16,7%. El tercer lugar, lo ocupa una frecuencia
trimestral con un porcentaje del 14,2%. El cuarto lugar, lo ocupa una frecuencia anual
con un porcentaje del 10,3%. El quinto lugar, lo ocupa una frecuencia anual con un
porcentaje del 8,4%. El sexto lugar, lo ocupa una frecuencia quincenal con un porcentaje
del 4,5%. El séptimo lugar, lo comparten las frecuencias de cada 2 meses y cada 4 meses
con un porcentaje del 1,9% para cada una. El resto de las 47 frecuencias no nombradas

ocupan un porcentaje del 0,6% cada una.

Cuadro 13 (Estadisticas de pregunta 3).

|_D Copiar

3} Indique el motivo principal por los cuales usted compra plantas?

(Marque con "x" una sola opcion)

155 respusstas

Por motivos de decoracién

Por motives de salud

Para la obtencidn de los frut...
Para la reforestacion del me

Para vendsar

Para revender

para reverder

Mo compro plantas

Para comerciar

Para revenderlas

Para venderlas a un buen pr...

Para vender aqui

para donar a la alcadia

75 (48.4%)

30 (19.4%)
33(21.3%)
13 (8.4%)

2 (1.3%)
(0.6%)
(0.6%)
(0.6%)
(0.6%)
(0.6%)
(0.6%)
(0.6%)
(0.6%)

G Y gy

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior se refleja una mayor existencia de los motivos de los demandantes
para la compra de plantas. El primer lugar lo ocupan los motivos de decoracion con un
porcentaje del 48,4%. El segundo lugar lo ocupan los motivos de la obtencion de frutos
para la venta con un porcentaje del 21,3%. El tercer lugar lo ocupan los motivos de salud

con un porcentaje del 19,4%. El cuarto lugar lo ocupan todos los motivos relacionados a
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revender con un porcentaje del 3,7%. En ultimo lugar se encuentran los motivos
relacionados a no comprar plantas y donar plantas a la alcaldia con un porcentaje de 0,6%

para cada uno.
Cuadro 14 (Estadisticas de pregunta 4).

|_D Copiar

4) ¢Qué opinion tiene de los precios actuales de las plantas?

(Marque con "x" una sola opcion)

154 respuestas

@ Muy barato, usted duda gue sea un
producto de calidad

@ Es el precio ideal para una buena
compra
Es un precio muy elevado para una
simple planta

@ Es precio elevado pero entra dentro de
lo razenable dentro del mercado
botanico

@ Miidea

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior se refleja la opinidn de la clientela haciendo énfasis en los precios
actuales de las plantas y su conformidad respectiva. El primer lugar lo ocupa la aceptacion
de los precios de una forma ideal con una cifra del 67,5%. El segundo lugar lo ocupa la
opinion de que, aunque los precios son muy elevados entra dentro de lo razonable con una
cifra del 26%. El tercer lugar lo ocupa la opinion de que, es un precio muy elevado para una
simple planta con una cifra de 4,5%. El cuarto lugar lo ocupa la opinion de que, el
producto es muy barato, y se duda que es un producto de calidad con una cifra de 1,3%. El

quinto lugar lo ocupa la opinion de que no hay una idea certera, con una cifra de 0,6%.
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Cuadro 15 (Estadisticas de pregunta 5).
|_D Copiar

5) En cuél negocio botanico usted prefiere adquirir plantas?

(Marque con "x" una sola opcion)

153 respuestas

@ En floristerias

@ En supermercados
@ En viveros

@ En ferreterias

@ Tizndas naturistas

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google
form.
En el cuadro anterior se refleja la opinion de la clientela haciendo énfasis en cual

negocio botanico tiene preferencia para la adquisicion de plantas. El primer lugar lo ocupan
los viveros con una cifra del 89,7%. El segundo lugar lo ocupan las floristerias con una
cifra del 8,4%. El tercer lugar lo ocupan los supermercados con una cifra del 1,3%. El

cuarto lugar lo ocupan las tiendas naturistas con una cifra del 0,6%.

Cuadro 16 (Estadisticas de pregunta 6).
|_D Copiar

6) Indique la importancia que usted le da al precio actual de las plantas que compra:

(Marque con "x" una sola opcién)

153 respuestas

@ Mucha importancia

@ !mportancia Intermedia
O Poca importancia

@ Ninguna importancia

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google
form.
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En el cuadro anterior refleja la importancia que le da la clientela al precio de compra de
plantas. El primer lugar estd en mucha importancia con una cifra del 90,2%. El segundo
lugar lo ocupa una importancia intermedia con una cifra del 3,3%, El tercer lugar lo ocupa
la poca importancia con una cifra del 2,6%. El cuarto lugar lo ocupa ninguna importancia

con una cifra del 0,7%.

Cuadro 17 (Estadisticas de pregunta 7).

|_D Copiar

7) Indigue la importancia que usted le da a la calidad actual de las plantas que
compra:

(Marque con "x" una sola opcion)

133 respuestas

& MNucha importancia

@ Importancia intermedia
Poca importancia

& Ninguna importancia

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google
form.
En el cuadro anterior refleja la importancia que le da la clientela a la calidad actual de

las plantas. El primer lugar estd en mucha importancia con una cifra del 93,5%. El segundo
lugar lo ocupa una importancia intermedia con una cifra del 7,2%, El tercer lugar lo ocupa
un poco importancia con una cifra del 2%. El cuarto lugar lo ocupa ninguna importancia

con una cifra del 0,7%.
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Cuadro 18 (Estadisticas de pregunta 8).
|_D Copiar

8) Indigue la importancia que usted le da a la presentacion del producto(plantas)
que compra:

(Marque con "X" una sola opcién)

153 respuestas

@ Importancia intermedia

@ Ninguna importancia
Poca importancia

@ Mucha importancia

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

En el cuadro anterior refleja la importancia que le da la clientela a la presentacion del
producto. El primer lugar esta en mucha importancia con una cifra del 77,8%. El segundo
lugar lo ocupa una importancia intermedia con una cifra del 14,4%, El tercer lugar lo ocupa
poca importancia con una cifra del 5,2%. El cuarto lugar lo ocupa ninguna importancia con

una cifra del 2,6%.
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Cuadro 19 (Estadisticas de pregunta 9).

|_D Copiar

9) Indique el nivel de importancia que usted le da al establecimiento donde
adquiere las plantas?

(Marque con "x" una sola opcién)

154 respuestas

@ Mucha importancia

@ Importancia intermedia
@ Poca importancia

@ Ninguna impertancia

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en
google form.
En el cuadro anterior refleja la importancia que le da la clientela al establecimiento

donde adquieren las plantas. El primer lugar estd en mucha importancia con una cifra
del 87,7%. El segundo lugar lo ocupa una importancia intermedia con una cifra del
9,1%, El tercer lugar lo ocupa poca importancia con una cifra del 2,6%. El cuarto lugar

lo ocupa ninguna importancia con una cifra del 0,6%.

Cuadro 20 (Estadisticas de pregunta 10).
|_|:| Copiar

10) Indigue su poder adquisitivo en la siguiente escala?

(Marque con "x" una sola opcién)

155 respuestas

@ For debajo de los USD 100
@ USD 193 -USD 376
USD 376 - USD 673
® USDET3-USD 1.734
[
@ Otro

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google
form.
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En el cuadro anterior refleja el poder adquisitivo con el que cuenta cada cliente. El
primer lugar estan aquellos que solo cuentan con menos de 100 USD con una cifra del
49%. El segundo lugar lo ocupan aquellos que estan entre 193 USD y 376 USD con una
cifra 34,8%. El tercer lugar lo ocupan aquellos que estan entre 376 USD y 673 USD con
una cifra del 11,6%. El cuarto lugar lo ocupan aquellos que estan entre 673 USD y 1734
USD con una cifra del 3,2%. El quinto lugar lo ocupan las categorias otro e indefinido con

una cifra del 0,6% para cada una.

Cuantificacion de la demanda (plantulas ornamentales)

La demanda de mercado para un producto se puede definir como el volumen total
susceptible de ser comprado por un determinado grupo de consumidores, en un area
geografica concreta, para un determinado periodo de tiempo (Kotler y Keller,2012). En este
sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la demanda de
plantulas (plantas en su fase juvenil) ornamentales embolsadas a clientes de viveros,

recurriendo para el célculo la siguiente férmula.

DDpo = P * %C * f * 12

DDpo: Demanda anual de plantulas ornamentales embolsadas en Venezuela para el afio
2023.

P: Poblacion estimada de habitantes en Venezuela para el afio 2023. (INE).
%C: Porcentaje de habitantes que si compran plantulas ornamentales embolsadas.

f: Consumo promedio per-capita mensual de plantulas ornamentales embolsadas en
Venezuela para el afio 2023. (Elaboracion propia mediante datos obtenidos a través de
encuestas).

12: Numero de meses en el afio para anualizar la demanda estimada.

Para determinar el Consumo promedio per-capita mensual de plantulas ornamentales
embolsadas se selecciona a la encuesta empleada en las investigaciones realizadas en las
ciencias sociales. Entonces la formula serd f: Frecuencia de compra* Cantidad de plantas
compradas en dicha frecuencia. Se adoptara una frecuencia de tipo mensual para cubrir la
formula especificada por lo tanto las frecuencias que no sean mensuales seran adaptadas a

dicha temporalidad.
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La cantidad de plantas demandadas es una pregunta adicional fuera la encuesta de 10
preguntas aplicada via whatsapp en el mismo orden a los consumidores de plantas

ornamentales de forma anonima.

Segun Hernandez (2012, p.26) La encuesta es la técnica mas empleada en las
investigaciones realizadas en las ciencias sociales. Se utiliza para recolectar informacion de
personas respecto a caracteristicas, opiniones, creencias, expectativas, conocimiento,
conducta actual o conducta pasada, dicha encuesta se valdra de un cuestionario via Google

Form,

Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta
de la siguiente forma:

P: 33.728.624.

%C: 0,0002253278995%.

f: 6,072525062.

12

DDpo = 33.728.624 % 0,0002253278995%.%6,072525062* 12

DDpo: 5538,142856= 5538 plantulas ornamentales embolsadas en Venezuela para el afio
2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 49 y 50.

Cuantificacion de la demanda (plantulas frutales)

La demanda de mercado para un producto se puede definir como el volumen total
susceptible de ser comprado por un determinado grupo de consumidores, en un area
geografica concreta, para un determinado periodo de tiempo (Kotler y Keller,2012). En este
sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la demanda de
plantulas (planta en su fase juvenil) frutales embolsadas a clientes de viveros, recurriendo

para el célculo la siguiente formula.
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DDpf =P *%C * f x 12
DDpf: Demanda anual de plantulas frutales embolsadas en Venezuela para el afio 2023.
P: Poblacion estimada de habitantes en Venezuela para el afio 2023. (INE).
%C: Porcentaje de habitantes que si compran plantulas frutales embolsadas.

f: Consumo promedio per-capita mensual de plantulas frutales embolsadas en Venezuela
para el ano 2023. (Elaboracion propia mediante datos obtenidos a través de encuestas).

12: Numero de meses en el afio para anualizar la demanda estimada.

Para determinar el Consumo promedio per-capita mensual de plantulas frutales
embolsadas se selecciona a la encuesta empleada en las investigaciones realizadas en las
ciencias sociales. Entonces la formula serd f: Frecuencia de compra* Cantidad de plantas
compradas en dicha frecuencia. Se adoptara una frecuencia de tipo mensual para cubrir la
formula especificada por lo tanto las frecuencias que no sean mensuales seran adaptadas a

dicha temporalidad.

La cantidad de plantas es una pregunta adicional fuera la encuesta de 10 preguntas
aplicada via whatsapp, en el mismo orden a los consumidores de plantas ornamentales de

forma anonima.

Segun Hernandez (2012, p.26) La encuesta es la técnica mas empleada en las
investigaciones realizadas en las ciencias sociales. Se utiliza para recolectar informacion de
personas respecto a caracteristicas, opiniones, creencias, expectativas, conocimiento,
conducta actual o conducta pasada, dicha encuesta se valdra de un cuestionario via Google

Form,

Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta

de la siguiente forma:

P:33.728.624.
%C: 0,00001630662431%.
f: 102,2796537.

12
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DDpf = 33.728.624 x 0,00001630662431%.%102,2796537x 12

DDpf: 67504,57144= 67.505 plantulas frutales embolsadas en Venezuela para el ano 2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 51y 52.

Cuantificacion de la demanda (plantulas forestales)

La demanda de mercado para un producto se puede definir como el volumen total
susceptible de ser comprado por un determinado grupo de consumidores, en un area
geografica concreta, para un determinado periodo de tiempo (Kotler y Keller,2012). En este
sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la demanda de
plantulas (plantas en su fase juvenil) forestales embolsadas a clientes de viveros,

recurriendo para el célculo la siguiente formula.

DDpfo =P x%C * f 12

DDpfo: Demanda anual de plantulas forestales embolsadas en Venezuela para el afio
2023.

P: Poblacion estimada de habitantes en Venezuela para el afio 2023. (INE).
%C: Porcentaje de habitantes que si compran plantulas forestales embolsadas.

f: Consumo promedio per-capita mensual de plantulas forestales embolsadas en
Venezuela para el afio 2023. (Elaboracion propia mediante datos obtenidos a través de
encuestas).

12: Numero de meses en el afio para anualizar la demanda estimada.

Para determinar el Consumo promedio per-capita mensual de plantulas forestales
embolsadas se selecciona a la encuesta empleada en las investigaciones realizadas en las
ciencias sociales. Entonces la formula serd f: Frecuencia de compra* Cantidad de plantas
compradas en dicha frecuencia. Se adoptara una frecuencia de tipo mensual para cubrir la
formula especificada por lo tanto las frecuencias que no sean mensuales seran adaptadas a

dicha temporalidad.
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La cantidad de plantas es una pregunta adicional fuera la encuesta de 10 preguntas
aplicada via whatsapp en el mismo orden a los consumidores de plantar forestales de forma

andénima.

Segun Hernandez (2012, p.26) La encuesta es la técnica mas empleada en las
investigaciones realizadas en las ciencias sociales. Se utiliza para recolectar informacion de
personas respecto a caracteristicas, opiniones, creencias, expectativas, conocimiento,
conducta actual o conducta pasada, dicha encuesta se valdra de un cuestionario via Google

Form,

Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta
de la siguiente forma:

P :33.728.624.

%C: 0,00001185936313%.

f: 4,541666667.

12
DDpfo = 33.728.624 x 0,00001185936313%.* 4,541666667 * 12
DDpfo: 218 plantulas forestales embolsadas en Venezuela para el ano 2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 55 y 56.

Cuantificacion de la demanda (plantulas medicinales)

La demanda de mercado para un producto se puede definir como el volumen total
susceptible de ser comprado por un determinado grupo de consumidores, en un area
geografica concreta, para un determinado periodo de tiempo (Kotler y Keller,2012). En este
sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la demanda de
plantulas (planta en su fase juvenil) medicinales embolsadas a clientes de viveros,

recurriendo para el célculo la siguiente féormula.

DDpm =P * %C * f 12
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DDpm: Demanda anual de plantulas medicinales embolsadas en Venezuela para el afio
2023.

P: Poblacion estimada de habitantes en Venezuela para el afio 2023. (INE).
%C: Porcentaje de habitantes que si compran plantulas medicinales embolsadas.

f: Consumo promedio per-capita mensual de plantulas medicinales embolsadas en
Venezuela para el afio 2023. (Elaboracion propia mediante datos obtenidos a través de
encuestas).

12: Numero de meses en el afio para anualizar la demanda estimada.

Para determinar el Consumo promedio per-capita mensual de plantulas medicinales
embolsadas se selecciona a la encuesta empleada en las investigaciones realizadas en las
ciencias sociales. Entonces la formula serd f: Frecuencia de compra* Cantidad de plantas
compradas en dicha frecuencia. Se adoptara una frecuencia de tipo mensual para cubrir la
formula especificada por lo tanto las frecuencias que no sean mensuales seran adaptadas a

dicha temporalidad.

La cantidad de plantas es una pregunta adicional fuera la encuesta de 10 preguntas
aplicada via whatsapp en el mismo orden a los consumidores de plantas medicinales de

forma anonima.

Segun Hernandez (2012, p.26) La encuesta es la técnica mas empleada en las
investigaciones realizadas en las ciencias sociales. Se utiliza para recolectar informacion de
personas respecto a caracteristicas, opiniones, creencias, expectativas, conocimiento,
conducta actual o conducta pasada, dicha encuesta se valdra de un cuestionario via Google

Form,

Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta
de la siguiente forma:

P: 33.728.624.

%C: 0,00004743745253%.

f: 5,736979167.

12
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DDpo = 33.728.624 x 0,00004743745253%.* 5,736979167 = 12
DDpo: 1101,5 = 1102 plantulas medicinales embolsadas en Venezuela para el afio 2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 53 y 54.

Para la resolucion del objetivo 2, se realizaron entrevistas presenciales para identificar el
analisis macro que involucra los parametros sociales, legales, econdmicos y tecnologicos de

dichos negocios botanicos.

También se destaca el analisis microecondémico que involucra las fortalezas, debilidades,
amenazas y oportunidades de los viveros comerciales, productores y mixtos que existan en

a nivel nacional.

Parte de la informacién obtenida para la resolucién es parte de la encuesta aplicada con
anterioridad. La otra parte de la informacidon corresponde a entrevistas relacionadas al
negocio botanico y su entorno realizadas de forma presencial al administrador del vivero

San Antonio el sefior Henry Martin entre los periodos 2020-2024.
Viveros comerciales (Analisis Macro)
Parametros econémicos

Los viveros comerciales son espacios dedicados principalmente a la venta, compra de
plantas frutales, ornamentales y forestales. Por otro lado, los viveros comerciales también
se dedican a venta de productos relacionados a la botadnica, tales como macetas y
recipientes para el cultivo, plaguicidas contra los microorganismos y patdgenos, tierra
abonada para facilitar el crecimiento de plantulas y bolsas de plastico para el sembrado de

semillas de diversas plantas. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de julio del 2021).
Parametros Sociales

La demanda de plantas en los viveros comerciales puede variar segun la preferencia del
cliente desde una simple unidad para el caso de plantas ornamentales hasta lotes que
involucran entre 200 y 300 plantulas para el caso de las de tipo frutal y forestal. (H. Martin,

comunicacion personal, 26 de julio del 2021).

Las ventas de plantas tipo frutal y forestales se caracterizan porque el tipo de cliente

demanda ya fuese para fines medicinales, reforestacion del medio ambiente o de desarrollar
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cultivos y vender posteriormente los frutos de dichas plantas. (H. Martin, comunicacion

personal, 26 de julio del 2021).

Después de todo, si la motivacion del demandante radica en conseguir plantas de calidad
desarrolladas con los conocimientos de cultivo que poseen solo los viveros productores,
entonces mas alld de la ventaja en publicidad y marketing de los viveros comerciales habra

un estancamiento en la innovacion botanica.
Parametros tecnologicos

A nivel nacional los viveros de tipo comercial enfocan los avances tecnologicos de
telecomunicaciones en el desarrollo de publicidad y promocion digital para la venta de sus
plantas, en especial de tipo ornamentales haciendo énfasis en el aspecto estético del
producto. El tipo de plantas con las que estos viveros trabajan serian las frutales,
ornamentales y forestales para la compra y venta. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de

julio del 2021).

No poseen mucho desarrollo tecnologico en la innovacion de nuevos especimenes
botanicos, pero se han desarrollado en el area digital para promover especialmente
productos ornamentales de imagen atractiva, realzando mas sus fortalezas en las areas

digitales y de telecomunicacion para la promocion del producto.
Parametros politicos

A nivel politico el ente que tiene mayor influencia en los viveros de tipo comercial es el
gobierno nacional, influyendo en menor medida la gobernacion estatal y la alcaldia
municipal. La situacion con virus y distintas enfermedades ha afectado a la raza humana a
nivel mundial modificando su economia, las plantas no serian una excepcion a este tipo de

efectos. (H. Martin, comunicacion personal, 26 de julio del 2021).

La amenaza de microorganismos y patogenos como el dragon amarillo ha afectado
también al entorno botédnico, por eso el gobierno nacional ha prohibido la venta y compra
de ciertas especies frutales tipo citrico que puedan ocasionar una epidemia a nivel botanico,
afectando las ventas de los viveros comerciales. (H. Martin, comunicacioén personal, 26 de

julio del 2021).
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A dia de hoy la Confederacion de Asociaciones de Productores Agropecuarios de
Venezuela (Fedeagro) informdé en marzo de 2023 que la bacteria "Dragéon Amarillo"

destruy6 unas 38.000 hectareas de citricos en el pais. (Meneses 2023).

Hechos como el anterior revelan la importancia de los entes gubernamentales al limitar
el comercio de citricos para evitar la expansion de enfermedades botanicas en el ecosistema
regional, para asi salvaguardar la flora local. (H. Martin, comunicacion personal, 27 de

julio del 2021).
Viveros de tipo comercial (analisis micro: interno)

Debilidad 1: Los viveros de tipo comercial son los mds comunes a nivel nacional junto
a los mixtos que se enfocan mas en comerciar, casi siempre los materiales y lotes de plantas
a la venta son obtenidos de un vivero tipo productor o mixto ya fuese especializado en
plantas tipo ornamental, frutal y forestal, lo cual revela una gran dependencia a dichos

viveros. (H. Martin, comunicacion personal, 29 de julio del 2021).

Fortaleza 1: Los viveros de tipo comercial pueden limitarse a comercializar con plantas
frutales y ornamentales ahorrando los costos que conlleva la produccion y el tiempo
invertidos en el desarrollo de plantas que requieran una manutencion considerable, este tipo
de casos se puede observar en la produccion de plantas frutales. (H. Martin, comunicacion

personal, 29 de julio del 2021).

Fortaleza 2: La mayor predileccion botanica de los viveros comerciales son las ventas
de plantas de tipo ornamental, a diferencia de comerciar plantas frutales las ornamentales
no se venden en lotes de mas de 100 unidades. Por lo tanto, los costos de transporte no se
ven elevados ante el traslado de docenas de plantas ornamentales. (H. Martin,

comunicacion personal, 29 de julio del 2021).

Debilidad 2: Para el caso de los viveros comerciales muchas veces la inexperiencia
botanica o falta de técnica para el desarrollo de la planta juega un papel importante en
cuanto a la demanda de la misma, a diferencia de los viveros productores que amplian sus
conocimientos mediante la experimentacion o modificacion de los procesos de cultivo, los
viveros comerciales no poseen una innovacion continua en las areas de cultivo como los

viveros botanicos productores. (H. Martin, comunicacion personal, 29 de julio del 2021).

Viveros comerciales (Analisis micro externo)
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Amenaza 1: La mejora constante en el area botanica de los viveros productores y
mixtos puede hacer que dichos viveros tengan mas posicionamiento en el mercado. (H.

Martin, comunicacion personal, 5 de agosto del 2021).

Oportunidad 1: EI avance de redes sociales facilita el uso de plantas ornamentales
como medio visual para su promocion en el mercado al tener una apariencia atractiva para

dicha funcién. (H. Martin, comunicacion personal, 5 de agosto del 2021).

Amenaza 2: Las plantas ornamentales al ser de los organismos botanicos mas dificiles
de aclimatar, podrian perder relevancia en el mercado botdnico extranjero ante plantas
frutales aclimatadas en los viveros productores. (H. Martin, comunicacion personal, 5 de

agosto del 2021).

Oportunidad 2: La mejora de urbanizaciones y éareas publicas genera en las plantas
ornamentales un alto margen de demanda potencial. (H. Martin, comunicacion personal, 5

de agosto del 2021).

Estrategias de venta (viveros comerciales)

Actualmente la demanda de plantas ornamentales en viveros comerciales no es muy
elevada, ya que solo tienen un fin en especifico, el cual es servir de decoracion y adorno de
areas abiertas publicas o privadas, ciertamente tanto su alimentacion como sus cuidados no
son tan elevados como si lo son las plantas frutales. (H. Martin, comunicacioén personal, 7

de agosto del 2021).

Aquellos viveros comerciales que se dediquen a la venta de plantas frutales invertiran
mayores costos en areas especiales para el cuidado y crianza de este tipo de plantas en sus
fases tempranas de vida. La mayor desventaja para los viveros frutales es no poseer fuentes
de recursos naturales renovables por lo que siempre estan asociados a los viveros
productores o mixtos para solventar la falta de recursos naturales. (H. Martin,

comunicacion personal, 7 de agosto del 2021).

Otra desventaja de los viveros comerciales es enfocarse solo en la parte de marketing y
publicidad, demostrando asi su falta de iniciativa en profundizar en la busqueda de

métodos innovadores que faciliten el cultivo, alimentacién y crianza de plantas ya sean
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tanto ornamentales, frutales y forestales. (H. Martin, comunicacion personal, 7 de agosto

del 2021).

Otro punto de relevancia a destacar gira en torno a la experiencia y conocimientos que
tengan los viveros comerciales en relacion a los especimenes adquiridos, ya que la crianza
y nutricion de una planta requieren de un minimo de capacidad de prevision para evitar
males innecesarios como plagas botanicas o un exceso de nutricion que pudiese dafar la

planta. (H. Martin, comunicacion personal, 7 de agosto del 2021).
Matriz de Ansoff (viveros comerciales)

Para analizar las estrategias de los viveros comerciales, se puede usar la siguiente matriz
de Ansoff que sirve para identificar oportunidades de crecimiento en las unidades de
negocio de una empresa y, ademas, relaciona el producto con el mercado:

Tabla 1 (Matriz de Ansoff)

Mercados/Productos

Productos Actuales

Productos nuevos

Mercados actuales

Demanda por ampliacion
de los espacios verdes

publicos y privados.

Flaboracion de nuevas

variedades y cultivares
con diferentes colores y

tonalidades de flores

Mercados Nuevos

Implementar el uso de
redes sociales como tiktok
y aplicaciones moviles
para dar a conocer el

producto.

Analizar el estudio de las
propiedades curativas de
plantas ornamentales para
profundizar en el sector

salud.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos obtenidos de la entrevista al sefior H.

Martin. 9/8/2021.
Viveros productores (Analisis Macro)

Parametros economicos

Los viveros productores son espacios dedicados principalmente a la venta, compra y
sobre todo a la produccion de plantas frutales, ornamentales y forestales. Por otro lado, los

viveros productores también se dedican a venta de productos relacionados a la botanica,
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tales como macetas y recipientes para el cultivo, plaguicidas contra los microorganismos y
patogenos, tierra abonada para facilitar el crecimiento de plantulas y bolsas de plastico para

el sembrado de semillas. (H. Martin, comunicacion personal, 9 de septiembre del 2021).

Para muchos viveros productores, un adecuado posicionamiento de sus instalaciones de
cultivo representa un factor vital en cuanto al sustentable desarrollo botanico y estrategias
para la venta. La produccion de frutales y forestales debe estar obligatoriamente ubicada en
zonas muy abiertas libres de sombras u grandes figuras que impidan la llegada de la luz
solar, en resumen, se deben recibir los rayos del sol a una completa plenitud. (H. Martin,

comunicacion personal, 9 de septiembre del 2021).

Esto se puede comprobar mediante analisis botanicos en el vivero San Antonio, en el
que se demuestra que plantas frutales como aguacate aun sin poseer una mente consciente,
su cuerpo busca los nutrientes y recursos vitales para su subsistencia extendiendo sus raices
o cambiando sus hojas en la posicion del sol. (H. Martin, comunicacion personal, 9 de

septiembre del 2021).
Parametros sociales

La demanda de plantas en los viveros productores puede variar segun la preferencia del
cliente desde una simple unidad para el caso de plantas ornamentales hasta lotes que
involucran entre 2000 y 3000 plantulas para el caso de las de tipo frutal y forestal. (H.

Martin, comunicacion personal, 9 de septiembre del 2021).

Las ventas de plantas tipo frutal y forestales se caracterizan porque el tipo de cliente
demanda en mayor cantidad ya fuese para reforestacion del medio ambiente o de
desarrollar cultivos y vender posteriormente los frutos de dichas plantas. (H. Martin,

comunicacion personal, 9 de septiembre del 2021).

La mayoria de los viveros productores son muy solicitados por muchos clientes para la
adquisicion de conocimientos de sembrado y desarrollo de especimenes botanicos ya que
este tipo de viveros estan en constante innovacion de esa area, lo que los coloca por encima
de los viveros comerciales que estan estancados solamente en la parte estética de la planta
valiéndose de estrategias digitales para su promocién. (H. Martin, comunicacidon personal,

9 de septiembre del 2021).
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Parametros tecnolégicos

A nivel nacional los viveros de tipo productor se enfocan en los avances tecnoldgicos de
suministro acuifero e innovacion botanica mediante las técnicas de sembrado e injertado, El
tipo de plantas con las que estos viveros trabajan serian las frutales, ornamentales y

forestales. (H. Martin, comunicacion personal, 11 de septiembre del 2021).

No poseen mucho desarrollo en el dmbito tecnologico para la promocion de plantas,
pero se han desarrollado en el area botanica para innovacion productos frutales,
ornamentales y forestales, asi como crear suministros acuiferos mas cercanos a los cultivos
mediante bombas de extraccion de agua. (H. Martin, comunicacién personal, 12 de

septiembre del 2021).

Sus fortalezas radican en la creacion de nuevas variedades de plantas mediante la
hibridacioén de las mismas a través de procesos de cortes e injertos de dichas plantas, aqui
entran en juego tecnologias de refrigeracion para la conservacion de esquejes y
ramificaciones para los posteriores injertos. (H. Martin, comunicacion personal, 12 de

septiembre del 2021).
Parametros politicos

A nivel politico el ente que tiene mayor influencia en los viveros de tipo productor es el
gobierno nacional, influyendo en menor medida las gobernaciones del estado y la alcaldia

municipio. (H. Martin, comunicacién personal, 13 de septiembre del 2021).

La existencia de los viveros productores esta limitada por organismos gubernamentales,
ya que se necesita una amplia gama de recursos naturales mediante la explotacion del
medio ambiente, para llevar a cabo procesos de sembrado y desarrollo botanico en grandes
cantidades, lo que explicaria porque este tipo de viveros junto a los mixtos-EP (enfocados
en producir), son muy escasos en el mercado. (H. Martin, comunicacidon personal, 13 de

septiembre del 2021).

La amenaza de patégenos como el dragén amarillo ha afectado también a este tipo de
viveros, por eso el gobierno nacional ha prohibido la produccion de ciertas especies frutales
tipo citrico que puedan ocasionar una epidemia a nivel botanico. (H. Martin, comunicacién

personal, 13 de septiembre del 2021).
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En base a las circunstancias acontecidas, se detuvo la produccion botanica de citricos en
los viveros productores para evitar propagar la infeccion botanica y proteger la flora
regional, lo que a su vez disminuye las reventas de los viveros comerciales. (H. Martin,

comunicacion personal, 13 de septiembre del 2021).
Parametros sociales
Viveros de tipo productor (Analisis micro interno)

Fortaleza 1: A diferencia de los viveros comerciales, estos son mas escasos a nivel
nacional junto a los mixtos-EP. Se caracterizan por tener acceso a fuentes naturales

renovables. (H. Martin, comunicacion personal, 13 de septiembre del 2021).

Debilidad 1: Para dichos viveros es muy dificil obtener un buen posicionamiento
destinado a la obtencion de recursos para la produccion de frutales. (H. Martin,

comunicacion personal, 13 de septiembre del 2021).

Fortaleza 2: Con un buen posicionamiento son capaces de monopolizar el comercio en
el area botdnica mientras no exista otro vivero productor de frutales en las cercanias de la

region. (H. Martin, comunicacion personal, 13 de septiembre del 2021).

Debilidad 2: Las instalaciones de este tipo de viveros suelen estar en un entorno abierto
o zona rural que serd propicio para la produccion, no obstante, también sera propicio la
abundancia de microorganismos y patéogenos botanicos. (H. Martin, comunicacion

personal, 13 de septiembre del 2021).

Viveros Productores (Analisis micro externo)

Los viveros productores realizardn cambios en sus variables econdmicas dependiendo
del tipo de fluctuacidon climatica que atraviese la region se establecera la cantidad de
especimenes que se producird. La obtencion y costos de los recursos para producir plantas
es determinante en los precios que se le asignard al producto, sobre todo si dichos recursos
no se encuentran y se deben innovar procedimientos no ortodoxos para la produccion. (H.

Martin, comunicacién personal, 14 de noviembre del 2021).

Oportunidad 1: El aumento del consumo de productos orgdnicos genera un mayor
margen de demanda a los viveros que se especialicen en la produccion de plantas de tipo

frutales y forestales. (H. Martin, comunicacion personal, 14 de noviembre del 2021).
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Amenaza 1: El factor externo mas influyente que puede realizar grandes cambios
econdmicos para los Viveros productores son la intervencion de factores externos tales
como la aparicion de patdgenos como el dragén amarillo los cuales resultan ser en extremo
dafiinos para la produccion de frutales tipo citrico. (H. Martin, comunicaciéon personal, 14

de noviembre del 2021).

Oportunidad 2: Bajo un buen andlisis del medio ambiente se puede aprovechar las
fluctuaciones climaticas que atraviese la region determinando el tipo y la cantidad de
especimenes que se producira. (H. Martin, comunicacién personal, 14 de noviembre del

2021).

Amenaza 2: La aparicion de plagas de insectos como la Atta laevigata (Bachacos)
resistentes a plaguicidas pueden ocasionar retrasos en la produccion de frutales hasta nuevo

aviso. (H. Martin, comunicacion personal, 14 de noviembre del 2021).

Estrategias de venta (vivero productor)

Para este tipo de viveros el acceso a recursos renovables es una cualidad fundamental
para su ubicacion, por lo tanto, se necesitan de areas que proveen de forma natural de
dichos recursos; estos serian accesos a fuentes de agua, tierra y temperatura donde pueda
ser sustentable el desarrollo de la vida botanica para crear nuevos productos. (H. Martin,

comunicacion personal, 17 de noviembre del 2021).

Para algunas plantas y plantulas frutales y forestales existe mas demanda ya que el
sistema inmune de algunas frutales y forestales es mas resistente y por lo tanto hay mas
posibilidades de aclimatar este tipo de planta si el clima del pais extranjero no es muy
diferente del pais de origen. (H. Martin, comunicacidon personal, 17 de noviembre del

2021).

La especialidad de producir en este tipo de viveros son las plantas de tipo frutal y
forestales. Para llevar a cabo la produccion de plantas frutales es necesario reunir ciertos
factores para facilitar el desarrollo botanico. Uno de ellos es el posicionamiento. (H.

Martin, comunicacién personal, 17 de noviembre del 2021).

Otro factor importante para la produccion de plantas frutales y forestales es contar con

un tipo de tierra en especifico que facilite el crecimiento y no obstaculice el desarrollo
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durante las épocas de lluvias. (H. Martin, comunicacién personal, 17 de noviembre del

2021).

Para estos casos la tierra franco arenosa es muy popular para las ventas ya que resulta
adecuada para compost porque este tipo de tierra tiene la principal caracteristica de drenar
rapidamente altos niveles de humedad. Por el contrario, la tierra tipo brea pudre las raices
de la planta porque no posee la facultad de drenar la humedad con facilidad. (H. Martin,

comunicacion personal, 17 de noviembre del 2021).

Para muchos viveros productores el producir lotes de plantas frutales de hasta 5000
unidades puede ser riesgoso si existe la amenaza de patdgenos que puedan danar a las
plantas en una etapa juvenil, acabando con docenas de lotes enteros. Por ello muchos
viveros productores han optado por priorizar sélo la produccion de plantas frutales y
forestales con una elevada resiliencia en su sistema inmune. (H. Martin, comunicacién

personal, 17 de noviembre del 2021).

Un claro exponente de plantas con un fuerte sistema inmune serian las plantas de
aguacate. Su resistencia a multiples enfermedades botanicas, lo hacen un apto candidato
para la produccion en masa de plantas frutales de la misma especie, siendo el exceso de
humedad en las raices una de las pocas amenazas para este tipo de plantas. (H. Martin,

comunicacion personal, 17 de noviembre del 2021).

Para muchos viveros productores el nivel de adaptabilidad de una planta va ligado a las
situaciones climatologicas de la region. Para una buena diferenciacion de las variedades de
plantas, la mano de obra debe contar con altos conocimientos en botédnica, es por ello que
solo se les encarga la produccion a manos de obreros con mas de 5 afios de experiencia.

(H. Martin, comunicacion personal, 17 de noviembre del 2021).

Para muchos viveros productores el contar con fuentes de recursos renovables como
grandes suministros acuiferos es vital para la produccion de grandes lotes de plantulas. En
perspectiva a la implementacion de los multiples suministros de agua en viveros

productores se pueden dar como beneficios las siguientes resoluciones:
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e Se pueden combatir los problemas relacionados con la resequedad de la planta,
sobre todo en distintos lotes en un mismo dia. (H. Martin, comunicacidon personal,
17 de noviembre del 2021).

e Se garantiza la nutricion diaria y eficiente en un gran niimero de lotes botanicos en
un solo periodo del dia de una forma puntual, siempre y cuando el clima sea

favorable. (H. Martin, comunicacion personal, 17 de noviembre del 2021).
Matriz de Ansoff (viveros productores)

Para analizar las estrategias de los viveros productores, se puede usar la siguiente matriz
de Ansoff que sirve para identificar oportunidades de crecimiento en las unidades de
negocio de una empresa y, ademads, relaciona el producto con el mercado:

Tabla 2 (Matriz de Ansoff)

Mercados/Productos

Productos Actuales

Productos nuevos

Mercados actuales

Demanda de  plantas
frutales por resultado del
aumento de consumidores

de productos organicos

Elaboraciéon de nuevas
variedades de tipo frutal
que superen las

limitaciones climaticas

Mercados Nuevos

Implementar el uso de

redes  sociales  como
Instagram y aplicaciones
moviles para dar a conocer
los beneficios del

producto.

Resaltar el estudio de las
propiedades nutritivas y
restauradoras al consumir
los frutos de las plantas y
sus efectos resultantes en

la mejora de la salud.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos obtenidos de la entrevista al sefior H.

Martin. 20/11/2021.
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Viveros mixtos (Analisis Macro)

Parametros economicos

Tanto para los viveros productores como los mixtos-EP resulta determinante saber
diferenciar las caracteristicas morfologicas de las variedades de plantas sin importar si son

de la misma especie. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

Se puede resaltar que la demanda de plantas va muy ligada a su diversidad biologica,
esto tiene relacion al mismo tiempo con la region de origen que tenga el comprador, o el
lugar a donde planea llevar los especimenes adquiridos, es decir la zona climatologica
influye mucho en el tiempo de crecimiento y el nivel de adaptabilidad del tipo de planta,
por eso se demandan variedades de plantas que tengan familiaridad con el tipo de clima

local en la region. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

El estado Carabobo y algunas zonas centrales del pais se caracterizan por tener areas
frescas y calientes que son ideales para el desarrollo de ciertas variedades de plantas como
la Persea americana, la cual se adapta rapidamente en este tipo de climas evitando muchos
gastos econdmicos, en caso de que no sea el clima ideal en el que se desarrolla. (H. Martin,

comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

Medidas como el aislamiento de especimenes boténicos, limitara su expectativa de vida
haciendo que su atractivo en el mercado no sea rentable. La mano de obra tanto en viveros
productores y mixtos tiene la funcion de preservar y resguardar las plantas para permitir
que el proceso de climatizaciéon de la misma sea mdas viable. La nutricion y el
posicionamiento influyen también para llegar a una estable adaptabilidad de la planta. (H.

Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).
Parametros sociales

En cuanto a las variables social, psicografica y conductual, el producto va dirigido a
todas aquellas personas que se vean en la necesidad de comprar plantas para posteriormente
cosechar sus frutos para su consumo propio o venta una vez se haya desarrollado la planta

en su totalidad. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

Los viveros mixtos-EP incorporan el conocimiento de los viveros productores al saber

determinar el tiempo adecuado de la producciéon de frutales, el cual recaec en los

61



procedimientos de injerto o clonacion y dichos procesos estaran condicionados por el
crecimiento de las especies locales que serviran de médium para los esquejes de especies

extranjeras. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

Aunque tener mano de obra especializada en el injertado pueda ser una gran ventaja
sobre otros viveros resulta ser una espada de doble filo ya que el proceso de injertar mas de
1000 unidades de plantas frutales exige décadas de experiencia, ya que dentro del mundo
botéanico es considerado un arte el dominarlo con maestria siendo visto como una anomalia.

(H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).
Parametros tecnologicos

A nivel nacional los viveros mixtos se enfocan tanto en los avances tecnologicos de
telecomunicaciones para el desarrollo de publicidad, como en la mejora de los avances
tecnologicos de suministro acuifero e innovacion botanica mediante las técnicas de
sembrado e injertado. El tipo de plantas con las que estos viveros trabajan serian las
frutales, ornamentales y forestales. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre

del 2021).

Poseen tanto desarrollo tecnolégico destinado a la innovacién botanica, como en
desarrollo tecnoldégico en el ambito de telecomunicaciones para la promocioén botanica.
Aunque dominen ambas cualidades solo hacen énfasis en una cualidad tecnoldgica ya fuese
para la publicidad o solo para la mejora botanica. Esto serd determinado segun la ubicacion

de las instalaciones. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).
Parametros politicos

A nivel politico el ente que tiene mayor influencia en los viveros de tipo mixto es el
gobierno nacional, influyendo en menor medida las gobernaciones del estado y la alcaldia

municipio. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

La existencia de los viveros mixtos-EP (enfocados en producir), esta limitada por
organismos gubernamentales, ya que se necesita una amplia gama de recursos naturales
para llevar a cabo procesos de sembrado y el posterior desarrollo botanico en grandes
cantidades, lo que explicaria porque este tipo de viveros, son muy escasos en el mercado

junto a los productores. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).
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Por lo tanto, la ley solo autoriza que unos cuantos viveros productores y mixtos-EP
estén en funcionamiento debido al amplio repertorio de recursos naturales que estos extraen

del medio ambiente. (H. Martin, comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).

La aparicion de patdégenos como el dragén amarillo ha afectado también al entorno
botanico, por eso el gobierno nacional ha prohibido la produccion y venta de especies
frutales tipo citrico en los viveros productores y mixtos -EP, lo que a su vez disminuye las
reventas de plantas frutales tipo citricos de los viveros comerciales. (H. Martin,

comunicacion personal, 24 de noviembre del 2021).
Viveros mixtos (Analisis micro interno)

Fortaleza 1: Cuando la faceta dominante de dicho vivero no es comerciar sino el
producir plantas en grandes cantidades entonces sera considerado muy escaso a nivel
nacional lo que lo hace aun mas dominante en dicho mercado. (H. Martin, comunicacion

personal, 28 de noviembre del 2021).

Debilidad 1: Son viveros que a pesar de poseer las ventajas de promocion de los viveros
comerciales e innovacion botanica de los viveros productores solo profundizan en una
variable, es decir la que les genere mas desarrollo segun el posicionamiento. (H. Martin,

comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

Fortaleza 1: Poseen desarrollo tanto en las areas de marketing y publicidad como
también en innovacion de las instalaciones internas con abundancia de recursos para la
produccion de plantas, es decir son muy diversos en lo referente al mercado botanico.
(Aplicable solo a viveros mixtos-EP). (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre

del 2021).

Debilidad 2: Asumir tanto el desarrollo de las areas de marketing para las plantas de
tipo ornamental, como la innovaciéon de produccion de frutales representan costos muy
elevados para un vivero individualmente. (H. Martin, comunicacién personal, 28 de

noviembre del 2021).

63



Viveros Mixtos (Analisis micro externo)

Oportunidad 1: La diversidad en medios publicitarios y procesos botanicos podria
generar alianzas con otros viveros no mixtos. (H. Martin, comunicacién personal, 28 de

noviembre del 2021).

Amenaza 1: La sobreexplotacion del medio ambiente cercano hecha por terceros puede
generar escasez de recursos necesarios para realizar los procedimientos botdnicos de

produccion y cultivo. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

Oportunidad 2: La creacion de eventos en favor del medio ambiente podria disparar la
demanda de plantas frutales y forestales. (H. Martin, comunicacién personal, 28 de

noviembre del 2021).

Amenaza 2: La aparicion de méas competencia puede limitar su rango de dominio en el

mercado a nivel regional. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).
Estrategias de venta (viveros mixtos)

Desde el punto de vista demografico para los viveros mixtos la venta de plantas
ornamentales, frutales y forestales esta dirigido y se encuentra disponible para todo tipo de

personas sin importar su edad, condicion, sexo, o religion.

El crecimiento de las especies locales estd determinado de manera estacional segun el
periodo de germinacion de la planta, los cuales ocurren una vez al afio. Por lo tanto, la
demanda de algunas especies de plantas tipo frutal y forestal es de manera estacional casi
coincidiendo con el inicio de la época de lluvias para facilitar su desarrollo. (H. Martin,

comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

La demanda de plantas ornamentales, aunque no resulta tan elevada como la estacional
es mas constante al afio. Por lo tanto, la venta de plantas ornamentales puede ser percibida
en mas periodos del afio ya que no esta condicionada por la climatizacidén, aunque con un

bajo volumen de ventas. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

Las limitaciones economicas de los viveros productores incurren en destinar todo el
esfuerzo y recursos para conseguir ingresos que solo seran percibidos una vez al afio en un

periodo determinado. (H. Martin, comunicacién personal, 28 de noviembre del 2021).
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Pero al incorporar el comercio de plantas ornamentales, es decir convertirse en vivero
mixto, es posible solventar el déficit de demanda botanica para los periodos restantes al afio
que no sean especificamente los periodos de desarrollo idéneo determinados por el clima

para las plantas frutales y forestales.

Los viveros mixtos al tener diversidad botanica tienen un margen mas amplio de
dominio en el mercado, tanto los viveros comerciales, y mixtos-EP coinciden en la venta de
productos relacionados al entorno botanico que faciliten el crecimiento de la planta
sirviendo como una herramienta que cumplira dicha funcién. (H. Martin, comunicacioén

personal, 28 de noviembre del 2021).

Entre este tipo de productos botanicos se puede mencionar la tierra abonada, las macetas
y recipientes para introducir la planta como también los plaguicidas y fertilizantes
botanicos. Segun la estadistica vista la tierra abonada es el segundo producto mas vendido

después de las plantas. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

La experiencia en el mundo botanico sobre todo para los viveros productores y mixtos-
EP es un factor determinante para garantizar su dominio en el mercado, sobre todo para la
produccion de especimenes. El método mas rentable para la produccion de especimenes
botanicos es ejecutar procesos de injerto. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de

noviembre del 2021).

El injerto o clonacién incurre en implantar esquejes o ramificaciones de plantas
extranjeras a lugares de la planta donde se ejecutaron cortes precisos hechos a plantas
silvestres originarias de la region, las plantas silvestres son necesarias para adaptar a la
planta extranjera, esto se dard solo si el corte y la union de la planta es ejecutada de forma
eficiente por una mano experta con mas de 10 afios de experiencia en dicha area. (H.

Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

La experiencia botanica es invaluable y necesaria para determinar las épocas ideales
para producir, un ejemplo se daria en las épocas de injerto que cominmente por ser épocas
de lluvia, son beneficiosas por ser periodos frescos para facilitar el crecimiento de las
variedades elegidas para el procedimiento. (H. Martin, comunicacién personal, 28 de

noviembre del 2022).
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También resulta fortuito mencionar que en dichas épocas un gran nimero de variedades
de plantas experimentan el desarrollo de sus esquejes con mayor abundancia que en otras

épocas como las de verano. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2022).

El nivel de produccion de plantas frutales va ligado al nivel de habilidad que tenga el
injertador, para injertadores veteranos no existe un sustituto cercano, por lo tanto, muchos
viveros productores y mixtos no suelen producir un volumen de plantas que pueda abrumar

a dichos injertadores. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

Por lo tanto, resultaria perjudicial para los viveros productores y mixtos recibir una baja
repentina de injertadores veteranos, lo que ocasiona un déficit en su produccion de plantas
frutales y una complicada recuperacion. Para todas las variedades que se injerten dentro
del vivero mixto-EP San Antonio no existe un trato especial que las diferencien dentro del
proceso de injertado. Es decir, el procedimiento no cambia en absoluto sin importar la

variedad del tipo de planta. (H. Martin, comunicacion personal, 28 de noviembre del 2021).

Para el caso de Venezuela algunos viveros mixtos-EP tipo ornamentales se ubicaran en
zonas muy frias. Tales como en el estado Aragua, especificamente en el municipio Colonia
Tovar, el cual tiene una superficie de 7.014 kilémetros cuadrados y una altura de 1.790

metros sobre el nivel del mar. (MINCIL,2012).

De la misma forma, se cultiva una gran cantidad de especies ornamentales en el
municipio Los Salias del estado Miranda con una superficie de 7.950 kilometros cuadrados.
También, en el estado Mérida, en los municipios Cardenal Quintero, Rivas Davila y Campo

Elias se cultivan flores a cielo abierto y casas de cultivo. (MINCIL,2012).

Por otro lado, también en el estado Tachira cuenta con tres municipios (Andrés Bello,
Michelena y José Maria Vargas) donde se cultivan flores, al igual que en Trujillo,
especificamente en los municipios Urdaneta y Valera. Las referidas entidades poseen un

clima frio en los paramos y templado en las zonas bajas. (MINCI,2012).

Por otro lado, en el municipio Galipan del estado Vargas, el cual tiene una superficie de
1.496 metros cuadrados se cultivan girasoles, lirios, soliaster, azucenas, aves del paraiso,

baston del emperador, claveles, rosas, gladiolas, astromelia, papayos, cala, eucalipto,
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delfinios, aster, varsovias,

(MINCI,2012).

margaritas, estrellas de belén, entre otras especies.

En las referidas entidades residen alrededor de 300 floricultores pertenecientes a la Red

de Productores Venezolanos de Flores, los cuales reciben atencion integral, asesoria

técnica, financiamiento y acompafiamiento por parte del Fondo para el Desarrollo Agrario

Socialista (Fondas). (MINCIL,2012).

Matriz de Ansoff (viveros mixtos)

Para analizar las estrategias de los viveros mixtos, se puede usar la siguiente matriz de

Ansoff que sirve para identificar oportunidades de crecimiento en las unidades de negocio

de una empresa y, ademas, relaciona el producto con el mercado:

Tabla 3 (Matriz de Ansoff)

Mercados/Productos

Productos Actuales

Productos nuevos

Mercados actuales

Demanda de plantas frutales
y ornamentales por
resultado del aumento de
consumidores de productos
organicos y ampliacion de
espacios verdes publicos y

privados.

Elaboracion de nuevas variedades
de tipo frutal que superen las
limitaciones climaticas y cultivos
botanicos ornamentales de nuevos

colores y tonalidades.

Mercados Nuevos

Implementar el uso de redes
sociales como Instagram |,
Facebook y aplicaciones
moviles para dar a conocer

los beneficios del producto.

Resaltar el estudio de las
propiedades nutritivas y curativas
de los frutos de las plantas y sus
efectos resultantes en la mejora de
la salud tanto para el consumo de

plantas de tipo ornamental , frutal

y forestal.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos obtenidos de la entrevista al sefior H.

Martin. 20/02/2022.
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Cuantificacion de la oferta (Total de viveros).

Se realizard un analisis cualitativo de los principales viveros ubicados en Venezuela. La
oferta de mercado es la combinacién de productos, servicios, informaciéon o experiencias

ofrecidos a un mercado para satisfacer una necesidad o un deseo. (Kotler, 2008).

En este sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la
oferta de plantulas en Venezuela recurriendo para el calculo la siguiente formula:
SSvt=V « N%*x0 * 2
Donde:

SSvt: Oferta anual histérica de plantulas embolsadas en negocios botanicos de Venezuela

para el afio 2023.
V: Poblacion de viveros encuestados en Venezuela para el afio 2023. (google map).

N%: Porcentaje de viveros que si producen plantulas en Venezuela para el afio 2023.

(Encuesta).

0: Capacidad instalada de produccion semestral promedio de plantulas en viveros
encuestados de Venezuela para el afio 2023. (Elaboracién propia mediante datos obtenidos
a través de encuestas).

2: Numero de meses en el afio para anualizar la produccion estimada.

Para determinar la produccion semestral promedio de plantulas en viveros se selecciona
a las encuestas empleadas en las investigaciones realizadas en las ciencias sociales. Se
adoptard una frecuencia de tipo semestral para cubrir la formula especificada en la

encuesta.

La cantidad de plantas producidas semestralmente es una pregunta adicional fuera la
encuesta de 10 preguntas aplicada via WhatsApp en el mismo orden a los oferentes de

plantas de forma anénima.
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Por lo tanto, se presentara las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta

aplicada de la siguiente forma:

V: 40.
N%: 57,5%.
0 :1313,173913.

2

SSvt = 40 * 57,5%.% 1313,173913 = 2
SSwt: 60.406 plantulas producidas en negocios botanicos de Venezuela para el afio 2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 45.

Cuantificacion de la demanda (plantulas totales).

La demanda de mercado para un producto se puede definir como el volumen total
susceptible de ser comprado por un determinado grupo de consumidores, en un area
geografica concreta, para un determinado periodo de tiempo (Kotler y Keller,2012). En este
sentido y a los fines del presente trabajo de grado se pretende determinar la demanda de
plantulas (planta en su fase juvenil) embolsadas a clientes de viveros, recurriendo para el

calculo la siguiente formula.

DDpo =P x%C * f = 12

DDpo: Demanda anual de plantulas embolsadas en negocios botanicos de Venezuela
para el afio 2023.

P: Poblacion estimada en Venezuela para el afio 2023. (INE).
%C: Porcentaje de habitantes que si compran plantulas embolsadas.

f: Consumo promedio per-capita mensual de plantulas embolsadas en Venezuela para el
afio 2023. (Elaboracion propia mediante datos obtenidos a través de encuestas).

12: Numero de meses en el afio para anualizar la demanda estimada.

Para determinar el Consumo promedio per-capita mensual de plantulas embolsadas se

selecciona a la encuesta empleada en las investigaciones realizadas en las ciencias sociales.
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Entonces la formula sera f: Frecuencia de compra* Cantidad de plantas compradas en
dicha frecuencia. Se adoptard una frecuencia de tipo mensual para cubrir la férmula
especificada por lo tanto las frecuencias que no sean mensuales seran adaptadas a dicha

temporalidad.

La cantidad de plantas es una pregunta adicional fuera la encuesta de 10 preguntas
aplicada via whatsapp en el mismo orden a los consumidores de plantulas de forma

anonima.

Segiin Hernandez (2012, p.26) La encuesta es la técnica mas empleada en las
investigaciones realizadas en las ciencias sociales. Se utiliza para recolectar informacion de
personas respecto a caracteristicas, opiniones, creencias, expectativas, conocimiento,
conducta actual o conducta pasada, dicha encuesta se valdra de un cuestionario via Google

Form,

Por lo tanto, se presentard las cifras de las variables calculadas por medio de la encuesta
de la siguiente forma:

P: 33.728.624.

%C: 0,0004476909583%.

f: 41,03874961.

12

DDpo = 33.728.624 x 0,0004476909583%.* 41,03874961 * 12

DDpo: 74.362,21429 = 74.362 plantulas embolsadas en negocios botanicos en Venezuela
para el afno 2023.

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta mostrados en la

tabla 57, 58 y 59 y cuadro 26.

Segtin los datos historicos la demanda historica para el afio 2023 se representara segin

la tabla siguiente:
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Tabla 4 (Resolucion historica actual de negocios botanicos 2023)

PRODUCTO

DEMANDA ACTUAL. OFERTA ACTUAL.

2023 74.362 Unidades al afio 60.406 Unidades al afio Plantas embolsadas

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la oferta historica 2023 y

demanda histdorica 2023.

Se observo la existencia de un mercado histérico favorable en el 2023 resultado de un
exceso de demanda. Si este mercado permanece positivo para el futuro, permitird la posible
entrada de productores e inversores que busquen satisfacer la demanda de plantulas

embolsadas.
Mercado Potencial.

Cuando se tienen resultados de oferta-demanda junto a sus proyecciones en el tiempo,
ya sea con dos o mds variables, la demanda potencial se obtiene con una simple diferencia,
afio con afio, del balance oferta-demanda, y con los datos proyectados se puede calcular la

probable demanda potencial o insatisfecha en el futuro. (Baca Urbina 2010).

Tabla 5 (Mercado Potencial).

ANO DEMANDA OFERTA MERCADO
PROYECTADO. ESTIMADA. ESTIMADA. POTENCIAL.
2024 . 75.160 unidades /afio. | 60.406 unidades /afio 14.754 unidades/afio.
2025 . 75.944 unidades/afio. | 60.406 unidades /afio 15.538 unidades/afio.
2026 . 76.712 unidades/afio. 60.406 unidades /afio 16.306 unidades/afio.

Fuentes: Elaboracion propia.

Se observa la existencia de un mercado potencial favorable para los tres afios
proyectados resultado un exceso de demanda. La aparicion de este mercado potencial
positivo, permite la entrada de nuevos productores e inversores que busquen satisfacer la

creciente demanda de plantulas embolsadas en el futuro proximo.
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Objetivo general resolucion:

Para la resolucion del objetivo general, “Andlisis Microecondmico-Temporal-
Estacional del género Persea americana. Vivero San Antonio. 1992-2022”, se hace énfasis
en parte de la informacion obtenida en la encuesta virtual aplicada a 40 viveros a nivel
nacional y una parte del contenido obtenido es resultado del estudio de mercado resultado
de las entrevistas presenciales aplicadas al administrador del vivero San Antonio el sefior

Henry Martin entre el periodo 2020-2024.

La mayor parte de la informacion obtenida para la resolucion es parte de los estudios
anuales llevados a cabo por el administrador del vivero San Antonio el sefior Henry Martin
para determinar la rentabilidad y durabilidad de producir en masa 45 variedades de persea
americana (aguacate) y emplear 30 para el estudio principal. (H. Martin, comunicacion

personal, 8 de enero del 2022).

Se emple6 como medio de estudio a la persea americana ya que es la planta que presento
el mas fuerte sistema inmune entre las 25 distintas especies frutales del vivero San Antonio
y ademas es la unica de todas las especies que tuvo una recopilacion continua de data al no
estar afectada por ninglin patdgeno o bacteria botanica. (H. Martin, comunicacién personal,

8 de enero del 2022).

El estudio microeconomico involucra la variacion de los precios tanto en bs como en $
de las 30 variedades de la especie persea americana y su respectiva evolucion en un lapso
de 30 anos incluyendo los diversos cambios de la moneda, es decir entre los periodos 1992-

2022.

El andlisis estacional hace énfasis en el estudio de las cifras de las 30 variedades
estudiadas de persea americana y su respectiva demanda por medio de las ventas anuales.
Dicho analisis busca exponer aquellos factores externos que condicionan la produccion de
las variedades y sus respectivas ventas de la persea americana junto a sus respectivas

consecuencias a futuro.

El estudio temporal empezé el 2 de enero de 1992 e involucra cuales consecuencias
influyeron o generaron los cambios mds significativos en las variables de produccion y
ventas de persea americana en los 30 afios de estudio totales, y qué factores deberian

incorporarse en dicho estudio para innovar el area afectada.
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Para dicho estudio se emplean 6 variables: “Precio en bs”, “precio en $”, “las ventas

promedio anuales”, el “agua suministrada en Its”, la “produccién anual” y los “segundos

empleados para administrar agua”. Las observaciones estaran representadas por 30 de las

45 variedades de persea americana que se producen en las instalaciones del vivero San

Antonio en el periodo 1992-2022. (H. Martin, comunicacion personal, 8 de enero del 2022).

Tabla 6 (Data 1992)
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Monroa o2,.8) =, 2 ol S 2
Cmjm wmom D =, ri 7 -
Antillano-ch o9 1 Iy (-]
o ltmoo 2.7 =, 3 pid] ; ]
Para L= 1 et A -]
75,9 =i S0 36] (-3
Zuteano 100,05 1,45 50! =) iz
Fumsrkts L) i A0 L (-3
LIgaro 99,36 I 44 2O 51 2
=2 a5 -2 :t;! & o
Santa clara 67,62 Y =) F &
Flgueros 102 5 1,40 24 Y 12
P 96.6) - 2 F 2
=¥ B 2 a 2
_aripifia 59,7 —.3 2 1 o
. a8l B Y 2 2
Marcus o9 1 10 P
P =) 1 1;! 5 ©
Heed 5,24 o, 30 F] &
et ey =7 " 30 E)
[R¥- a4t ] o9 A A A -]
Mobol 2.6 .2 ag) 10} 9|

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H.

Martin. 4/01/1993.

e La variable precio en bs de las 30 observaciones demuestra estar entre los 65,55 y

102,81 bs, la variacion de los precios estd determinada por los costos que conlleva

adaptar las diversas variedades de persea americana a la climatologia regional.

e El precio en dolares esta entre 0.958 y 1,498.

e La variable produccion de 30 observaciones muestra cifras que varian en variables

desde 2 unidades a mas de 100 unidades, el caso con mayores cifras estd en 455

unidades producidas. La produccion estd determinada por aquellas variedades que

tienen mayor afinidad con la climatologia regional. Por lo tanto, la variedad “Hass”

de persea americana al tener mayor afinidad resulta mas provechosa producirla en

grandes cantidades a diferencia de las otras variedades.
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e La variable ventas posee cifras entre una unidad en ciertas variedades hasta 449 en
la variedad “Hass”, reafirmando que los demandantes tienen una mayor preferencia
por aquellas variedades que se adaptan mds rapido al clima local.

e [a variable agua en Its determina el agua suministrada como alimento a cada
variedad la cual varia entre 0,5 a un litro.

e La variable final son los segundos de suministro de agua a cada variedad
contabilizados mediante un temporizador, estos van de 6 a 12 segundos.

Tabla 7 (Data 1997)

VearldedA 1997 Prsclnpmanhs[pru clcan$ Prepreanuecl|/ventproenuaaguaenits Segundcsde administracian de agua

hess 464,55 0,95 450 438 0.5 [
Coteline 684.6 1.4 100 [0 0.75 9
Rusell 635.7 1.3 27 17 0,75 9
Choguets 489 1 10 10 Q.5 [
‘W aelding 684,6 1.4 10 5 0,75 E]
Palack Lisa 7049.05 1,45 15 14 1 12
Polack negra 537,89 1,1 50 34 0,5 6
Criglla 469,44 0,96 20 20 9.5 [
Manraoe 586.8 1,2 80 67 0,75 9
Cale sacs 684,6 1,4 20 19 0,75 9
Antillenc-chogueate 489 1 10 10 0,05 [
Guestemeiteca 635,7 1,3 10 7 0,75 9
Perse 489 1 10 14 0,5 [
Beacan 537.9 2.1 10 7 Q.5 [
Zutenuo 709,05 1,45 10 8 1 12
Fuerte 4889 1 10 10 0.5 [
Ligera 704,16 1.44 10 10 0.75 9
pinkartan 586,8 1,2 10 9 0,75 9
Sente clere 479,22 0,98 10 10 0.5 [
Figueroe 728,61 1,49 10 10 1 12
Prince s 6584, 6 1,4 10 1 0,75 9
pozzack 535,7 1.3 7 7 0,75 9
gripifia 6535, 7 1,3 7 1 0,75 9
seniap 586.8 1.2 10 10 0.75 9
M ercus 4BS 1 4 4 0,75 9
Simman 489 i 2 2 a,5 [
Reed 489 0,96 2 2 0.5 &
Nelen 4BS9 1.3 1 V] 0,75 9
itzamns 4BY i i i i 6
Nebel 4BS9 1.2 1 V] 0,75 9

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

20/01/1998.

La variable precio en bs de las 30 observaciones demuestra aumentar en
comparacion con hace 5 afos al estar entre los 464,55 y 728,61 bs es decir aumentd
mas de 7 veces para la variedad mas producida, la variacion de los precios estd
determinada por los costos que conlleva adaptar las diversas variedades de persea
americana a la climatologia regional.

El precio en délares sigue estando entre 0.95% y 1,49 $.

La variable produccion de 30 observaciones muestra cifras que varian en variables
que van desde 1 unidad hasta 450 unidades. La produccion estd determinada por

aquellas variedades que tienen mayor afinidad con la climatologia regional. Por lo
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tanto, la variedad “Hass” y “Catalina” de persea americana al tener mayor afinidad
resultan mas provechosas producirlas en grandes cantidades a diferencia de las otras
variedades.

La variable ventas posee cifras entre una unidad en ciertas variedades hasta 438 en
la variedad “Hass”, reafirmando que los demandantes tienen una mayor preferencia
por aquellas variedades que se adaptan mas rapido al clima local.

La variable agua en lts determina el agua suministrada como alimento a cada
variedad la cual varia entre 0,5 a un litro.

Los segundos de suministro de agua a cada variedad son contabilizados mediante un

temporizador, estos van de 6 a 12 segundos.

Tabla 8 (Data 2002)

VaridedA 2092 |Procieproonbe jpreclcon$ Proprognusl |vertproanuzl |sguasnits ls::undul de sdmrinistraclian da sgue
hoss 1545.65 0.95 420 257 0.5 |
Cataling 2277.8 1,4 171 135 0,75 9
Rusell 21151 1,3 40 23 0,75 9
Choguotn 1627 1 32 32 0,58 9
Walding 2277.8 1.4 10 10 0.75 k]
Palock Lisa 2359,15 1,45 5 5 1 12
Palack nagra 1789,7 1,1 a a4 0.5 1
Criglia 1627 1 4 2 0,8 2
IMaonrae 1952,4 1.2 4 4 0.75 k]
Caja sace 2277.8 1.4 4 4 0.75 9
Antillena-chog] 1627 1 4 4 0.05 1)
Guetemelteca 2115,1 1,3 4 i 0,75 3
Pern i62¥ 1 4 4 0.5 <]
Bacan 1789.7 1,1 4 2 0.5 °
Zutana 2359,15 1.45 4 2 1 12
Fuarte i627 i 5 2 4,5 1]
Ligera 2342.88 1.44 5 3 0,75 9
|ainksrtan 1952.,4 1,2 S k] 0,75 k]
Sentaclars 1594,46 0,98 5 4 0.5 1)
Flgueros 2424,23 1,48 5 5 i 12
Princess 2277.8 1.4 5 5 0,75 9
21151 1.3 5 2 0.75 k]
21151 1,3 5 El 0,75 ]
1952,4 1,2 5 2 0,75 9
1627 1 k) 5 0,75 k]
i627¥ 1 5 2 0.5 <]
1561.92 0.96 S S 0.5 B
21151 1,3 1 (] 0,75 9
itzemne i627 1 i 1} i %
Nabel 13952, 4 1,2 1 1 0,75 3

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

20/10/2003.

e La variable precio en bs de las 30 observaciones demuestra aumentar en

comparacion con hace 5 afios al estar entre los 1545,65 y 2424,23 bs aumentando
casi 4 veces para algunas variedades como el hass, la variacion de los precios esta
determinada por los costos que conlleva adaptar las diversas variedades de persea

americana a la climatologia regional.

e El precio en ddlares sigue manteniéndose entre 0.958 y 1,49 §.
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e La variable produccion de 30 observaciones muestra cifras de produccion que van
desde 1 unidad hasta 420 unidades producidas. La produccion esta determinada por
aquellas variedades que tienen mayor afinidad con la climatologia regional. La falta
de abono organico redujo a solo producir en masa 2 variedades de persea americana.
Las variedades “Hass”, y “Catalina” fueron las mas viables a producir en grandes
cantidades.

e La variable ventas posee cifras entre una unidad en ciertas variedades hasta 257 en
la variedad “Hass” y 135 para la variedad “Catalina”, reafirmando que los
demandantes tienen una mayor preferencia por aquellas variedades que se adaptan
mas rapido al clima local.

e [a variable agua en lts determina el agua suministrada como alimento a cada
variedad la cual varia entre 0,5 a un litro.

e [Los segundos de suministro de agua a cada variedad son contabilizados mediante un
temporizador, estos van de 6 a 12 segundos.

Tabla 9 (Data 2007)

VeridedA 2007 Preclaproanbe pracicaen$ Proprasnusl jventprosnusl jegusanite Sagundos cde adm inistrscicn da agu s
hass 2042.5 0.85 527 537 0.5 €
Catelins 8010 1.4 176 176 0,75 g
IRusall 2795 1.3 10 10 0.75 L]
Choguate 2150 i 19 10 .5 €
W slding 3010 1.4 20 is8 0,75 g
Polack Lisa 3117.5 1.435 3 5 1 2
Polook nesgra 2365 1,1 5 5 0.5 [
Criolla 2064 0.96 5 S 0.5 ©
IManras 2580 1,2 5 5 0,75 3
Cu)s sups 3010 1.3 S 2] 0,75 9
Antilileno-chaguet| 2150 1 2 2 0,05 5
Gustamaitaea 2795 1,3 7 7 0,75 ]
PeEre 2150 1 2 2 0,5 a
Bsocon 2365 1.1 2 1 0.5 L
’:ZIIEIII! 34117,.5 1.45 2 2 1 2
Fusrte 2150 1 2 1 0.5 4]
ILige ra 30496 1,43 2 2 0,75 g
Inkartan 2580 1.2 11 11l 0,75 ]
Sente glers 2107 Q0,98 1 1 o.5 €
Flgusreze 3203.5 1.49 i i 1 2
Princs se 3010 1.4 1 1 0,75 L]
azzaak 2795 1.3 2 2 0,75 g
griplfis 2795 1.3 3 2 0.75 H]
.llllllB 25890 1.2 3 Q 0,75 g
2150 1 3 3 0.75 L]

2150 1 3 o 0.5 7]

2064 0,96 3 3 0.5 ©

2795 1.3 1 1 0.75 8

21590 1 1 Q 1 L

2580 1.2 1 1 0,75 L]

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H.
Martin. 20/10/2008.
La variable precio en bs de las 30 observaciones demuestra aumentar en
comparacion con hace 5 afios al estar entre los 2042,5 y 3203,5 bs aumentando un

32% por unidad en algunas variedades como la “Hass”, la variacion de los precios
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estd determinada por los costos que conlleva adaptar las diversas variedades de
persea americana a la climatologia regional.

El precio en dolares sigue manteniéndose entre 0.958 y 1,49 §.

La variable produccion 30 de observaciones muestra cifras de produccion que van
desde 1 unidad hasta 527 unidades producidas. La produccion esta determinada por
aquellas variedades que tienen mayor afinidad con la climatologia regional, la
mejora en técnicas botanicas permitié producir en masa nuevas variedades. Las
variedades “Hass” y “Catalina” fueron las mas viables a producir en grandes
cantidades para este afio.

La variable ventas posee cifras entre una unidad hasta 527 en la variedad “Hass”,
reafirmando que los demandantes tienen una mayor preferencia por aquellas
variedades que se adaptan mas rapido al clima local.

La variable agua en Its determina el agua suministrada como alimento a cada

variedad la cual varia entre 0,5 a un litro.

Los segundos de suministro de agua a cada variedad son contabilizados mediante un

temporizador, estos van de 6 a 12 segundos.

Tabla 10 (Data 2012)

[varidadazaiz Bracigproanbsf graclopraan$ Prograsnusl vantorosnusl Isgusanlts Ssgundcsde sdministracign da sgus
huie 6,45 1,5 gaad aaa 0,75 9
Catalins 6,538 1,52 248 245 1 12
Rusall 6,751 1,57 130 123 1 12
Chuguuta 6,45 1,5 34 T 0,75 9
W alding 6, 6AS 1,855 15 15 1 12
Balack Lica 6,794 1,58 18 ia 1 12
Polack nagra 6,837 1,59 2 L 1 12
Erllllu 8.43 1.3 Z 1 0,75 -]
Manraa 6,88 1,6 15 10 0,78 9
Cujs saca 6,536 1,52 10 10 0,75 g
Antlllsng-choguata 6,45 L5 5 5 0,05 6
Guetamelteca 6,734 1,58 g 5 0,75 E]
Fars 6,45 L,5 1 a 0,5 6
Bacon E,433 1,51 5 2 0.5 B
Zutana 6,45 L5 3 § 1 12
Fuarta 6,734 1,58 2 2 0,5 [
II.IEer 6,45 1,5 7 1 0,75 a
6,751 1,57 2 2 0,759 ]

6,45 L5 1 L 0.5 6

6,433 1,51 i a i 12

6,751 1,57 ;] L 0,75 9

E, 734 1,58 1 L 0,75 -]

6,637 1,59 L} 3 0,75 -]

7,31 L7 2 a 0,75 9

6,45 1,5 1 L 0,75 a

7,9L 1,7 3 1 0,5 5

6,45 1,5 1 1 a,5 6

7,74 1,8 g L 0,78 9

6,433 1,51 1 a 1 [

2.0637 1.59 ] L 0,75 -]

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H.

Martin. 20/10/2013.

77




La variable precio pasé en los 5 afios posteriores al 2007 de Bs a reconvertirse en
BsF de las 30 observaciones demuestran cambios al estar entre 6,45bsf y 7,74 bsf,
se refleja un incremento del triple de la moneda en comparacion al estudio anterior,
la variacion de los precios estd determinada por los costos que conlleva adaptar las
diversas variedades de persea americana a la climatologia regional.

El precio en dolares sube para posicionarse entre 1,58 y 1,8 $.

La variable produccion de 30 observaciones muestra cifras de produccion que van
desde 1 unidad hasta 980 unidades producidas. La produccion estd determinada por
aquellas variedades que tienen mayor afinidad con la climatologia regional, la
mejora en técnicas botanicas permitio producir en masa nuevas variedades. Las
variedades “Hass”, “Catalina” y “Russell” fueron las mas viables a producir en
grandes cantidades en estos 5 afios hasta el 2012 incorporando una nueva variedad a
la produccién principal en dicho quinquenio.

La variable ventas posee cifras entre una unidad en ciertas variedades hasta 900 en
la variedad “Hass”, 245 en la variedad “Catalina” y 123 en la variedad “Rusell”,
reafirmando que los demandantes tienen una mayor preferencia por aquellas
variedades que se adaptan mas rapido al clima local.

La variable agua en Its determina el agua suministrada como alimento a cada
variedad la cual varia entre 0,5 a un litro.

Los segundos de suministro de agua a cada variedad son contabilizados mediante un

temporizador, estos van de 6 a 12 segundos.
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Tabla 11 (Data 2017)

VeridedA 2017 Preclopruanks |pracloproen$ |Froproenuel ventproenuel egueanits l‘!ugunchn de edministrecicn de egee

hass 19 1.9 1820 1820 0,75 9
Cetsline 19,1, 1,91 328 310 1 12
Rusell 19,23 1,923 88 87 1 12
Choguets 13,34 1,934 2 2 0,75 9
Welding 19,24 1,924 2 2 1. 12
Falock Lisa 13,32 1,942 2 1 1 2
Paolack negra 19,2 1,92 9 7 1 12
Crialls 19,3 1,93 7 -] 0,75 9
Maunras 19,34 1,934 5 L] u.75 g
Cole sece 139,35 1,935 4 4 0,75 ]
Antifiena-cthaguete 13,36 1,346 © 1] 0,05 ©
Guetemaseitaco 19,38) 1,93 10 10 0,75 9
Pers 19,1 1,91 10 4 [OF) %
Becan 19,2 1,92 10 i0 8,5 ©
Zubtano 149.04 1,004 0 iQ 1 12
Fuerte 139,06 1,908 10 9 8,5 1]
Ligero 139,05 1,905 10 5 0,75 8
pinkertan 19,15 1,915 10 7 Q.75 9
Santaclara 19,2 1,92 2 2 0,5 ©
Flgueroe 19,34 1,934 i 7 1 12
Princese 19.36 1.946 1 0 0.75 L]
pozzack 19,238 1,923 1 1 0,75 9
gripiite 19,23 1,923 1 1] 0,75 ]
semiap 19,24 1,924 1] 9 0,75 9
Mercus 19 1.8 1 1 0,75 ]
Simman 19,3, 1,93 4] [1] 0.5 ©
Reed 13,35 1,945 i 1 8,5 1
Nalen 19,42 1,942 1 1 0,75 9
Itzemne 19.2 1.92 1] 1] 1 1]
Nebel L9 1.8 (1] 1] 0,75 ]

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

20/10/2018.

e La variable precio en Bsf de las 30 observaciones demuestra aumentar en
comparacion con hace 5 afios al estar entre los 19 bsf'y 19,46 bsf, aumentado casi el
triple en comparacion a los 5 afios anteriores para variedades como la “Hass”, la
variacion de los precios estd determinada por los costos que conlleva adaptar las
diversas variedades de persea americana a la climatologia regional.

e El precio en ddlares sube nuevamente para posicionarse entre 1,98 y 1,9468$.

e La variable produccion de 30 observaciones muestra cifras de produccién que van
desde 1 unidad hasta 1820 unidades producidas. La produccion esta determinada
por aquellas variedades que tienen mayor afinidad con la climatologia regional, la
mejora en técnicas botanicas permitié producir en masa nuevas variedades. Las
variedades “Hass”, “Catalina” y “Russell” fueron las mas viables a producir para
este afio 2017.

e [La variable ventas posee cifras entre una unidad en ciertas variedades hasta 1820 en
la variedad “Hass”, 310 en la variedad “Catalina” y 87 en la variedad “Russell”
reafirmando que los demandantes tienen una mayor preferencia por aquellas

variedades que se adaptan mas rapido al clima local.
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e [a variable agua en Its determina el agua suministrada como alimento a cada
variedad la cual varia entre 0,5 a un litro.
e [os segundos de suministro de agua a cada variedad son contabilizados mediante un
temporizador, estos van de 6 a 12 segundos.
Tabla 12 (Data 2022)
Ao T T Y P F [ 4 11:] Lol v enll il 1. Em Loy o o il
s e caT m) m - T
o XYY, e ™ m ; =
=T Erer = = T — =
Ay B Ly € o o B [IFEF) LT [TH [ [TRTY T
rei— o T n m o .
e 11 s : : =
Fuam e 37 il EA N1 | " [} [Ty -
Ligam F | NI N K [TW L Iz
vy e A ; :3 .
=TT T e : : . =
porrach i, 11 L LN L ] gh M, .
gripifin 1132 S 1 1 LW LA
o7 e g g o g
== —
e .!'I.;JI - )I; : : 1 |:
Fdoked R | ] 1 [] L3 ‘4
Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H.
Martin. 04/03/2023.
e 5 afios después la variable precio en 2022 paso de Bsf a BsS y luego a BsD de las
30 observaciones, en los 5 afios posteriores al 2017 se presentaron 2 reconversiones
y la moneda aumento mas del doble, actualmente el producto en bsD paso de estar
entre los 44,42 bsD y 45,44 bsD para algunas variedades como “Hass”, la variacion
de los precios estd determinada por los costos que conlleva adaptar las diversas
variedades de persea americana a la climatologia regional.
e El precio en ddlares sube nuevamente para posicionarse entre 2,48 y 2,4558$.
e La variable produccion de 30 observaciones muestra cifras de produccion que van
desde 1 unidad hasta 2487 unidades producidas. La produccion estd determinada
por aquellas variedades que tienen mayor afinidad con la climatologia regional, la
mejora en técnicas botanicas permitié producir en masa nuevas variedades. Las
variedades “Hass”, “Catalina” y “Russell” fueron las mas viables a producir para
este afio 2022.
e [La variable ventas posee cifras entre una unidad en ciertas variedades hasta 2467 en

la variedad “Hass”, 233 en la variedad “Catalina” y 123 en la variedad “Russell”
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reafirmando que los demandantes tienen una mayor preferencia por aquellas
variedades que se adaptan mas rapido al clima local.

e [a variable agua en lts determina el agua suministrada como alimento a cada
variedad la cual varia entre 0,5 a 2 litros.

e [Los segundos de suministro de agua a cada variedad son contabilizados mediante un

temporizador, estos van de 6 a 24 segundos.
Resolucion del estudio microeconémico

En los estudios de los 31 afios segun la data mostrada se puede apreciar que el precio de
las plantas de aguacate variaba en torno a los costos que conlleva su adaptabilidad a las
diversas fluctuaciones climaticas a nivel regional. A partir del afio 1992 al 2007 se puede
observar estabilidad en los precios en $ es decir no se presentaron aumentos considerables
en el precio del producto, en cambio el precio en bs se incrementé mas de 30 veces en

comparacion a su precio inicial evaluado en este periodo.

No obstante, las recurrentes reconversiones monetarias que se llevaron a cabo en el
territorio nacional a partir del afio 2008 cuando el bolivar pasé a llamarse bolivar fuerte
demostraron un aumento en los precios en $ de mas del 50%. Posterior al afio 2008 para el
caso del precio en bsf su valor subio alrededor de 9 veces hasta el 2017 y el precio en § se

incrementa mas del 20% para este periodo.

Una vez se examina el ano 2018 se puede destacar un aumento exorbitante en el valor de
los precios en comparacion con los del afio pasado, demostrando fluctuaciones
considerables, pasando del 2017 en algunos casos con menos de 20 bsf a casi 4.984.000 bsf

en el precio del producto, experimentando un ascenso de casi el triple.

Al afio siguiente se comienza a trabajar con la segunda reconversion de la moneda de bsf
a bsS, pasando el producto a tener un precio de 35 bsS en el 2019 a mas de 8.000.000 de
bsS en el afio 2021. Se puede notar que en un lapso mucho menor a la anterior reconversion
los precios de producto aumentaron significativamente, pero en menor proporcion que el

periodo anterior siendo mas de un 20% este incremento.

Para el afio 2022 los precios del producto cambiaron sus valores al entrar en una nueva

reconversion de la moneda pasando de llamarse bsS a bsD para dicho afo. Debido a que
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solo se estudia un afio con esta moneda no se puede contemplar su evolucion a largo plazo.

Por lo tanto, el precio del producto estudiado se sitiia en mas de 44 bsD.

Por otro lado, al considerar el precio en $, se puede tomar a la variedad “Hass” como
ejemplo de las 30 que se estudian, aqui se destaca que el producto paso a tener un valor de
0,95% en 1992 y ese precio se mantuvo estoico hasta el aflo 2007, es decir el precio del

producto en $ no manifestd cambios hasta la primera reconversion de su moneda nacional.

También se destaca que el precio en $ del producto permaneci6 estoico los afios
posteriores hasta después del ano 2012 cuando la escasez de materiales increment6 los
costos de produccion en $, lo que ocasiond que dichos costos crecieran gradualmente con el
pasar de los afios incrementado 0.10$ por afio hasta la actualidad. Concluyendo con un

precio de mas de 2,4$ la unidad del producto.
Resolucion de analisis estacional

La produccion del producto refleja que de las 30 variedades estudiadas en 1992 sélo la
variedad “Hass” es producida en cantidades de més de 99 unidades. Esto ocurre porque la

variedad tipo “Hass” en ese afio fue la de adaptacion mas viable a la climatologia regional.

Las otras 29 variedades con las que se trabaja al tener una adaptacion mas compleja se
producen en menos cantidad, adicionalmente dichas variedades funcionan también como
complemento a la variedad principal ya que para plantas de una sola variedad resulta
complicado generar gran cantidad de frutos sin importar si son lotes de mas de 100

unidades.

Las plantas de aguacate son monoicas, es decir que son machos y hembras a la vez. Por
lo tanto, en la etapa de polinizacion la flor puede ser receptora (Hembra)en su primera fase,
y cerrarse y abrirse como macho al dia siguiente. Esta logica es aplicable a plantas de una

sola variedad.

Por lo tanto, variedades distintas no comparten los mismos tiempos de fecundacion
botanica, por eso resulta mas viable vender lotes de al menos 3 o 4 variedades distintas que
complementen la variedad principal para facilitar la fecundacion de la planta y permitirle
generar mayor cantidad de frutos. Por lo tanto, la variedad principal elegida por su
adaptacion a la climatologia local se producira en mayor cantidad como se muestra en el

cuadro.
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Las demas variedades serviran como sustento o soporte para el desarrollo de la variedad
principal por eso se procuran vender al menos mas de 6 variedades distintas por lotes de

100 plantas.

A partir del ano 1997 la variedad “Catalina” también produjo en grandes cantidades
convirtiéndose en otra variedad principal. En el afio 1998 se incorpord también la variedad
“Russell” como parte del conjunto principal. Estas nuevas variedades se incorporaron como
consecuencia de la mejora en las técnicas de cultivos y sembrado para la adaptacion de

variedades al clima local.

En los 23 afios restantes las 3 variedades vistas ocupan el rango mas alto de unidades
producidas al ser las de adaptacion mas viable al clima local. Es de hacer notar que la
seleccion de estas variedades solo podra ser tnica al clima de esta region y en palabras del
administrador del vivero San Antonio el sefior Henry Martin: “En un clima distinto las

variedades dominantes serian otras que se adapten a ese clima”.

Es de hacer notar que la produccion empezé para la variedad “Hass” con una cifra de
mas de 400 unidades, dicha cifra no alcanz6 mas de 1000 unidades hasta el afio 2013
cuando la escasez de materiales y recursos para la produccion de algunos frutales obligo a
priorizar la creacion de arboles de apoyo en las instalaciones para aumentar las variedades

de tipo persea americana.

Se puede resaltar que en el afio 2016 la produccion de citricos tuvo que descartarse en su
totalidad debido a la llegada de la enfermedad botdnica conocida como,
“Huanglongbing” (Dragon amarillo). Esta enfermedad provocé a nivel nacional
deformaciones en los brotes, decoloracion de los frutos y el secado completamente de la

raiz de la planta hasta matarla.

El descarte de citricos hizo priorizar la produccion de persea americana a nivel nacional,
lo que explico porque a partir del afio 2017 dicha cifra alcanz6 las 1800 unidades
producidas es decir que se duplico la produccion y esa cifra se fue incrementando hasta
alcanzar en el afio 2022 mas de 2400 unidades. La especializacion de produccion de persea
americana en el vivero San Antonio se ha detallado en paginas digitales como su Instagram

laboral. (soy. viverosanantonio,2024).
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La cifra de demanda del producto plasmada en sus ventas demuestra que a pesar de que
el producto tiene una demanda considerable, en la mayoria de los casos no se vende en su
totalidad el producto en el afio de produccion, por lo cual el inventario sobrante es

reutilizado para desarrollar la siguiente produccion.
Resolucion del estudio temporal

En los 30 afios analizados se hizo un estudio quinquenal en el cual la produccion
manifestd ligeros aumentos por factores internos relacionados a los costos de produccion y
escasez de recursos para llevarla a cabo, esto se puede denotar en los cuadros anuales los
cuales manifiestan que no fue sino hasta el afio 2012 que la produccion pudo sobrepasar las
1000 unidades debido a la priorizacion de plantas con un alto sistema inmune y que no
requirieron de muchos recursos para su manutencion los cuales eran escasos en aquel

momento.

Sin embargo, los factores internos no fueron relevantes si se afiade la intervencion de
patogenos botanicos como el dragdén amarillo a partir del 2016, el cual no solo es
considerado una amenaza por viveros botanicos segun el analisis FODA obtenido de la
entrevista hecha al administrador del vivero San vivero San Antonio el sefior Henry Martin
, sino que en la encuesta realizada a 40 viveros de manera anénima fue considerado una

influencia negativa en la venta de citricos por mas del 70% de los viveros encuestados.

Por lo tanto, los factores externos como los patdégenos tuvieron una influencia mayor en
la produccién de persea americana no solo en el vivero San Antonio como se muestra en los
cuadros, sino también a nivel nacional, ya que no se priorizo la producciéon de dicha planta

frutal.

Con la llegada del “Huanglongbing” la  produccion en grandes cifras de persea
americana se colocé como primera opcion para viveros productores y mixtos de forma
indefinida, elevando su produccion a mas del doble incrementando también su demanda
hasta que los frutales tipo citrico alcancen la inmunidad necesaria para resistir la bacteria

extranjera.

En resumen, hasta que los viveros productores y mixtos no logren adaptar las plantas de
tipo citricos mediante procesos de adaptacion que conlleva afios, no se dejara de anteponer

la produccion de plantas como la persea americana la cual ha incrementado sus cifras de
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produccion promedio anual a mas de 2400 unidades para la variedad “Hass” como se

aprecia en la tabla 12 del afio 2022.

Se puede destacar por las afirmaciones anteriores que ciertos factores externos como la
aparicion de enfermedades botanicas influyen mas en la produccion ligada a dicho entorno
que otros factores relacionados con las diversas reconversiones de la moneda a nivel
nacional. De esta forma se tienen cifras mayores en cuanto a volumen de unidades
producidas a partir del 2017 con la llegada del dragén amarillo que en los afios de las

reconversiones monetarias 2008, 2019 y 2021.

También se puede resaltar que la aparicion de factores externos como el covid 19, no
tuvieron influencia en la produccidon botanica estudiada, por lo tanto, la variable resulta

mas afectada cuando el factor externo que influye en ella esta ligada a su entorno natural.
Resolucion del objetivo secundario final:

Para la resolucion del objetivo secundario final se plantea analizar mediante una serie de
corte transversal las diferentes variables relacionadas con un tipo de plantas frutales

producidas y comercializadas en un vivero mixto.

Estas son 6 variables de estudio que incluyen el precio del producto en bs
(PrecioproenbsD), el precio de producto en $ (precioproen$), La produccion promedio
anual del producto (Proproanual), la venta promedio anual (ventproanual), el agua
suministrada en litros (aguaenlts) y el tiempo de suministro acuifero (Segundos de
administracion de agua).

Para dicho analisis se incluird como soporte, la tabla 12 del afio 2022 del objetivo
general, es de hacer notar que las tablas de observacion de la persea americana tuvieron
estudios mas continuos que otras plantas de tipo frutal en 30 afios de estudio.

El descarte a estudiar otras plantas se debe principalmente a que los demas especimenes
frutales como mangos o citricos no tenian gran cantidad de variedades para el analisis
econométrico y su sistema inmune era poco resistente a hongos y otros patdgenos que
retrasaron la produccion por décadas y hacian imposible que se llevard un seguimiento

constante para la toma de datos a diferencia de la persea americana.
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En resumen, solo se pudo hacer un estudio extenso de tres décadas en el vivero San
Antonio, si los limites biologicos de dichas plantas se adaptan rapidamente a la aparicion de
agentes infecciosos botanicos y fluctuaciones climéticas a nivel regional.

Con las 6 variables y las 30 observaciones se procedid a realizar un analisis de regresion
lineal cargando los datos obtenidos a Remdr. La carpeta conocida como “data aguacate 317
fue cargada a Rcmdr a través de la opcion de importar datos desde un archivo Excel.

Otros analisis relevantes se implementaron para afianzar los estudios mediante el uso del
modelo lineal. Se puede empezar analizando el modelo lineal implementando los
siguientes comandos: Estadisticos>ajuste de modelos > modelo lineal.

El andlisis realizado se emplea con aquel modelo que mostro los mejores estadisticos de
los vistos en los modelos aplicados lin- lin, log-lin, log-log y lin-log al ser ejecutado de
diversas formas. El desarrollo de dicho modelo se puede demostrar con la seleccion de la
variable explicada eligiendo a la variable “Proproanual”, como variable explicativa se elige
a la variable “log(Segundos.de.administracion.de.agua)”, se ejecuta un modelo lin-log el
resultado sera el siguiente:

LinearModel.8 <- Im (Proproanual ~ log(Segundos.de.administracion.de.agua),

data=Dataset)
> summary(LinearModel.8)
Call:
Im (formula = Proproanual ~ log(Segundos.de.administracion.de.agua), data = Dataset)
Residuals:
Min 1Q Median 3Q Max
-100.14 -98.61 -95.61 -88.40  2381.39
Coefficients:

Estimate Std. Error tvalue Pr(>|t|)
(Intercept) 103.481 412379  0.251 0.804
log(Segundos.de.administracion.de.agua) -1.307 173.196 -0.008 0.994
Residual standard error: 460.2 on 28 degrees of freedom

Multiple R-squared: 2.035e-06, Adjusted R-squared: -0.03571
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F-statistic: 5.698e-05 on 1 and 28 DF, p-value: 0.994.

En la tabla de coeficientes hay valores de los pardmetros junto a su error estindar. Cada
parametro aparece acompanado del valor de un estadistico t.student y un p-valor que sirven
para resolver los siguientes contrastes de hipotesis de los coeficientes.

{H,}: By=10 {HD: By=0

El modelo lin-log puede escribirse del siguiente modo:
Proproanual: 103.481 - 1307*In (Segundos.de.administracion.de.agua)

La cifra 103.481 es el valor de Proproanual cuando el valor log (segundosadministracion
de agua) equivale a “0”. Cada disminucion en la Proproanual es equivalente a un

incremento en los log(Segundos.de.administracién.de.agua).

El error estandar de los residuos tiene un valor de 460,2. Para la variable escogida se
determina que el p-value es mayor a 0,05, se acepta la hip6tesis nula, es decir no se puede

tener ningin razonamiento significativo para los resultados.

De los modelos examinados el p-value de este modelo es el que tiene mayores valores y
por lo tanto a pesar de que los modelos anteriores tenian resultados en su P-value por
encima de 0,05 como 0,9015 para el modelo lin-lin, 0,9934 para un modelo lin-log, 0,9016
para un modelo lin-lin y 0,2198 para 2 modelos lin-lin.

Por otro lado, el modelo lin-log estudiado presenta un p-value de 0.994 siendo este el
que presenta mayores valores entre los estudiados y cuanto mas cercano a 1 es el valor del
p-value, mayor confianza existe en aceptar la hipdtesis nula de que el modelo es lineal y no
hay diferencia entre las variables. Por lo tanto, hay un 99,4% de probabilidad de observar
los datos dados (o datos mas extremos) si la hipotesis nula es cierta.

En otras palabras, los datos son muy consistentes con la hipétesis nula y hay muy poca
evidencia en contra. En resumen, no hay evidencia suficiente para rechazar la hipotesis
nula, ya que estaria 99,4% equivocado si se rechazara dicha hipdtesis con el tamafio de
muestra con el que realizo la prueba en las mismas condiciones de prueba.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos proporcionados por el seiior H.
Martin. 04/03/2023.
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Cuadro 21

0 %
|

frequency
15
|

T T T
o 500 1000 1500 2000

2500

Proproanual

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos proporcionados por el seiior H.

Martin. 12/12/2023.

En este caso se puede ver segun las barras que se adquiere cierta asimetria, por lo tanto, se

rechaza la normalidad visualmente

También se puede elegir otra variable, se elegira la variable “PrecioproenbsD”.

Cuadro 22

frequency
b
|

-

=
T T T T

44 .4 446 a4.8 45.0 as5.2 a5 .4 a45.6

PrecioproenbsD

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos proporcionados por el sefior H.

Martin. 12/12/2023.

Se puede ver segun las barras que se adquiere cierta asimetria al grafico, por lo tanto, se

rechaza la normalidad visualmente.
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Otra de las variables elegidas es “aguaenlts”

Cuadro 23

fequency

aguaenits

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos proporcionados por el seiior H.

Martin. 12/12/2023.

Se puede ver segun las barras que se adquiere cierta simetria que le da forma de

campana al grafico, por lo tanto, se acepta la normalidad visualmente.

Otra de las variables elegidas es “precioproen$.”

Cuadro 24

frequency

T T T T T T
2.40 2.41 2.4z 2.43 2.44 2.45 246

precioproen.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos proporcionados por el seiior H.

Martin. 12/12/2023.
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Se puede ver segun las barras que se adquiere cierta asimetria al grafico, por lo tanto, se
rechaza la normalidad visualmente.
La variable final elegida es “ventproanual”

Cuadro 25

frequency
n®w n 59
|

0

T T T T T T
o s00 1000 1500 zo00 2s00

ventproanual

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos proporcionados por el sefior H.

Martin. 12/12/2023

Se puede ver segun las barras que se adquiere cierta asimetria al grafico, por lo tanto, se

rechaza la normalidad visualmente.
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Conclusiones

La informacion mostrada en el anélisis tanto en las encuestas, como en las entrevistas y
consultas externas demuestra que el mercado de viveros abunda en mayor proporcion si es
uno de tipo ornamental, ya que los costos de produccion y mano de obra experimentada
para llevar a cabo cultivos e injerto resultan muy complejos y de amplios costos sino se

cuenta con la experiencia necesaria.

Por el contrario, los viveros de tipo productor estarian mas ligados a las mejoras en el
cultivo de plantas, ya sean tanto frutales como ornamentales segun el clima regional
dominante, esto los hace sumamente escasos en el mercado. Las mejoras botdnicas se
logran mediante la actualizacion de las plantas a través de procesos de injerto e hibridacion

permitiéndoles resistir cualquier tipo de clima.

El caso de los viveros mixtos incluye cualidades de los viveros comerciales y
productores. Abordando los aspectos comerciales se destaca que estos se enfocan en
comprar especimenes botanicos preseleccionados al no contar con el clima ni con la mano

de obra especifica para producir especimenes complejos.

En el aspecto productivo se pueden producir un cierto volumen de plantas, pero la

proporcion definird si son mas propensos a producir o comercializar.

La encuesta aplicada a clientes demuestra una coincidencia con la encuesta aplicada a
viveros. Analizando el lado los viveros encuestados, se resalta la afirmacion de que la
mayor parte de sus ventas coincide con las preferencias de los clientes encuestados que
destaca las plantas ornamentales como el producto principal a adquirir, el segundo lugar

estd ocupado por las plantas frutales y el tercer lugar lo llevan las plantas de tipo forestal.

Los clientes demuestran un mayor grado de predileccion por la adquisicion de plantas
botanicas de tipo ornamental segun las respuestas de la pregunta numero 1 del cuadro 11, la
razén de adquirir este tipo de plantas puede estar determinada por la respuesta mas
contestada en la pregunta 3 del cuadro namero 13, es decir por motivos de decoracién con

un 48,4%.

Por lo tanto, parte de la demanda botdnica a nivel nacional es mayormente captada por
viveros con una cifra de 89,7%, seguida por floristerias. El atractivo e imagen saludable de
una planta debe mantenerse a través de instituciones u organizaciones que conozcan sus
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caracteristicas morfoldgicas basicas para determinar un precio adecuado una imagen

atractiva y una presentacion aceptable.

El precio de las plantas alcanzé un 90,2% y la calidad de las plantas alcanz6 un 93,5%,
dichos factores fueron catalogados como de vital importancia en el analisis de la demanda

para la toma de decision por parte de los clientes.

La importancia del producto segin la presentacion alcanzdé un 77,8%. Segun el
establecimiento de compra obtuvo un 87,7%. Dichos resultados establecen que la mayor
parte de dichos factores influyen notablemente en negocios como viveros, esto se respalda

con las respuestas de la encuesta cuya cifra es de casi el 90%.

No se incluy6 en el lado de la oferta las plantas de tipo medicinal como opcidn a escoger
ya que, en la actualidad, las plantas ornamentales, forestales y frutales pueden ser
reutilizadas para propositos de salud, por eso solo se tom¢ el punto de vista del demandante

y asi no unificar las categorias.

La Ddpo es mayor que SSvt, por lo tanto aunque la oferta historica para el afio 2023
tenga una cifra de 60.406 plantulas embolsadas la demanda del afio 2023 la rebasa con una

cifra de 74.362.

Parte de este desequilibrio econdmico es resultado de la ausencia de viveros productores
0 mixtos con propension a producir, ademds que la intromision de patégenos como el
dragén amarillo el cual es la enfermedad mas destructiva que afecta al cultivo de citricos a

nivel mundial.

Como resultado de la aparicion de este patdogeno muchos negocios eliminaron la
produccion de plantas tipo citrico a nivel nacional devastado también zonas de citricos en

paises de Asia, India, China, Latinoamérica y el Caribe.

A nivel nacional el dragén amarillo ha acabado con el 95% de cultivo de citricos en
territorio venezolano razon por la cual varias industrias han paralizado su produccion y

diversos agricultores optaron por producir otro rubro para subsistir. (Uzcategui, 2024).

En Venezuela se producian alrededor de 35 mil hectareas de citricos anualmente, lo que

equivalia a 700 millones de toneladas al afio para abastecer el consumo nacional. El1 90% de
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estos cultivos estaban ubicados entre los estados Carabobo y Yaracuy y el 10% restante

provenia del oriente. (Uzcategui, 2024).

A nivel nacional negocios botanicos como los viveros no fueron los Unicos afectados,
industrias como la Parmalat han cerrado, otras como la Multi-Fruit el cual era un cliente
regular del vivero San Antonio han abierto lineas de produccion con otras frutas, incluso
como agua de coco para continuar en el mercado. Sucede lo mismo con mas de 2000
productores de citricos en estados como Carabobo y Yaracuy que han tenido que emigrar a

otros rubros. (Uzcategui, 2024).

La data obtenida en 30 afios de estudio en un vivero mixto demuestra, que la produccion
y ventas de plantas puede alterarse con mayor intensidad con la intervencién de patogenos

botanicos externos que con fluctuaciones en la moneda nacional.

Esto sumado al hecho que las limitaciones de los viveros tipo comercial o aquellos que
tengan mas disposicion a comercializar que producir pueden generar un estancamiento en
cuanto a desarrollar métodos de proteccion de plantas ante patdgenos botanicos resultado
de su falta de profundizacion en el area productora para conocer mas las caracteristicas

internas del producto.

En resumen, para el mercado de viveros venezolano actual resultaria fatal enfocarse solo
en aspectos comerciales, cuando las encuestas anteriores revelan que tanto la calidad y

presentacion del producto resultan relevantes.

Por lo tanto, un espécimen botanico sano sin importar su variedad se debe conocer a
profundidad desde su etapa de cultivo hasta su fase de venta para determinar si puede ser

actualizado contra enfermedades botanicas.

Recomendaciones

El negocio de viveros se ha destacado por no tener ganancias aceptables segun el 80%
de los viveros encuestados. El vivero San Antonio al ser parte de dicha encuesta destaco

que sus ganancias estan dentro del 20% consideradas como buenas.

El primer objetivo refleja la produccion de plantulas, los viveros mixtos se llevan el
primer lugar seguidos por los viveros productores. Aunque las plantas ornamentales tengan

una demanda considerable con una cifra de 5538 unidades, las plantas frutales las superan

93



con una cifra considerable de 67.505 unidades. Por lo tanto, aunque haya mayor cantidad
de compradores de plantas ornamentales existe una demanda mayor en cuanto a la cantidad

de plantas de tipo frutal con un reducido nimero de compradores para este tipo de plantas.

Se recomienda a los viveros productores y comerciales convertirse en mixtos para
comercializar y producir diversas variedades de plantas, para capturar de ambas partes una
mayor demanda tanto de plantas producidas en las instalaciones como de plantas adquiridas

para la reventa.

Otro factor importante para que los viveros se vuelvan mixtos es el ampliar su repertorio
de venta y compra de plantas tanto frutales como ornamentales al adquirir métodos de
publicidad y marketing para el mercado actual, favoreciendo al vivero productor y por otro
lado obtener técnicas de cultivo y habilidades de fitomejoramiento para favorecer a viveros
de tipo comercial que busquen mejorar la calidad de sus plantas y carezcan de informacion

para llevarlo a cabo.

Para el objetivo 2 la escasez del producto vista cuando la demanda supera la oferta de
plantas puede ser resultado de que el precio del producto es demasiado bajo. Por lo tanto,

un aumento de los precios puede disminuir la demanda y aumentar la oferta.

Las incognitas del objetivo 2 también se resolverian al producir lotes de plantas frutales
en grandes cantidades, para ello es necesario contar con una ubicacion sustentable y gran
parte de esto se dara encontrando un manto acuifero por medio de perforaciones en los

terrenos del vivero hasta el subsuelo

El objetivo 3 refleja que variables como la produccion de plantas es muy dependiente
de variables relacionadas al suministro de agua teniendo una mayor afinidad de las

variables analizadas.

Por lo tanto, dicho objetivo 3, resalta la importancia de contar con dicha variable de
suministro acuifero de forma independiente en los negocios botanicos. En el caso de un
vivero anonimo del estado Carabobo, fueron necesarios hacer estudios hidrologicos en base
a la historia regional de la ubicacion basandose en la habitabilidad historica de la region
para las civilizaciones en la antigiiedad para la obtenciéon de suministros de agua

renovables.
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Los estudios geofisicos que emplean ondas electromagnéticas o sismicas son utiles con
el fin de detectar cambios en el subsuelo, evidencia que confirma la existencia de mantos
acuiferos. También los estudios geologicos basados en el andlisis de las rocas y suelos de la
region. Otro estudio relevante es el de tipo hidrologico el cual examina los niveles de agua

de caudales cercanos al terreno.

La aparicion de patdogenos como el dragén amarillo han ocasionado pérdidas de miles de
millones de $ en todo el mundo, devastando también la citricultura mundial. Ante la
ausencia de citricos se recomendaria priorizar otro tipo de planta frutal como se muestra

con el aumento de la produccion de persea americana en el objetivo principal.

No obstante, en Venezuela la ausencia de la entrada de insumos impide a muchos
viveros priorizar otro tipo de planta extranjera como la persea americana ante la vasta
destruccion ocasionada por el huanglongbing a todo tipo de plantas tipo citrico a nivel

nacional.

Por ahora como medida mas viable para resolver el dafio del dragén amarillo a la
produccion frutal de citricos a nivel mundial y asi recuperar su inclusioén en el mercado es

arrancar las plantas infectadas y destruirlas queméndolas.

Sin embargo, hay una alternativa en Venezuela desarrollada por los mejores injertadores
del pais, la cual consiste en realizar un proceso experimental conocido por ahora en 2
viveros mixtos andonimos del estado Carabobo y Aragua, dicho proceso es actualmente
unico en el mundo y es llamado en uno de los viveros como AEBR (Actualizacién

Experimental Botanica Residual).

El proceso antes mencionado deriva de crear un sistema inmune adaptativo en las
plantas frutales tipo citrico poco resistentes empleando los procesos de cultivo en semillas
de especimenes silvestres sobrevivientes al patégeno y aplicarles un injerto una vez
alcancen un estado 6ptimo, este proceso se hizo en las instalaciones de un vivero voluntario

para llevar a cabo dicho experimento.

En este experimento solo se empled un tipo de variedad de citrico que carecia de la
resistencia necesaria para tolerar el patdgeno, no se emplearon variedades mas resistentes
para la creacion de hibridos como en otros paises ante la ausencia de las mismas a nivel

nacional debido a la poca entrada de insumos en el pais para el sector botanico.
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La tunica diferencia con otros tratamientos de hibridaciéon en el mundo es que se
utilizaron las semillas de un numero escaso plantas silvestres que estuvieron infectadas y
sobrevivieron de miles que contrajeron el patégeno, es decir no se emplean variedades de
citricos hibridos que se vean resistentes, se utilizan semillas de variedades silvestres
sobrevivientes que adquirieron el patdgeno en su memoria inmunologica para crear

resistencia a la siguiente generacion.

La inmunidad adaptativa o adquirida evolucion6 en los seres vertebrados primitivos y

permite una respuesta inmunitaria mayor, asi como la creacion de una memoria inmune,

onde cada patdégeno es "recordado" por un antigeno caracteristico ropio de ese
dond d t " dado" t terist d

patdgeno en particular, por lo tanto, dicha teoria intenta replicarse para el entorno botanico.

Los procesos de injertado o hibridacion actualizan el sistema inmune botdnico al entorno
regional con el que convive la planta, con el uso generacional de semillas infectadas por
una carga inferior del patogeno se busca enfocar la adaptacion del espécimen injertado al
patégeno huanglongbing mediante semillas de especimenes con cargas estables del

patdgeno en su memoria inmunologica.

Posterior al cultivo de las semillas se les hard un proceso de hibridacion mediante
injertos de otras variedades de citrico para terminar de actualizar el sistema inmune. Este
proceso se debera repetir de forma continua a cada citrico para alargar el nivel de vida de

dichas plantas.

Los resultados vistos después de 6 afnos y 4 generaciones de plantas tipo citrico
demostraron que las apariciones de sintomas del patdogeno en los especimenes producidos
fueron disminuyendo desde la primera generacion hasta la actual. Los resultados antes

mencionados se pueden observar en la Tabla 65 (Inmunizacién de citricos).

Seglin los expertos del vivero voluntario, si este proceso es aplicado en una escala
mayor se podria recuperar la produccién de citricos a nivel nacional en menos de 3 décadas
con ayuda del sector publico y se estabilizaria la demanda con la oferta botanica ausente.
Este tratamiento es una medida botanica de Fitomejoramiento Unica a nivel mundial debido

a la ausencia de variedades para la experimentacion a nivel nacional.

El proceso serd efectivo siempre y cuando se utilicen las semillas de la generacion

silvestre sobreviviente de miles de especimenes tipo citricos para producir las siguientes
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generaciones las cuales seran mas resistentes y longevas que las anteriores. Esto se muestra
como una sefial de que su sistema inmune se esta adaptando al patdogeno mediante la

intervencion humana con el fin de recuperar la produccion de citricos a nivel nacional.

Es relevante destacar que los injertadores desarrollaron sus métodos de
Fitomejoramiento basdndose en la doctrina de elaboracion de vacunas contra los virus que
afectan a los seres humanos, dichas vacunas se crean empleando los anticuerpos de los
organismos sobrevivientes para transmitir la inmunidad tal y como sucede con el virus

covid 19.

Es de importancia resaltar que la produccion de citricos en los viveros andnimos se hace
con fines experimentales, no se hace para vender, ya que por el momento las leyes
nacionales prohiben la produccion para la venta y el traslado de citricos dentro del territorio

nacional.

Se espera que con el proceso implementado en los viveros anénimos las leyes puedan
cambiar a futuro y permitan incorporar los citricos nuevamente al mercado nacional
ayudando no solo a la restauracion de la produccion en el sector de viveros sino también a

la produccion de productos hechos a base citricos en empresas del sector alimentario.

Algunos registros historicos del vivero San Antonio, detallan que casi sucumbid
econdmicamente ante la pérdida de plantas, resultado de la propagacion de la Phytophtora

capsici o “tristeza”, obligando a usar técnicas de fitomejoramiento a partir del afio 1989.

Las técnicas de fitomejoramiento son recomendables ya que pueden contribuir en gran
medida en la produccion de diversas variedades de plantas para varios negocios botanicos,
como ejemplo se tomaria al vivero San Antonio el cual produce actualmente mas de 30

especies botadnicas sin incluir persea americana como resultado de innovar sus técnicas.

Los aspectos tecnoldgicos también son relevantes ya que se necesitan ciertamente de
electrobombas y al menos una fuente de alimentacion eléctrica trifasica para darle poder a

las bombas que vayan a extraer el agua del subsuelo.

A nivel nacional el mercado de viveros también se ha caracterizado por ser uno muy
rudimentario en cuanto al cultivo e injerto los cuales son procesos netamente manuales

siendo reconocidos como métodos artesanales ligados directamente al medio ambiente.
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Por lo tanto, es recomendable emplear también tecnologia agricola para facilitar dichos
procesos tales como drones aéreos y terrestres para la observacion de los

cultivos, dispositivos moviles y software.

También se recomienda a las entidades publicas colaborar con los viveros que
implementen la AEBR (Actualizacion Experimental Botdnica Residual), si su objetivo es
recuperar la produccion botanica de citricos a nivel nacional para retomar su inclusion tanto

en el mercado alimentario como en el mercado agrario.
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Anexo



*Invitacion para realizar encuesta virtual anénima para viveros nacionales*

Saludos somos Tesistas de pregrado de la Universidad de Carabobo de la Carrera de
Economia en el décimo semestre. Por medio del presente mensaje queremos invitarlo a

formar parte de nuestra investigacion de manera anonima.

Estamos aplicando una encuesta virtual andnima sencilla en la que se investiga el
nimero de viveros productores en el pais de Aguacate. *Titulo del trabajo de grado que
realizamos* Estamos realizando nuestro trabajo de grado titulado: *Andlisis

microeconomico temporal estacional del género Persea americana.

Vivero San Antonio. 1992-2022* *Instrucciones de la encuesta* 1- Acceda al link de
acceso y dale clic https://forms.gle/h7dnxQS3qiGovIL6A 2- Llene las casillas
correspondientes de la encuesta. 3-Proceda a enviar sus respuestas. Gracias por participar

para mas informacién sobre nuestro trabajo puede llamar al siguiente numero telefénico

04129550455.

Al acceder a dicha encuesta se presentarad el titulo, los motivos de la encuesta y las

preguntas de seleccion multiple de la siguiente forma:
Encuesta virtual anonima para Viveros a nivel nacional (2023)

Este formulario se esta realizando con motivos investigativos y epistemol 6gicos para la obtencion
de data de viveros a nivel nacional y asi estudiar las caracteristicas de dicho mercado junto a su
respectivo funcionamiento. Los participantes permaneceran en el ANONIMATO'y los resultados
de dicha encuesta se compartiran de forma PRIVADA para FINES ACADEMICOS. e le

recuerda muy amablemente que cuenta con 30 dias habiles para contestar la encuesta antes de que

secierre e 07/01/2024. Muchas gracias por participar.

Por favor, Indicar el estado donde esta ubicado su vivero:

1) (En cudl categoria puede identificar a su vivero? Marque con una “X”

a) Vivero Comercial
b) Vivero Productor de plantas
¢) Vivero Mixto (Comercial y productor de plantas)

d) Otra(Indique)
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2) (Con cudl especie de plantas se trabaja en su vivero? Marque con una X las opciones
necesarias. Puede marcar mas de una opcion:

a) Plantas Frutales
b) Plantas Ornamentales
c) Plantas Ornamentales

d) Otra(Indique)

3) (Cual especie de plantas vende su vivero con mayor regularidad? Marcar con una “x”

la opcion con mayor demanda:

a) Plantas frutales
b) Plantas Ornamentales
c) Plantas Ornamentales

d) Otra(Indique)

4) (Cudl es la frecuencia de venta de la opcion elegida en la pregunta anterior? Marcar

con una “x” una sola opcion
a) Diaria

b) Semanal

¢) Quincenal

d) Mensual

e) Otra (Indique)

5) (Cémo considera que son las ventas de plantas anualmente en su vivero? Marque con

una” x” una sola opcion:

a) Buenas

b) Intermedias

c)Malas

d) Otra (Indique)

6) Usted capta su clientela a través de:
a) Redes Sociales

b) Posicionamiento SEO
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¢) Otra (Indique)

7) (La llegada de patdégenos como el dragdén amarillo tuvo influencia negativa en la venta

de citricos en su vivero?
a) Si
b) No

8) Después de las plantas, ;cual es el otro producto botanico mds vendido en su

vivero? Marque con una “x” una sola opcion:

a) Tierra abonada

b) Macetas para el cultivo

c) Fertilizantes

d) Plaguicidas

e) Otra (Indique)

9) Piensa que es posible a futuro recuperar el comercio de citricos a nivel nacional:
a)Si_

b)No

(Dominguez y Dominguez, marzo del 2013)

10) Indique el tipo de cliente que tiene mayor demanda anual (al afo), de productos

botanicos en su vivero. Marque con una “x” una sola opcion:
a) Cliente regular
b) Cliente esporadico (Poco frecuente)

¢) Otro (Indique)

Fuente: Elaboracion propia en base al cuestionario de la encuesta aplicada en el
trabajo de investigacion titulado “Factores que determinan la rentabilidad del cultivo

del cacao en el distrito de polvora” de Liliana Gomez, 2016, pags. 26-35.

Dicha encuesta fue aplicada a los siguientes 193 viveros que aparecen en “google map”
a nivel nacional via “WhatsApp”, dichos viveros fueron clasificados por estrato social

segun la ubicacion:
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Tabla 13 (Lista de viveros a nivel nacional)

Vivero Estado Ubicacion Estrato social
segun la
ubicacion
VIVERO LAS LLANADAS Carabobo AUTOPISTA BARBULA, A 2 Clase media
C.A KM DE CORPOVEN - 0414- establecida
3216715
Vivero San Antonio Carabobo 734V+OW7 Clase media
establecida
vivero los medinas Carabobo Carabobo - 0424-4101514 Clase media
establecida
Vivero Yagua Carabobo #142 yagua Vivero, Av. José Clase media
Rafael Pocaterra - 0412-4338809 establecida
Vivero Jardin De Guacara Carabobo Guacara, Carabobo Clase media
establecida
Vivero Tallo's Carabobo Valencia, Carabobo - 0424- Clase media
4147267 emergente
Vivero Carabobo Valencia, Carabobo Clase media
emergente
Vivero Mafiongo, C.A. Carabobo Valencia, Carabobo - 0414- Clase alta
3404376
Vivero Los Petroglifos Carabobo 74P8+99C - 0414-4801356 Clase media
establecida
Vivero Don LyE Carabobo Tocuyito, Carabobo Clase baja con
oportunidad
vivero terrastres Carabobo San Diego, Carabobo - 0241- Clase media
8915993 establecida
Vivero El Parque Carabobo Carabobo - 0241-8428990 Clase alta
VIVERO TALLOS Carabobo Valencia, Carabobo - 0424- Clase media
4147267 establecida
Yayi plantas Carabobo Montalban, Carabobo - 0426- Clase media
2499294 emergente
Vivero Jardin San Diego Carabobo La Cumaca, Carabobo - 0241- Clase media
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8910876

emergente

Vivero La Campina Carabobo Naguanagua, Carabobo Clase media
emergente
Vivero Casa Don Bosco Carabobo Naguanagua, Carabobo - 0241- Clase media
8679941 emergente
VIVERO MUNICIPAL Carabobo Carabobo Clase media
emergente
Vivero Decojardin Loretoki Carabobo Valencia, Carabobo - 0414- Clase media
4369709 emergente
Vivero Decogarden Carabobo Bejuma, Carabobo - 0424-4531636 Clase media
establecida
Eco Garden Carabobo Valencia, Carabobo - 0412- Clase alta
1984477
Amazonia Republic Carabobo Bejuma, Carabobo - 0424-4144812 Clase media
establecida
VIVERO TALLOS Carabobo Valencia, Carabobo - 0424- Clase media
4147267 emergente
jardines de ensueilo, c.a Carabobo Valencia, Carabobo - 0414- Clase alta
4388326
Jardines Alfredo Terzenbach Carabobo Valencia, Carabobo - 0424- Clase alta
4375079
Gardenarte Carabobo Carabobo - 0412-0399966 Clase media
emergente
Vivero La Orquidea (El Carabobo Naguanagua, Carabobo Clase alta
Parque)
Vivero Carabobo Valencia, Carabobo Clase alta
VIVERO MUNICIPAL Carabobo Carabobo Clase media
emergente
Vivero Café Jardin Carabobo Naguanagua, Carabobo Clase media
emergente
El vivero Carabobo Carabobo Clase media

establecida
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Los Viveros

Carabobo

Valencia, Carabobo

Clase media

establecida

Vivero Gran Bosque Aragua Maracay, Aragua Clase media
establecida

Viveros ASOCAF Costa Aragua Las Marias, Aragua Clase media
Maya establecida
Agroinversiones los Aragua Turmero, Aragua Clase alta

hermanos

Vivero Aragua [.N.N.I Aragua Turmero, Aragua - 0244-6634404 Clase media
establecida

Vivero MF Aragua Cagua, Aragua Clase media
establecida

VIVERO LAS DELICIAS Aragua Maracay, Aragua Clase media
emergente

Vivero Cacturap Aragua Turmero, Aragua - 0424-3347273 Clase media
establecida

Vivero Santa Ana CA Aragua Santa Rita, Aragua - 0412-1411337 Clase media
establecida

Vivero De La Julia Aragua Turmero, Aragua Clase media
establecida

Vivero Dofia Fatima Aragua Maracay, Aragua - 0412-1493026 Clase media
establecida

Orquideario Pueblo Nuevo Aragua Maracay, Aragua - 0416-5861081 Clase media
establecida

Vivero de la UCV Aragua Aragua Clase media
emergente

Vivero Cafaveral Aragua La Victoria, Aragua Clase media
establecida

Botanical Kactus Aragua Maracay, Aragua Clase media
emergente

Agroinversiones los Aragua Turmero, Aragua Clase media
hermanos emergente

Vivero Hogar Santa Rita Aragua Rita, Aragua Clase media
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emergente

Vivero Canaveral Aragua La Victoria, Aragua Clase media
establecida

Vivero Plantas Flores Vargas La Guaira Clase media
Semillas establecida

Agro Vivero Sol De Vargas Caraballeda, La Guaira - 0212- Clase media
Tanaguarena 4350278 emergente

Vivero La Montaiiita Yaracuy Yaracuy - 0416-9548941 Clase media
establecida

El Manantial De Santa Yaracuy Yaracuy - 0414-5510340 Clase media
Barbara establecida

Vivero Lomas del Pegon Yaracuy Yaritagua, Yaracuy - 0414- Clase media
9569006 establecida

Vivero matas de cacao La Yaracuy San Felipe, Yaracuy - 0412- Clase media
Marroquina 5163032 emergente

Vivero Zen C.A Yaracuy Yaracuy - 0251-8885793 Clase media
establecida

Vivero Las Nieves Yaracuy San Felipe, Yaracuy - 0424- Clase media
5316027 emergente

Granja Panarito Yaracuy Yaritagua, Yaracuy - 0414- Clase media
0554700 emergente

Vivero Orquiflor Yaracuy Nirgua, Yaracuy Clase media
establecida

Nirgua, Yaracuy Yaracuy Yumare, Yaracuy Clase media
establecida

Vivero Bioflora Yaracuy La Herrera, Yaracuy - 0412- Clase media
7732044 emergente

Vivero Dofia One Aguirre Yaracuy Yumare, Yaracuy Clase media
establecida

Vivero las Rosas y Flores Miranda Cortada de Maturin, Miranda - Clase media
2000, C.A. 0412-3908074 establecida

Finca Monverana Miranda Miranda - 0212-5375665 Clase media

emergente
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Vivero las Terrazas SRL

Miranda

Miranda - 0412-8224727

Clase alta

Vivero Jardin Bismarquia Miranda Caracas, Miranda - 0212-9637299 Clase media
emergente

Vivero Jilvier 05-80, C.A. Miranda 9424+6HV, C. Codazzi, 1203, Clase media
Miranda establecida

Finca Monverana Miranda Miranda - 0212-5375665 Clase media
establecida

Jardin de Talia Miranda Los Teques, Miranda - 0424- Clase media
2936070 establecida

Jardin Plantarven 805, C.A. Miranda Caracas, Miranda - 0212-2570694 Clase media
establecida
Vivero Terrazas del Avila Miranda Caracas, Miranda Clase alta

Vivero frank hatillo Miranda Caracas, Miranda - 0414-2787991 Clase media
emergente

Vivero Lino CA Miranda San Antonio de Los Altos, Miranda Clase media

- 0212-3722197 emergente

Vivero Plantas 2000 Miranda Municipio Carrizal, Miranda Clase media
emergente

Jardin Las Fenix's Miranda Caracas, Miranda - 0212-9636234 clase media
establecida

Vivero San Blas 317, C.A. Miranda Miranda - 0412-8159598 clase media
establecida

Vivero Universidad Miranda Caracas, Miranda Clase media
Metropolitana emergente

Vivero Las Tres Jotas Miranda Guarenas, Miranda - 0412- Clase media
7504365 emergente

Vivero Jilvier 05-80, C.A. Miranda Miranda - 0424-1586234 Clase media
emergente

Abono vivero plantas Miranda Guarenas, Miranda - 0412- clase media
9956569 establecida

Vivero la Montaiiita Miranda San José de Los Altos, Miranda - Clase media

0412-1952536

emergente
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Plantulas Victoria Miranda Miranda - 0212-3780442 Clase media
emergente

Jardin Las Bellezas Miranda San Antonio de Los Altos, Miranda clase media

- 0414-3300940 establecida

Vivero El Sitio Miranda Santa Lucia, Miranda Clase media
emergente
Vivero Jardin Vista Avila Miranda Caracas, Miranda - 0212-2639842 Clase alta

Jardin El Marquez Miranda Guatire, Miranda Clase media
emergente

Jardin y Floristeria Santa Miranda Caracas, Miranda - 0424-1379991 Clase media
Clara C.A. emergente
Vivero Orquimiel Miranda Caracas, Miranda Clase alta

Jardin Sartenejas C.A. Miranda Caracas, Miranda - 0212-9621406 Clase media
emergente

Full Flores Miranda Caracas, Miranda Clase media
emergente

Jardin Numero 1 Miranda Guarenas, Miranda - 0212- clase media
3612023 establecida

Floristeria y Jardineria Miranda Caracas, Miranda - 0414-9903643 clase media
Ciudad Real establecida

Vivero Plantas 2000 Miranda Municipio Carrizal, Miranda Clase media
emergente
Jardin Y Floristeria La Miranda Caracas, Miranda Clase alta

Fuente

Vivero las Poncheras, C.A. Miranda Caracas, Miranda - 0412-5567662 Clase alta
Vivero El Horticultor JIR, Miranda Caracas, Miranda - 0212-9620890 clase media
C.A. establecida

Jardin prado del este Miranda Caracas, Miranda - 0212-9763344 Clase media
emergente

Viveros Miranda Miranda Clase media
emergente

Vivero Itagua de Manuel Miranda Caracas, Miranda - 0212-9621046 Clase media
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Coelho

emergente

Vivero el Hatillo Miranda Caracas, Miranda clase media
establecida
Urbano Jardines Miranda Caracas, Miranda clase media
establecida
Vivero Miranda Caracas, Miranda Clase media
emergente
Vivero El Caris Cojedes Tinaquillo, Cojedes - 0412- clase media
6991939 establecida
Vivero Exotico Cojedes Tinaquillo, Cojedes - 0424- clase media
4073874 establecida
Vivero Las Trinitarias Cojedes San Carlos, Cojedes clase media
establecida
Vivero San Juan Bautista Cojedes San Carlos, Cojedes - 0412- clase media
7480949 establecida
Vivero Comunitario Urbano Cojedes San Carlos, Cojedes clase media
"Cheo Pefia" establecida
Sr. Jose Vivero distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase media
capital 4512750 emergente
Vivero Ytalia, C.A. distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase media
capital 4512750 emergente
Centro formacion distrito Caracas, Distrito Capital Clase alta
agroecologica vivero Santa capital
Rosa
Orquideario Cerro Verde distrito Caracas, Distrito Capital Clase alta
capital
Vivero mundo paraiso distrito Caracas, Distrito Capital - 0412- Clase alta
capital 3619870
Jardin y Floristeria Sol del distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase media
Cafetal CA capital 9854435 emergente
Jardin Boyaca, C.A. distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase media
capital 2344453 emergente
Vivero principal del Jardin distrito Caracas, Distrito Capital Clase alta
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Botanico de Caracas capital
RBVN inversiones, C.A. distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase alta
capital 2378404
Centro formacion distrito Caracas, Distrito Capital Clase alta
agroecoldgica vivero Santa capital
Rosa
Vivero Floristeria Villarroel distrito Caracas, Distrito Capital - 0414- Clase alta
AACA capital 2082513
Jardin La Paz distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase media
capital 4437471 emergente
vivero las cumbres distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase alta
capital 6937412
Vivero Exotica Raphia distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase alta
capital 6930681
Carretera la union distrito Caracas, Distrito Capital Clase alta
capital
Jardin Altamar distrito Caracas, Distrito Capital - 0212- Clase alta
capital 2842432
Aguamanil Jardin Vivero Portuguesa Acarigua, Portuguesa listo Clase media
emergente
Kiosko viveros Queenie Dependencias | Caracas, Dependencias Federales - Clase media
federales 0424-1543330 emergente
Vivero El Bosque Tachira San Cristobal, Tachira - 0424- clase media
7756349 establecida
Vivero Agroparques Tachira Palmira, Tachira - 0276-3944993 clase media
establecida
Vivero Tachira San Juan de Coldén, Tachira clase media
establecida
La Rosa Negra Tachira San Cristobal, Téachira - 0276- clase media
3558541 establecida
AGRO VIVERO MI Tachira Santo Domingo, Té4chira - 0277- clase media
JARDIN 3751499 establecida
Ecoparque Cafe y vivero Téchira Tariba, Tachira - 0414-0757373 clase media
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establecida

VIVERO SANTO CRISTO Téachira Michelena, Tachira Clase media
emergente

VIVERO LAS FLORES, f.p. Téachira Rubio, Tachira - 0276-7624663 clase media
establecida

Vivero El Paraiso Lara Sanare, Lara clase media
establecida

Vivero de Memo Lara lara clase media
establecida

Vivero Barqui Plantas C.A Lara Barquisimeto, Lara - 0251- clase media
2738568 establecida

Vivero Mundo Verde Lara Cabudare, Lara - 0416-3664716 clase media
establecida

Verde 365 Lara Barquisimeto, Lara - 0424- clase media
5437515 establecida

TERRAVIVA Lara Barquisimeto, Lara - 0424- clase media
5798041 establecida

Multihojas El Vivero Lara Barquisimeto, Lara Clase media
emergente

Cabudare, Lara Lara Cabudare, Lara clase media
establecida

Horizontes Larenses Lara Barquisimeto, Lara clase media
establecida

Vivero Lara, ca Lara Barquisimeto, Lara - 0251- Clase media
2553511 emergente

La Gran Bendicion De Dios Lara Cabudare, Lara Clase media
emergente

El Jardin de Maria Teresa Zulia Caja Seca, Zulia - 0414-7599829 clase media
establecida

Viver-Plant C.A. Zulia Tucani, Zulia clase media
establecida

Vivero de Empresas Polar Zulia Maracaibo, Zulia clase media

establecida
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Mega Vivero Tampico

Zulia

Maracaibo, Zulia - 0414-4129409

clase media

establecida

Jardin Vivero Zulia Maracaibo, Zulia - 0424-6953067 clase media
establecida

Jardin Vivero AgroFlora Zulia Maracaibo, Zulia clase media
establecida

Agrojardin "La Tropicana". Zulia Cd Ojeda, Zulia - 0265-6412029 Clase media
emergente

Vivero Zulia Maracaibo, Zulia - 0412-5689935 Clase media
emergente

Jardin vivero Zulia Maracaibo, Zulia - 0424-2900670 Clase media
emergente

Vivero El Gran Girasol Zulia Maracaibo, Zulia Clase media
emergente

Jardin La Estrella Zulia Maracaibo, Zulia - 0414-6197877 Clase media
emergente

Vivero karmania Zulia Maracaibo, Zulia - 0412-7712071 Clase media
emergente

Vivero Jardin Botanico de Meérida Meérida Clase media
Meérida emergente

Las Plantas de RA Meérida Meérida - 0274-2523034 clase media
establecida

Vivero Bio-Forestal Meérida Meérida clase media
establecida

Cacao Monte Sacro Mérida Mesa Julia, Mérida - 0424- clase media
7013007 establecida

Vivero Jardin El Paraiso Meérida Meérida - 0274-2713655 clase media
establecida

Viveros La Victoria Mérida Meérida - 0414-7493009 clase media
establecida

Jardin Las Tapias Mérida Meérida - 0274-2710829 Clase media
emergente

Vivero Jardin Guayana, C.A. Bolivar Ciudad Guayana, Bolivar - 0286- clase media
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9625359 establecida

RIZOSFERA Bolivar Cdad. Bolivar, Bolivar clase media
establecida

Jardin Alta Vista C.A. Bolivar Ciudad Guayana, Bolivar - 0286- Clase media
9617049 emergente

Vivero La Casona Bolivar Cdad. Bolivar, Bolivar - 0424- Clase media
9373813 emergente

ViveroCasaVerde ca Bolivar Puerto Ordaz, Bolivar - 0424- clase media
9364589 establecida

Vivero Los Olivos Bolivar Ciudad Guayana, Bolivar - 0286- clase media
9614506 establecida

Vivero El jardin de Leo. Bolivar Ciudad Guayana, Bolivar - 0286- clase media
9511022 establecida

Vivero virtual Bolivar SAN FELIX, Bolivar - 0424- clase media

frutasexoticasvzla

9589871

establecida

Vivero Jardin Karina

Nueva esparta

La Asuncion, Nueva Esparta -

0412-7957313

clase media

establecida

Vivero El Abuelo

Nueva esparta

Boca del Rio, Nueva Esparta

clase media

establecida

Jardines Margarita, C.A.

Nueva esparta

Nueva Esparta - 0295-2622744

clase media

establecida

Vivero Virgen del Carmen Falcon Coro, Falcon Clase media
emergente

Vivero Los Jardines De Ana Falcon Falcon - 0414-6948839 Clase media
(Ecoparkca) emergente
Vivero verde planta lecherias | Anzoategui Lecheria, Anzoategui - 0412- Clase alta

c.a 9469978

vivero las tinajas Anzoategui lecheria Clase alta

Vivero y floristeria Los Anzoategui El Tigre, Anzoategui Clase media
Pinos, C.A. emergente

Vivero La Orquidea 2003 Anzoategui Barcelona, Anzoategui - 0414- Clase media

8000155

emergente
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Jardin Alto Geranio Anzoategui Pariaguan, Anzoategui - 0283- clase media
8821159 establecida
Vivero Plantas Flores Vargas La guaira clase media
Semillas establecida
Agro Vivero Sol De Vargas Caraballeda, La Guaira - 0212- clase media
Tanaguarena 4350278 establecida
Vivero Plantas Flores Vargas La Guaira clase media
Semillas establecida
Mini Vivero Las Flores Sucre Cumana, Sucre - 0412-2478747 clase media
establecida
Vivero GRAMA'S Sucre Cumana, Sucre - 0414-8218219 Clase media
emergente
ANTIGUO VIVERO LA Apure Parcelamiento La Chiricoa, Apure clase media
CHIRICOA establecida
VIVERO BOSQUE Apure Apure Clase media
PRISTINO emergente
Vivero El Tinajero Trujillo Valera, Trujillo Clase media
emergente
EL VIVERO DE LEO Trujillo Betijoque, Trujillo - 0424-7409738 clase media
establecida
Vivero Los Jardines De Ana Falcon Falcon - 0414-6948839 clase media
(Ecoparkca) establecida
Vivero del Chino Guarico San Juan de Los Morros, Guarico - clase media
0246-4323611 establecida
Los Chorros Garden Miranda Avienda Turin, Miranda Clase alta

Google (s.f.). [Indicaciones de Google Maps para encontrar los viveros ubicados en
Venezuela]. Recuperado el 17 de diciembre de 2022.

*Invitacion para realizar una encuesta virtual anonima para clientes de viveros
nacionales*
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Saludos somos Tesistas de pregrado de la Universidad de Carabobo de la Carrera de
Economia en el décimo semestre. Por medio del presente mensaje queremos invitarlo a

formar parte de nuestra investigacion de manera anénima.

Estamos aplicando una encuesta virtual andnima sencilla en la que se investiga los datos
compra de plantas y preferencias botanicas de los clientes de viveros a nivel nacional

*Titulo del trabajo de grado que realizamos*

Estamos realizando nuestro trabajo de grado titulado: * Analisis microecondmico
temporal estacional del género Persea americana. Vivero San Antonio. 1992-2022*
*Instrucciones de la encuesta*™ 1- Acceda al link de acceso y dale
clic https://forms.gle/h7dnxQS3qiGovTL6A 2- Llene las casillas correspondientes de la

encuesta. 3-Proceda a enviar sus respuestas. Gracias por participar.

Al acceder a dicha encuesta se presentara el titulo, los motivos de la encuesta y las

preguntas de seleccion multiple de la siguiente forma:
Encuesta virtual anonima para clientes de Viveros a nivel nacional (2024)

Este formulario se esta realizando con motivos investigativos y epistemol 6gicos para la
obtencion de data de clientes de viveros a nivel nacional y asi estudiar las
caracteristicas de dicho mercado junto a su respectivo funcionamiento. Los participantes
permaneceran en el ANONIMATO y los resultados de dicha encuesta se compartiran de
forma PRIVADA para FINESACADEMI COS. Se le recuerda muy amablemente que

cuenta con 15 dias habiles para contestar la encuesta antes de que se cierre

el 16/01/2024. Muchas gracias por participar.

Por favor, Indicar el estado donde usted estéa ubicado:
1) Es comprador regular de plantas de tipo:

(Marque con "x" una sola opcion)

a) Ornamentales
b) Frutales
¢) Forestales

d) Medicinales
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e) Otra(Indique)
2) Con qué frecuencia compra plantas?
(Marque con "x" una sola opcion)

a) Semanal
b) Diaria
¢) Mensual
d) Quincenal

e) Otra(Indique)
3) Indique el motivo principal por los cuales usted compra plantas?
(Marque con "x" una sola opcion)

a) Por motivos de decoracion

b) Por motivos de salud

¢) Para la obtencion de los frutos (econdémico)
d) Para la reforestacion del medio ambiente

e) Otra(Indique)
4) ;Qué opinidn tiene de los precios actuales de las plantas?
(Marque con "x" una sola opcion)

a) Muy barato, usted duda que sea un producto de calidad
b) Es el precio ideal para una buena compra
¢) Esun precio muy elevado para una simple planta

d) Es precio elevado, pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botanico

e) Otra(Indique)
5) En cual negocio botanico usted prefiere adquirir plantas?
(Marque con "x" una sola opcion)

a) En floristerias

b) En supermercados
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¢) En viveros
d) En ferreterias

e) Otra(Indique)
6) Indique la importancia que usted le da al precio actual de las plantas que compra:
(Marque con "x" una sola opcion)

a) Mucha importancia

b) Importancia Intermedia
¢) Pocaimportancia

d) Ninguna importancia

e) Otra(Indique)
7) Indique la importancia que usted le da a la calidad actual de las plantas que compra:
(Marque con "x" una sola opcion)

a) Mucha importancia

b) Importancia Intermedia
¢) Pocaimportancia

d) Ninguna importancia

e) Otra(Indique)

8) Indique la importancia que usted le da a la presentacion del producto(plantas) que

compra:
(Marque con "x" una sola opcion)

a) Mucha importancia

b) Importancia Intermedia
¢) Pocaimportancia

d) Ninguna importancia

e) Otra(Indique)

9) Indique el nivel de importancia que usted le da al establecimiento donde adquiere las

plantas?
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(Marque con "x" una sola opcion)

a) Mucha importancia

b) Importancia Intermedia
¢) Pocaimportancia

d) Ninguna importancia

e) Otra(Indique)
10) Indique su poder adquisitivo en la siguiente escala?

(Marque con "x" una sola opcion)

a) Por debajo de los USD 100
b) USD 193 -USD376

¢) USD376-USD 673

d) USD673-USD 1.734

e) Otra(Indique)

Fuente: Elaboracion propia en base al cuestionario de la encuesta aplicada en el
trabajo de investigacion titulado “Estudio de factibilidad para la creacién de un
vivero productivo de plantas ornamentales en el km 6 de la via milagro-Parroquia

Roberto Astudillo” de Janina y Mabel Dominguez, marzo del 2013, pags. 39-46.
La encuesta fue contestada por 150 personas en un periodo de casi una semana dando a
conocer las siguientes estadisticas:

Dadas los resultados de la encuesta ahora se presentara el porcentaje de las respuestas
para examinar las tendencias dominantes en la demanda y asi examinar diversas variables

en cada una de las 10 preguntas.
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Resultados de la encuesta aplicada a viveros

Tabla 14 (ubicacion de estado y respuestas de la primera pregunta)

Marca Por favor, Indicar el estado donde esta 1) ¢ En cual categoria puede identificar a
temporal ubicado su vivero: su vivero? Marque con una “X”
12/7/2023 Carabobo Vivero Mixto (Comercial y productor de
11:18:55 plantas)

12/7/2023 Yaritagua, edo. Yaracuy Vivero Mixto (Comercial y productor de
17:40:24 plantas)

12/9/2023 Carabobo Vivero Comercial

20:55:39

12/11/2023 Carabobo Vivero Productor de plantas
17:58:53

12/11/2023 Carabobo Vivero Mixto (Comercial y productor de
18:16:04 plantas)

12/11/2023 Carabobo Vivero Comercial
18:54:48

12/12/2023 Carabobo Vivero Mixto (Comercial y productor de
15:36:08 plantas)

12/12/2023 Carabobo Vivero Productor de plantas
15:37:42

12/12/2023 Carabobo Vivero Mixto (Comercial y productor de
15:38:52 plantas)

12/12/2023 Aragua Vivero Mixto (Comercial y productor de
15:41:08 plantas)

12/12/2023 Carabobo, Guacara Vivero Comercial
15:42:18

12/12/2023 Carabobo, la cumaca Vivero Mixto (Comercial y productor de
15:44:59 plantas)

12/12/2023 Carabobo ,San Diego. Vivero Comercial
15:47:29

12/12/2023 | Estado Carabobo, municipio Naguanagua Vivero Comercial
15:57:21
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12/12/2023

Carabobo, municipio Guacara

Vivero Comercial

16:00:08

12/12/2023 Edo Carabobo, Valencia. Vivero Comercial
16:14:10

12/12/2023 Naguanagua , CARABOBO. Vivero Mixto (Comercial y productor de
16:26:35 plantas)

12/12/2023 Carabobo Vivero Mixto (Comercial y productor de
16:31:43 plantas)

12/12/2023 Carabobo Vivero Comercial
16:39:32

12/12/2023 Valencia, estado Carabobo. Vivero Mixto (Comercial y productor de
16:47:32 plantas)

12/12/2023 estado Aragua Vivero Productor de plantas
16:51:35

12/12/2023 EDO ARAGUA Vivero Comercial
16:55:22

12/12/2023 Yaracuy. Vivero Productor de plantas, Vivero
16:58:44 Mixto (Comercial y productor de plantas)

12/12/2023 estado Carabobo, Montalban Vivero Comercial
17:02:13

12/12/2023 Edo Aragua. Vivero Comercial
17:10:06

12/12/2023 Maracay, Edo Aragua. Vivero Mixto (Comercial y productor de
17:21:32 plantas)

12/12/2023 Edo Yaracuy. Vivero Comercial
17:26:00

12/12/2023 EDO Aragua Vivero Comercial
17:37:09

12/12/2023 Yaracuy. Vivero Mixto (Comercial y productor de
18:02:06 plantas)

12/13/2023 Edo Miranda. Vivero Mixto (Comercial y productor de
10:14:27 plantas)

12/13/2023 Miranda Vivero Comercial
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13:53:47

12/13/2023 Tachira Vivero Comercial
14:54:18

12/13/2023 Edo Lara Vivero Mixto (Comercial y productor de
15:10:44 plantas)

12/13/2023 Zulia Vivero Mixto (Comercial y productor de
16:04:40 plantas)

12/13/2023 Anzoategui Vivero Mixto (Comercial y productor de
16:42:04 plantas)

12/13/2023 Distrito Capital Vivero Comercial
21:29:04

12/13/2023 Edo Zulia Vivero Comercial
21:59:03

12/14/2023 Edo miranda Vivero Mixto (Comercial y productor de
16:31:19 plantas)

12/14/2023 Miranda Vivero Mixto (Comercial y productor de
21:47:53 plantas)

12/15/2023 San Felipe, Yaracuy Vivero Productor de plantas
14:31:08

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior hace énfasis en el tiempo implementado que tardaron en contestar al
menos 40 viveros, mas las respuestas que estos respondieron tanto en el estado en el que se

ubican y la pregunta 1.
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Tabla 15 (respuestas de primera y segunda pregunta)

2) (Con cual especie de plantas se trabaja en su
vivero? Marque con una X las opciones

necesarias. Puede marcar mas de una opcion

3) ¢ Cual especie de plantas vende su vivero con mayor
regularidad? Marcar con una “x” la opcién con mayor

demanda

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Frutales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales, Plantas Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Frutales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales, Plantas Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales

Plantas Frutales
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Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales, Plantas Ornamentales, Plantas

Forestales

Plantas Ornamentales

Plantas Frutales

Plantas Frutales

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior hace énfasis en las respuestas que los 40 viveros respondieron en las

preguntas 2 y 3.
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Tabla 16 (respuestas de cuarta y quinta pregunta)

4) (Cual es la frecuencia de venta de la opcion 5) (Como considera que son las ventas de plantas
elegida en la pregunta anterior? Marcar con una “x” | anualmente en su vivero? Marque con una” x”” una
una sola opcion sola opcion:
Estacional, en épocas de lluvia Buenas
Semanal Intermedias
Semanal Buenas
Mensual Intermedias
Diaria Intermedias
Diaria Intermedias
Semanal Intermedias
Mensual Intermedias
Quincenal Buenas
Quincenal Intermedias
Semanal Intermedias
Semanal Intermedias
Quincenal Intermedias
Semanal Intermedias
Quincenal Intermedias
Semanal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
semestral Buenas
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Mensual Intermedias
Quincenal Intermedias
Semanal Buenas
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Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Semanal Buenas
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Intermedias
Quincenal Buenas
Mensual Intermedias
Quincenal Intermedias
uincena ntermedias
1 Int d
Quincenal Intermedias
Quincenal Buenas

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior hace énfasis en las respuestas que los 40 viveros respondieron en las

preguntas 4 y 5.
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Tabla 17 (respuestas de sexta y séptima pregunta)

6) Usted capta su

clientela a través de:

7) ¢Lallegada de patogenos como el dragon amarillo tuvo influencia

negativa en la venta de citricos en su vivero?

Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Ubicacion fisica Si
Redes Sociales Si
Posicionamiento SEO Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Posicionamiento SEO Si
Ubicacion Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Redes Sociales No
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Redes Sociales No
Redes Sociales Si
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Redes Sociales No
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales No
Redes Sociales No
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si
Redes Sociales Si

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior hace énfasis en las respuestas que los 40 viveros respondieron en las

preguntas 6y 7.
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Tabla 18 (respuestas de octava y novena pregunta)

8) Después de las plantas, ;cual es el otro producto
botanico mas vendido en su vivero? Marque con una

[Tl

x”” una sola opcion

9) Piensa que es posible a futuro recuperar el

comercio de citricos a nivel nacional

Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Fertilizantes Si
Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Macetas para el cultivo Si
Plaguicidas Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Macetas para el cultivo Si
Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Fertilizantes Si
Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Fertilizantes Si
Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Macetas para el cultivo Si
Macetas para el cultivo Si
Tierra Abonada Si
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Macetas para el cultivo Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Macetas para el cultivo Si
Macetas para el cultivo Si
Tierra Abonada Si
Tierra Abonada Si
Macetas para el cultivo Si
Fertilizantes Si
Tierra Abonada Si
Plaguicidas Si
Fertilizantes Si

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El cuadro anterior hace énfasis en las respuestas que los 40 viveros respondieron en las

preguntas 8 y 9.
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Tabla 19 (respuestas de la pregunta 10)

10) Indique el tipo de cliente que tiene mayor demanda anual
(al ano), de productos botanicos en su vivero. Marque con una

“x” una sola opcion

Cliente esporadico (Poco frecuente)

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente esporadico (Poco frecuente)

Cliente esporadico (Poco frecuente)

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente esporadico (Poco frecuente)

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente esporadico (Poco frecuente)

Cliente Regular
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Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Cliente Regular

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form del 12/07/2023 al 12/15/2023.

El cuadro anterior hace énfasis en las respuestas que los 40 viveros respondieron en la

pregunta 10.
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Resultados de la encuesta aplicada a clientes

Tabla 20 (respuestas de la encuesta aplicada a clientes)

Marca temporal,"Por favor, Indicar el estado donde usted estA | ubicado:","1) Es comprador regular de

plantas de tipo:

HNXHN

(Marque con una sola opciA®n)","2) Con quA© frecuencia compra plantas?

IHIXHH

(Marque con una sola opciA3n)

,3) Indique el motivo principal por los cuales usted compra plantas?

IHIXHH

(Marque con una sola opciA3n)

,4) A;QuA© opiniA*n tiene de los precios actuales de las plantas?

g nmn
X

(Marque con una sola opciA3n)

,5) En cuAjl negocio botA nico usted prefiere adquirir plantas?

ngnn
X

(Marque con una sola opciA®n)

,6) Indique la importancia que usted le da al precio actual de las plantas que compra:

VNIXH"

(Marque con una sola opciA®n)

,7) Indique la importancia que usted le da a la calidad actual de las plantas que compra:

IHIXHH

(Marque con una sola opciA3n)

,8) Indique la importancia que usted le da a la presentaciA3n del producto(plantas) que compra:

g nmn
X

(Marque con una sola opciA3n)

,9) Indique el nivel de importancia que usted le da al establecimiento donde adquiere las plantas?

g nn
X

(Marque con una sola opciA®n)

,10) Indique su poder adquisitivo en la siguiente escala?

VNIXH"

(Marque con una sola opciAn)

2024/01/02 9:32:25 p.m. GMT-4","Carabobo","Frutales","Quincenal","Para la reforestaciA’n del medio
ambiente","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 2

2024/01/03 12:27:35 p.m. GMT-4,"guacara , edo carabobo","Frutales","cada seis meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En

viveros","Importancia Intermedia","Importancia intermedia","Mucha importancia","Mucha
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importancia","USD 193 a€“ USD 376", plantas compradas 24

2024/01/03 12:31:18 p.m. GMT-4,"Yagua, carabobo","Ornamentales","Cada seis meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 4

2024/01/03 12:33:10 p.m. GMT-4,"","Medicinales","Cada 8 meses","Por motivos de salud","Es el precio
ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 1

2024/01/03 12:46:00 p.m. GMT-4,"carabobo","Ornamentales","Cada 7 meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD

193 a€“ USD 376", plantas compradas 25

2024/01/03 1:18:39 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Mensual","Por motivos de salud","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 4€*“ USD 376", plantas compradas 9

2024/01/03 1:25:49 p.m. GMT-4," Aragua,maracay","Ornamentales","Semestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376", plantas

compradas 11

2024/01/03 1:27:46 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Semestral","Para revender","Es precio
elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673",

plantas compradas 22

2024/01/03 1:28:53 p.m. GMT-4,"Yaracuy","Frutales","Semestral","Para la obtenciAn de los frutos
(econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376", , plantas compradas 5

2024/01/03 1:30:23 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Cada 8 meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es un precio muy elevado para una simple planta","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",

plantas compradas 4

2024/01/03 1:32:29 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Trimestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 2

2024/01/03 1:34:12 p.m. GMT-4,"Yaracuy","Frutales","Semestral","Para la obtenciA®n de los frutos
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(econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€“ USD 673", plantas compradas
2000

2024/01/03 1:35:37 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Cada 4 meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
floristerAas","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 12

2024/01/03 1:36:51 p.m. GMT-4,"Yagua, carabobo","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 4

2024/01/03 11:17:14 p.m. GMT-4,"Carabobo","Frutales","cada tres aA+os","Para la reforestaciA®n del
medio ambiente","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","USD 376 a€“ USD 673", plantas

compradas 120

2024/01/03 11:18:07 p.m. GMT-4,"Edo carabobo","Frutales","Mensual","para reverder","Es el precio
ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 1800

2024/01/04 11:40:49 a.m. GMT-4,"Carabobo ","Medicinales","Trimestral ","Por motivos de decoraciA’n,

plantas compradas 2

2024/01/04 11:41:45 a.m. GMT-4,"Carabobo ","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Importancia Intermedia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100", plantas compradas 7

2024/01/04 11:54:27 a.m. GMT-4,"Cojedes","Ornamentales","Dos o tres veces por aA+0","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Poca importancia","Importancia intermedia","USD 673 a€“ USD 1.734" , plantas

compradas 12

2024/01/04 12:04:55 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Frutales","Cuando se necesita","Por motivos de

decoraciAsn

2024/01/04 12:10:09 p.m. GMT-4,"Turmero, Edo. Aragua","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Importancia
Intermedia","Importancia intermedia","Importancia intermedia","Poca importancia","USD 376 4€“ USD

673", plantas compradas 14

2024/01/04 12:32:05 p.m. GMT-4,"","Frutales","","Para la obtenciA3n de los frutos (econA®mico)","Es
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precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En viveros","Mucha

nonn

importancia","Mucha importancia","Poca importancia","Mucha importancia","" , plantas compradas 8

2024/01/04 12:56:11 p.m. GMT-4,"San Diego, carabobo","Ornamentales","Una vez Anualmente ","Por
motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673",

plantas compradas 23

2024/01/04 1:07:02 p.m. GMT-4," Aragua","Ornamentales"," Anual","Por motivos de decoraciA’n","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Importancia Intermedia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Importancia intermedia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 32

2024/01/04 2:40:21 p.m. GMT-4,"Carabobo","Frutales"," Anual, una vez","Por motivos de salud","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 4

2024/01/04 2:55:00 p.m. GMT-4,"Carabobo ","No compro seguido ","Anual quizAjs ","Para la
obtenciA’n de los frutos (econA®mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del
mercado botAjnico","En viveros","Importancia Intermedia","Importancia intermedia","Importancia

intermedia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100", plantas compradas 20

2024/01/04 3:04:56 p.m. GMT-4,"Aragua","Medicinales","Mensual","Por motivos de salud","Es el precio
ideal para una buena compra","En floristerAas","Importancia Intermedia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 4

2024/01/04 3:26:53 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Cada seis meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 11

2024/01/04 3:33:34 p.m. GMT-4,"Aragua","Ornamentales","Mensual","Por motivos de decoraciA®n","Es
precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAnico","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",

plantas compradas 12

2024/01/04 3:48:14 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","CA3mo cada 10 meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 10

2024/01/04 3:52:12 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Ornamentales","Anual ","Por motivos de decoraciA®n","Es
precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En viveros","Importancia
Intermedia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Importancia intermedia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 25

2024/01/04 4:09:58 p.m. GMT-4,"CARABOBO ","No compro plantas ","Ninguna ","No compro plantas
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""Ni idea ","En viveros","Ninguna importancia","Ninguna importancia","Ninguna importancia","Ninguna

importancia","Por debajo de los USD 100"

2024/01/04 6:05:57 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales","Bimensual ","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 4€“ USD 376" , plantas compradas 15

2024/01/04 6:07:26 p.m. GMT-4,"Guacara,Carabobo","Ornamentales","Semestral","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 2

2024/01/04 6:09:50 p.m. GMT-4,"Yaracuy","Frutales","Mensual","Para la obtenciA®n de los frutos
(econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas
250

20/04/2014 7:04:32 p.m. GMT-4,"Montalban ","Ornamentales","Quincenal","Por motivos de
decoraciA®n","Es un precio muy elevado para una simple planta","En viveros","Poca importancia","Poca

importancia","Poca importancia","Poca importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 20

2024/01/04 7:08:16 p.m. GMT-4,"Carabobo","Frutales"," Trimestral ","Para la obtenciA3n de los frutos
(econA®mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Importancia Intermedia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Importancia intermedia","Por debajo de los USD 100", plantas

compradas 500

2024/01/04 7:11:03 p.m. GMT-4,"","Ornamentales","mensual ","Por motivos de decoraciA®n","Es precio
elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En floristerAas","Importancia
Intermedia","Mucha importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","Otro " , plantas

compradas 15

2024/01/04 8:10:49 p.m. GMT-4,"Edo carabobo","Frutales","Cada cierto tiempo ","Para la obtenciA’n de
los frutos (econA3mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 10

2024/01/04 8:27:56 p.m. GMT-4,"Carabobo, San diego","Ornamentales","cada semestre","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAnico","En
viveros","Mucha importancia","","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 6

2024/01/04 8:42:15 p.m. GMT-4,"Valencia, Carabobo","Medicinales","Mensual","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia”,"Mucha importancia","","Por debajo de los USD 100", plantas compradas 4
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2024/01/04 8:50:09 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Ornamentales","Anual","Por motivos de decoraciA®n","Es
un precio muy elevado para una simple planta","En viveros","Importancia Intermedia","Importancia
intermedia","Importancia intermedia","Poca importancia","Por debajo de los USD 100", plantas

compradas 10

2024/01/04 8:54:06 p.m. GMT-4,"Carabobo","Ornamentales"," Anual","Por motivos de decoraciA®n","Es
precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAnico","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Importancia intermedia","Por debajo de los

USD 100", plantas compradas 7

2024/01/04 9:09:36 p.m. GMT-4,"Guacara estado carabobo","Frutales","cada seis meses","Para la
obtenciA3n de los frutos (econA®mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Importancia intermedia","Importancia intermedia","USD 193 a€*

USD 376", plantas compradas 5000

2024/01/04 9:27:21 p.m. GMT-4,"Carabobo","Frutales"," Anual","Por motivos de decoraciA®n","Es precio
elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En viveros","Poca
importancia","Poca importancia”,"Poca importancia","Poca importancia","Por debajo de los USD 100",

plantas compradas 3500

2024/01/04 9:46:57 p.m. GMT-4,"Aragua, palo negro","Frutales","trimestral","Para la obtenciA3n de los
frutos (econA*mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a4€“ USD 376" , plantas compradas 200

2024/01/04 9:54:24 p.m. GMT-4,"Carabobo, yagua","Ornamentales","cuatrimestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 10

2024/01/04 9:55:21 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Ornamentales","Semestral ","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Importancia Intermedia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Importancia intermedia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 20

2024/01/04 10:03:11 p.m. GMT-4,"Vigirima Carabobo","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 11

2024/01/04 10:07:06 p.m. GMT-4,"San diego carabobo","Ornamentales","trimestral","Para la
reforestaciA3n del medio ambiente","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD
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100", plantas compradas 6

2024/01/05 1:11:27 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Frutales","Semestral","Para la obtenciA®n de los frutos

(econA’mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas
500

2024/01/05 1:12:20 p.m. GMT-4," Aragua, cagua","Medicinales","Mensual","Por motivos de salud","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 2

2024/01/05 1:13:32 p.m. GMT-4,"Carabobo, San diego ","Frutales","Semestral","Para la reforestaciA’n
del medio ambiente","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botAnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia”,"Por debajo de los USD 100", plantas compradas 100

2024/01/05 1:42:04 p.m. GMT-4,"Yaracuy","Frutales","Mensual","Para vender","Es el precio ideal para
una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 4€*“ USD 376" , plantas compradas 50

2024/01/05 1:43:19 p.m. GMT-4,"Carabobo , Guacara","Frutales","Semestral","Por motivos de salud","Es
el precio ideal para una buena compra","En viveros","","Poca importancia","Importancia

intermedia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376", plantas compradas 400

2024/01/05 1:44:56 p.m. GMT-4,"San diego, estado Carabobo","Frutales"," Trimestral","Para la
reforestaciA3n del medio ambiente","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del
mercado botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 120

2024/01/05 1:47:46 p.m. GMT-4,"Carabobo, Yagua","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 20

2024/01/05 1:49:46 p.m. GMT-4,"Carabobo , Valencia","Ornamentales","Trimestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAnico","En
floristerAas","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 12

2024/01/05 1:53:15 p.m. GMT-4,"Estado Yaracuy ","Frutales","Mensual","Para la obtenciA>n de los frutos
(econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 2

2024/01/05 1:58:28 p.m. GMT-4,"Carabobo, los Guayos","Ornamentales","Semestral","Para la

reforestaciA3n del medio ambiente","Es un precio muy elevado para una simple planta","En
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viveros","Mucha importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100" , plantas compradas 8

2024/01/05 2:04:14 p.m. GMT-4,"MARACAY, EDO ARAGUA","Frutales","Semestral","Para
comerciar","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€“ USD 673" , plantas compradas 40

2024/01/05 2:10:56 p.m. GMT-4,"Carabobo, bejuma ","Frutales","Cada 4 meses","Para la obtenciA®n de
los frutos (econA’mico)","Es el precio ideal para una buena compra”,"En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 200

2024/01/05 3:15:02 p.m. GMT-4,"Carabobo, BEJUMA","Frutales","semestral","Para la obtenciA3n de los
frutos (econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",

plantas compradas 300

2024/01/05 3:16:21 p.m. GMT-4,"Palo negro, Aragua","Ornamentales","cada tres meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 8

2024/01/05 3:29:22 p.m. GMT-4,"ESTADO CARABOBO, JUAN JOSE
MORA","Ornamentales","trimestral","Por motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena
compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 15

2024/01/05 6:13:41 p.m. GMT-4,"Carabobo, mariara","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas

compradas 7

2024/01/05 6:21:17 p.m. GMT-4,"Carabobo, Valencia ","Frutales","Trimestral ","Para la obtenciA®n de los
frutos (econA*mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 4€“ USD 376" , plantas compradas 100

2024/01/05 6:27:46 p.m. GMT-4,"Guacara, Edo carabobo","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 20

2024/01/05 6:35:51 p.m. GMT-4,"Carabobo, bejuma","Frutales","Cada 7 meses","Para vender","Es precio

elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botA;nico","En viveros","Mucha
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importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673",

plantas compradas 500

2024/01/05 6:40:58 p.m. GMT-4,"Carbonero, Edo yaracuy ","Ornamentales","Cada 3 meses","Por motivos
de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En floristerAas","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Importancia intermedia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD

673", plantas compradas 11

2024/01/05 8:11:20 p.m. GMT-4,"Guacara Edo Carabobo","Medicinales"," Trimestral ","Por motivos de
salud","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100", plantas compradas 5

2024/01/05 8:33:41 p.m. GMT-4,"Mariara, Carabobo ","Frutales","Semestral ","Para la reforestaciA3n del
medio ambiente","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Importancia intermedia","Mucha

importancia","USD 193 a4€“ USD 376" , plantas compradas 220

2024/01/05 8:49:40 p.m. GMT-4,"Parroquia Yagua, Edo Carabobo ","Frutales","Mensual","Por motivos
de salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 100

2024/01/05 8:50:38 p.m. GMT-4,"Carabobo, Yagua","Medicinales","Semanal","Por motivos de salud","Es
el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 1

2024/01/05 9:00:20 p.m. GMT-4,"Aragua, Los Samanes ","Ornamentales","Cada 2 meses","Por motivos
de decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
floristerAas","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 4

2024/01/05 9:08:25 p.m. GMT-4,"Carabobo, Naguanagua","Ornamentales","Semestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia”,"Importancia intermedia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 7

2024/01/05 9:36:34 p.m. GMT-4,"San diego, estado Carabobo","Frutales","trimestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 40

2024/01/05 9:47:28 p.m. GMT-4,"Estado Aragua , palo engro","Frutales","Mensual","Para la obtenciA®n
de los frutos (econA®mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha

importancia","Mucha importancia","","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673" , plantas compradas
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4

2024/01/05 9:51:25 p.m. GMT-4,"Yaracuy, San felipe","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD

193 a€*“ USD 376", plantas compradas 3

2024/01/05 9:53:36 p.m. GMT-4,"Apure, Romulo Gallegos","Frutales","Cada seis meses","Para la
obtenciA3n de los frutos (econA®mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del
mercado botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 376 a€“ USD 673", plantas compradas 400

2024/01/05 9:58:30 p.m. GMT-4,"Yagua, Carabobo","Medicinales","Quincenal","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 10

2024/01/05 10:00:26 p.m. GMT-4,"Carabobo, Belen","Frutales","una vez Anualmente","Para la
obtenciA3n de los frutos (econA’mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del
mercado botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673" , plantas compradas 2000

2024/01/06 10:31:39 a.m. GMT-4,"municipio guacara, Edo carabobo","Ornamentales","Mensual","Por
motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","","Mucha importancia","Importancia intermedia","Por debajo de los USD 100", plantas

compradas 5

2024/01/06 10:39:26 a.m. GMT-4,"Falcon","Frutales","Semestral","Para revenderlas ","Es precio elevado
pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botA jnico","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 673 a€“ USD

1.734" , plantas compradas 100

2024/01/06 10:45:28 a.m. GMT-4,"Carabobo , Yagua ","Frutales","Cada 2 meses","Por motivos de
decoraciA’n","Es un precio muy elevado para una simple planta","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",

plantas compradas 10

2024/01/06 10:53:30 a.m. GMT-4,"Carabobo, Guacara","Medicinales","Quincenal","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En supermercados","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 4

2024/01/06 11:08:21 a.m. GMT-4,"Carabobo , San Diego","Ornamentales","Compro cada 4 meses","Por
motivos de decoraciA3n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado

botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha
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importancia","Por debajo de los USD 100", plantas compradas 6

2024/01/06 11:13:00 a.m. GMT-4,"Carabobo ,Valencia ","Frutales","Una vez Anual","Para la obtenciA3n
de los frutos (econA’mico)","Es un precio muy elevado para una simple planta","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 120

2024/01/06 11:24:20 a.m. GMT-4,"Aragua ","Forestales","Mensual","Para la reforestaciA’n del medio
ambiente","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 376 a€“ USD 673" , plantas compradas 10

2024/01/06 11:39:04 a.m. GMT-4,"Edo Carabobo, pto cabello ","Ornamentales","Cada 2 meses","Por

motivos de decoraciA*n , plantas compradas 6

2024/01/06 12:19:29 p.m. GMT-4,"Valencia, Edo Carabobo ","Ornamentales","Bimestral","Por motivos
de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia”,"Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 15

2024/01/06 12:43:18 p.m. GMT-4,"Municipio San Diego, Estado Carabobo","Frutales","Trimestral ","Para
la obtenciAn de los frutos (econA3mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del
mercado botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 10

2024/01/06 12:56:57 p.m. GMT-4,"Palo negro, Aragua ","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En floristerAas","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100", plantas

compradas 24

2024/01/06 1:10:30 p.m. GMT-4,"Edo Apure","Frutales","Semestral","Para la obtenciAn de los frutos
(econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","","Mucha importancia","USD 673 a4€“ USD 1.734" , plantas compradas 300

2024/01/06 1:15:33 p.m. GMT-4,"Carabobo, Guacara ","Medicinales","Quincenal","Por motivos de
salud","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botA jnico"," Tiendas
naturistas ","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100", plantas compradas 4

2024/01/06 3:37:42 p.m. GMT-4,"Coro, FalcA3n ","Forestales","Mensual","Por motivos de salud","Es un
precio muy elevado para una simple planta","En floristerAas","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 40

2024/01/06 3:47:37 p.m. GMT-4,"Mariara-edo Carabobo ","Frutales","Semestral ","Para la obtenciA®n de
los frutos (econA’mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En supermercados","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD
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100", plantas compradas 1000

2024/01/06 3:58:28 p.m. GMT-4,"Los chorritos, Carabobo ","Ornamentales","Cada 4 meses ","Por
motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En floristerAas","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 6

2024/01/06 4:07:12 p.m. GMT-4,"Edo AnzoA jtegui ","Frutales","Compro cada 7 meses","Para la
obtenciA3n de los frutos (econA®mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673",

plantas compradas 9

2024/01/06 4:22:00 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Ornamentales","Mensual","Por motivos de salud","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 30

2024/01/06 9:03:47 p.m. GMT-4,"Carabobo, Naguanagua","Ornamentales","trimestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra”,"En viveros","","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376", plantas

compradas 15

2024/01/07 10:48:10 a.m. GMT-4,"Carabobo ,Valencia ","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 10

2024/01/07 10:57:50 a.m. GMT-4,"Carabobo-San Diego ","Medicinales","Quincenal","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 3

2024/01/07 11:10:56 a.m. GMT-4,"San Felipe, Edo Yaracuy","Frutales","Se compran cuatrimestralmente
" "Para vender aqui","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 70

2024/01/07 11:44:46 a.m. GMT-4,"Maracay, Edo Aragua ","Ornamentales","Trimestral","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 17

2024/01/07 11:51:39 a.m. GMT-4,"Barquisimeto, Edo Lara ","Frutales","Semestral ","Para la obtenciA®n
de los frutos (econA®mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673",

plantas compradas 200
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2024/01/07 12:06:00 p.m. GMT-4,"Valencia , Carabobo ","Ornamentales"," Trimestral ","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia”,"Ninguna importancia","Importancia intermedia","Por debajo de los USD 100", plantas

compradas 10

2024/01/07 12:16:37 p.m. GMT-4,"Edo Yaracuy, municipio Yaritagua","Ornamentales","Cada 5
meses","Por motivos de decoraciA®n","Muy barato, usted duda que sea un producto de calidad","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Importancia intermedia","Importancia

intermedia","Por debajo de los USD 100", plantas compradas 25

2024/01/07 12:34:04 p.m. GMT-4,"Guacara, Edo Carabobo ","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100" , plantas compradas 10

2024/01/07 12:40:30 p.m. GMT-4,"Cagua Edo Aragua ","Ornamentales","Cada 2 meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Ninguna importancia”,"Importancia intermedia","USD 193 a€“ USD 376", plantas

compradas 5

2024/01/07 12:51:36 p.m. GMT-4,"Carabobo , La Candelaria ","Ornamentales"," Anual ","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En floristerAas","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 20

2024/01/07 1:44:21 p.m. GMT-4,"Carabobo , BelA©n ","Ornamentales","Compro una vez Anualmente
","Por motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Poca importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100"

, plantas compradas 11

2024/01/07 1:56:43 p.m. GMT-4,"La cumaca , Edo Carabobo ","Frutales","Semestral ","Para la
reforestaciAn del medio ambiente","Muy barato, usted duda que sea un producto de calidad","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100", plantas compradas 35

2024/01/07 2:33:35 p.m. GMT-4,"Ciudad Alianza , Estado Carabobo","Ornamentales","Bimestral","Por
motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 6

2024/01/07 2:42:31 p.m. GMT-4,"Cagua, Edo Aragua ","Forestales","Trimestral","Para la reforestaciA’n
del medio ambiente","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€*“ USD 376", plantas compradas 10

144



2024/01/07 2:48:10 p.m. GMT-4,"Carabobo, vigirima ","Ornamentales","Semestral ","Por motivos de
decoraciA®n","","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Por debajo de los USD 100", plantas compradas 30

2024/01/07 2:54:44 p.m. GMT-4,"Municipio Mariara, Edo Carabobo","Ornamentales","Semestral ","Por
motivos de decoraciA’n","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 50

2024/01/07 3:03:11 p.m. GMT-4,"Maracaibo ,Zulia","Frutales","Semestral ","Para la obtenciA®n de los
frutos (econA*mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 376 a4€“ USD 673" , plantas compradas 200

2024/01/07 3:13:39 p.m. GMT-4,"Los Guayos, Carabobo ","Medicinales","Mensual","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 2

2024/01/07 3:38:10 p.m. GMT-4,"Edo olAvar , Upata","Frutales","Semestral","Para la obtenciA®n de los
frutos (econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673,

plantas compradas 120

2024/01/07 9:14:06 p.m. GMT-4,"Carabobo, Yagua","Frutales","Mensual","Por motivos de salud","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 5

2024/01/08 9:20:16 a.m. GMT-4,"Guacara, Edo Carabobo","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 8

2024/01/08 3:15:38 p.m. GMT-4,"Guacara , Edo Carabobo ","Ornamentales","Semestral ","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Poca importancia","Importancia
intermedia","Poca importancia","Importancia intermedia","USD 193 a€“ USD 376", plantas compradas

11

2024/01/08 3:24:08 p.m. GMT-4,"San Diego, Carabobo","Ornamentales","Trimestral ","Por motivos de

salud , plantas compradas 4

2024/01/08 3:28:53 p.m. GMT-4,"Carabobo, Yagua","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Poca importancia”,"Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 4
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2024/01/08 3:35:34 p.m. GMT-4,"Cagua , estado Aragua ","Frutales","Mensual","Para la obtenciA®n de
los frutos (econA3mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia”,"Mucha importancia","Poca importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673",

plantas compradas 5

2024/01/08 3:43:47 p.m. GMT-4,"Tocuyito , Carabobo ","Ornamentales","Una vez cada 7 meses","Por
motivos de decoraciA’n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 20

2024/01/08 3:48:25 p.m. GMT-4,"Edo Carabobo, Mun Guacara ","Ornamentales","Cada 2 meses y
medio","Por motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 2

2024/01/08 3:57:22 p.m. GMT-4,"Cagua , Estado Aragua","Ornamentales","Se compran Cada 3
meses","Por motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",

plantas compradas 1

2024/01/08 4:01:22 p.m. GMT-4,"Naguanagua, Carabobo Edo ","Frutales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En floristerAas","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 7

2024/01/08 4:14:11 p.m. GMT-4,"Zona sur Valencia , Edo Carabobo ","Ornamentales","Cuatrimestral
","Por motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",

plantas compradas 16

2024/01/08 4:21:25 p.m. GMT-4,"Yagua, Edo Carabobo ","Medicinales","Mensual","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 8

2024/01/08 5:20:42 p.m. GMT-4,"Barquisimeto , estado lara ", plantas compradas ,"Frutales"," Anual

"."Por motivos de salud , plantas compradas 2

2024/01/08 5:39:26 p.m. GMT-4,"Yagua, Carabobo ","Medicinales","Mensual","Por motivos de
salud","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 4

2024/01/08 5:50:58 p.m. GMT-4,"Guanare , Portuguesa","Frutales"," Anual ","Para la obtenciA®n de los

frutos (econA*mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
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botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","USD 193 a€“ USD 376", plantas compradas 4000

2024/01/08 5:58:26 p.m. GMT-4,"Carabobo ","Ornamentales","Compra cada 8 meses","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Importancia intermedia","Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas

compradas 50

2024/01/08 6:18:13 p.m. GMT-4,"Cumana, edo Sucre ","Frutales"," Trimestral","Para la obtenciA®n de los
frutos (econA*mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 30

2024/01/08 9:19:47 p.m. GMT-4,"Carabobo, Bejuma","Ornamentales","se compra cada 6 meses","Por
motivos de decoraciA3n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 20

2024/01/08 9:24:15 p.m. GMT-4,"Estado Miranda, Municipio
Acevedo","Ornamentales","cuatrimestral","Por motivos de decoraciA®n","Es el precio ideal para una
buena compra","En floristerAas","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 376 a€*“ USD 673" , plantas compradas 10

2024/01/08 9:29:04 p.m. GMT-4,"Aragua","Frutales","Mensual","Por motivos de salud","Es el precio
ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas compradas 12

2024/01/09 11:20:27 a.m. GMT-4,"Carabobo, Naguanagua","Ornamentales","Trimestral ","Por motivos
de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD 100" , plantas

compradas 9

2024/01/09 11:33:19 a.m. GMT-4," Apure ","Ornamentales","Anual","Por motivos de decoraciA*n","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 20

2024/01/09 11:40:42 a.m. GMT-4,"Yagua, Carabobo ","Frutales","Trimestral ","Para la obtenciAn de los
frutos (econA*mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado
botA;nico",”En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Por debajo de los USD 100", plantas compradas 60

2024/01/09 11:56:02 a.m. GMT-4,"Aragua, Palo negro ","Forestales","Anual ","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 10
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2024/01/09 12:02:22 p.m. GMT-4,"Ciudad Alianza ,edo Carabobo ","Frutales","Lo hago cada 6
meses","Para la obtenciAn de los frutos (econA®mico)","Es precio elevado pero entra dentro de lo
razonable dentro del mercado botAjnico","En viveros","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€“ USD 376" , plantas compradas 40

2024/01/09 3:27:01 p.m. GMT-4,"Maracay , Aragua ","Ornamentales"," Anualmente una sola vez","Por
motivos de decoraciA’n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por debajo de los USD

100", plantas compradas 10

2024/01/09 4:50:11 p.m. GMT-4,"Coro, FalcA3n ","Frutales","Trimestral","Por motivos de salud","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia”,"Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 200

2024/01/09 6:21:13 p.m. GMT-4,"San Diego , Edo Carabobo ","Frutales"," Anual, una vez ","Por motivos
de decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD 673 a€*“ USD 1.734" , plantas compradas

1000

2024/01/09 7:13:18 p.m. GMT-4,"Mun Mariara , Edo Carabobo","Frutales","anual ","Para la obtenciA3n
de los frutos (econA®mico)","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha
importancia","Poca importancia","Importancia intermedia","Importancia intermedia","Por debajo de los

USD 100", plantas compradas 400

2024/01/09 7:16:19 p.m. GMT-4,"LecherAas , AnzoAjtegui ","Ornamentales","Mensual","Por motivos de
decoraciA®n","Es el precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","USD 673 a€“ USD 1.734" plantas compradas

80

2024/01/09 7:20:51 p.m. GMT-4,"Puerto Cabello, carabobo","Medicinales","Quincenal","Por motivos de
salud","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100" , plantas compradas 8

2024/01/09 8:14:25 p.m. GMT-4," Anzoategui, Barcelona","Frutales","trimestral","Para la obtenciAn de
los frutos (econA’mico)","Es el precio ideal para una buena compra”,"En viveros","Mucha
importancia","Mucha importancia”,"Mucha importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376",
plantas compradas 200

2024/01/09 8:48:16 p.m. GMT-4,"Edo Aragua","Forestales","anual","Por motivos de decoraciA®n","Es el
precio ideal para una buena compra","En viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha

importancia","Mucha importancia","USD 193 a€*“ USD 376" , plantas compradas 40

2024/01/09 9:07:44 p.m. GMT-4,"Los guayo, Valencia","Ornamentales","cada 2 meses","Por motivos de
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salud","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
viveros","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","USD

193 a€“ USD 376", plantas compradas 20

2024/01/09 9:11:14 p.m. GMT-4,"Guacara ,cababobo","Ornamentales","anual","para donar a la
alcadia","Es precio elevado pero entra dentro de lo razonable dentro del mercado botAjnico","En
floristerAas","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Mucha importancia","Por

debajo de los USD 100" , plantas compradas 30

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google
form 2024/01/02 al 2024/01/09.
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

4/01/1994.
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Tabla 22 (Data 1994)

W a1 | T - el g £ ol cls o in i st racion o ago s
oS [ L L [FRTCT oy i [ER w
(=TT T P L W 1,0 e kI €3, £75d LL]
Russil b s 1,4 2 "ai 3, £ =
Choguete FE 1 = T 05,2 u
WWralcling I W L LT L €3, 2720 =
Farlrels | isn 221, I LN 2 Foi 1 12
Polock negro FrET 1,1 10 23 03,54 .
Sy T M5 ™l == | el L1
AdonroE P3L5,04 1,2 L . €, 224 1]
Gl Tmcw F1NL 1,7 £ o £, A5 -
Auneil lan oo oo ey A 1 >, . [FRETF [
ey L A4 A3 Lo ~y
P rm L k] L] 4 LYY 1.
B@acon h Py L] 3| ] L5504 L]
e o EFAW, 1 PO EY 2 2u ] (W]
Fuidrta 152 1 1a b} il ¥
Ligero Ly 1,90 ER ) o3, #2:4 N
Einkereen P EL AT LI “3 2 s, o5 “
Santa clara A g 3,30 x| Ll 5.2 L1
Eiguerns EFFAIY] R 1 *a » b ] 1,
Princess BT b s ) 8, 22 “
Pucsumih g At 23l e B, £ -
gripifia IR L =l 2l £, A b |
T A PR 1. 3 “ [T 1
Marcus B L] Sl i i, A i
Simmon ey 1 = A o,.h{ w
R 1" ® LT x| | & L1}
L LI X i o, f.ﬂ -
LRCEY v 5 -8 » x
B s A L) 45 L i, o, 1]

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 23 (Data 1995)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 24 (Data 1996)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
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Tabla 25 (Data 1998)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
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Tabla 26 (Data 1999)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 27 (Data 2000)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 28 (Data 2001)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
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Tabla 29 (Data 2003)

Varldadd HEE I’ il praw why 'll.l.ll' I,l.'l".l'll e ndfirdan wal IIIlIﬂIII IlllIl‘.l‘I ad m lntniradlai de agua
H Wt L9 L =l wh ]
K . = il LN [ -
B E 1 LI ¥ -
It 1 m 11 e 1
Ll e | sl 4 L -
P & M (LS : i I I
o | . = i [
FLA n s : ! [LRLN 1
EOE ] . ' - L -
€ aja seaa gl B | - - L -
Antillane-shey e ] = ] LI ]
Svatem akace S K - L -
Porra [} ] . ] [T '
Bacid LA 1 b b " [
Foiaaw o [ i, = 1 1.
fuaria I=1t 1 . . wh 1
vigars L 14 ] H [ -
plakartam R . . b LI " -
Saata clars PR L] "L . . "' 1
Figuarea ;oo 14~ ' ] 1 1.
Friaan ga Al Al u - LI o) -
faunack Sl H " . 1, -
fripa Sl H 1 H [N -
spmiap RO . 1 ] [ -
Bharew s I=r ] ] H 1 I -
Ina ] ] ] wh 1
HE L " 1 : nt 1
S B 1 H LA o -
e 1 1 B 1 1
i) N 1 I | L -

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H.

Martin. 20/10/2004.
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Tabla 30 (Data 2004)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 31 (Data 2005)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
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Tabla 32 (Data 2006)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 33 (Data 2008)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 34 (Data 2009)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
20/10/20009.

Tabla 35 (Data 2010)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 36 (Data 2011)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 37 (Data 2013)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
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Tabla 38 (Data 2014)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 39 (Data 2015)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
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Tabla 40 (Data 2016)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H.
Martin. 20/10/2017.
Tabla 41 (Data 2018)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.
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Tabla 42 (Data 2019)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H.
Martin. 20/10/2020.
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
20/10/2020.
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Tabla 44 (Data 2021)
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Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

02/03/2022.
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Tabla 45 (Produccion de plantulas).

Tipo de Vivero

Produccion semestral de plantulas

Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 18.000
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 35
Vivero Comercial 0
Vivero Productor de plantas 330
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 20
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 10
Vivero Productor de plantas 400
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 20
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 30
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 30
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 40
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 20
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 38
Vivero Productor de plantas 10.000
Vivero Comercial 0
Vivero Productor de plantas 310
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 21
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de 45
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plantas)

Vivero Mixto (Comercial y productor de

plantas) 37
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de
plantas) 70
Vivero Mixto (Comercial y productor de
plantas) 22
Vivero Mixto (Comercial y productor de
plantas) 16
Vivero Comercial 0
Vivero Comercial 0
Vivero Mixto (Comercial y productor de
plantas) 25
Vivero Mixto (Comercial y productor de
plantas) 84
Vivero Productor de plantas 600

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 46 (Produccion viveros productores)

Numero

Oferta de viveros tipo Productor (Produccion)

Vivero P

Cantidad de plantulas embolsadas producidas semestralmente

330

400

10.000

310

Ul (D (W |

600

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Tabla 47 (Produccion viveros mixtos)

Numero | Oferta de viveros tipo mixto (Produccién)
Vivero M | Cantidad de plantulas embolsadas producidas semestralmente
1 18.000
2 35
3 20
4 10
5 20
6 30
7 30
8 40
9 20
10 38
11 21
12 45
13 37
14 70
15 22
16 16
17 25
18 84

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Tabla 48 (oferta de viveros comerciales)

Numero | No produccion (Reventa).
Vivero C | Cantidad de plantulas compradas semestralmente para la reventa
1 1500
2 700
3 850
4 500
5 2000
6 1800
7 900
8 280
9 390
10 540
11 660
12 2500
13 200
14 4000
15 2200
16 3300
17 2800

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 49 (Variedad ornamental)

Variedad de

plantas
compradas | Frecuencia de compra
ornamental semestral
ornamental 7 meses
ornamental mensual
ornamental semestral
ornamental semestral
ornamental 8 meses
ornamental trimestral
ornamental 4 meses
ornamental mensual
ornamental mensual
ornamental cuatrimestral
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ornamental mensual
ornamental anual
ornamental anual
ornamental semestral
ornamental mensual
ornamental 10 meses
ornamental anual
ornamental bimensual
ornamental semestral
ornamental quincenal
ornamental mensual
ornamental semestral
ornamental anual
ornamental anual
ornamental cuatrimestral
ornamental semestral
ornamental mensual
ornamental trimestral
ornamental mensual
ornamental trimestral
ornamental semestral
ornamental trimestral
ornamental trimestral
ornamental mensual
ornamental mensual
ornamental trimestral
ornamental bimestral
ornamental semestral
ornamental mensual
ornamental mensual
ornamental cuatrimestral
ornamental bimestral
ornamental bimestral
ornamental mensual
ornamental cuatrimestral
ornamental mensual
ornamental trimestral
ornamental mensual
ornamental trimestral
ornamental trimestral
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ornamental 5 meses
ornamental mensual
ornamental bimensual
ornamental anual
ornamental anual
ornamental bimestral
ornamental semestral
ornamental semestral
ornamental mensual
ornamental semestral
ornamental trimestral
ornamental mensual
ornamental 7 meses
ornamental bimestral
ornamental trimestral
ornamental cuatrimestral
ornamental 8 meses
ornamental semestral
ornamental cuatrimestral
ornamental trimestral
ornamental anual
ornamental anual
ornamental mensual
ornamental bimestral
ornamental anual

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

167



Tabla 50 (Variedad ornamental)

Cantidad de plantas compradas en

dicha frecuencia

Consumo mensual per capita de plantas

ornamentales

4 I: 4 * 1/6: 0,666666
25 2: 25 * 1/7: 3,571428571
9 3: 9 * 1:9

11 4. 11 * 1/6: 1,833333333
22 50 22 % 1/6: 3,666666667
4 6: 4 * 1/8 05

2 7: 2 * 1/3: 0,666666666
12 8 12 * 1/4: 3

4 9: 4 * 1. 4

7 10: 7 * 1. 7

12 11: 12 * 1/4: 3

14 12: 14 * 1. 14

23 13: 23 * 1/12: 1,916666667
32 14: 32 * 1/12: 2,666666667
11 15: 11 * 1/6: 1,933333333
12 16: 12 * 1. 12

10 17: 10 * 1: 10

25 18: 25 * 1/12:2,083333333
15 19: 15 * 1. 15

2 20: 2 * 1/6: 0,333333333
20 21: 20 * 1/15:1,333333333
15 22: 15 * 1. 15

6 23: 6 * 1/6: 6

10 24: 10 * 1/12:0,833333333
7 25: 7 * 1/12:0,583333333
10 26: 10 * 1/4: 25

20 27: 20 * 1/6: 3,333333333
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11 28: 11 * 1. 11
6 29: 6 * 1/3: 2
20 30: 20 % 1: 20
12 31: 12 % 1/3: 4
8 32: 8 * 1/6: 1,333333333
8 33: 8 * 1/3: 2,666666667
15 34: 15 * 1/3: 5
7 35: 7 % 1.7
20 36: 20 * 1: 20
11 37: 11 * 1/3: 3,666666667
4 38: 4 % 1/2: 2
7 39: 7 * 1/6: 1,166666667
3 40: 3 * 1. 3
5 41: 5 * 1. 5
6 42: 6 * 1/4: 1,5
6 43: 6 * 1/2: 3
15 44: 15 * 1/2: 17,5
24 45: 24 * 1. 24
6 46: 6 * 1/4: 1,5
30 47: 30 * 1: 30
15 48: 15 * 1/3:5
10 49: 10 * 1: 10
17 50: 17 *  1/3: 5,666666667
10 51: 10 * 1/3: 3,333333333
25 52: 25 % 1/5:5
10 53: 10 * 1: 10
5 54. 5 * 1/2: 2,5
20 55: 20 *  1/12:1,666666667
11 56: 11 * 1/12:0,916666666
6 57:. 6 * 1/2: 3
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30 58: 30 * 1/6: 5
50 59: 50 * 1/6: 8,333333333
8 60: 8 * 1. 8
11 61: 11 * 1/6: 1,833333333
4 62: 4 * 1/3: 1,333333333
4 63: 4 * 1. 4
20 64: 20 * 1/7: 2,857142857
2 65: 2 * 1/2: 1
1 66: 1 * 1/3: 0,333333333
16 67: 16 * 1/4: 4
50 68: 50 * 1/8: 6,25
20 69: 20 * 1/6: 3,333333333
10 70: 10 *  1/4: 2,5
9 71: 9 * 1/3: 3
20 72: 20 *  1/12: 1,666666667
10 73: 10 * 1/12:0,833333333
80 74: 80 * 1: 80
20 75: 20 * 1/2: 10
30 76: 30 *  1/12:2,5
Total:461,5119047
Consumo mensual per capita promedio de
plantas ornamentales
461,5119047/ 76: 6,072525062

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Tabla 51 (Variedad frutal)

Numero de clientes Variedad de plantas Frecuencia de
encuestados compradas compra

1 frutal quincenal
2 frutal semestral
3 frutal semestral
4 frutal semestral
5 frutal 3 afios

6 frutal mensual
7 frutal anual

8 frutal anual

9 frutal mensual
10 frutal trimestral
11 frutal semestral
12 frutal anual
13 frutal trimestral
14 frutal semestral
15 frutal semestral
16 frutal mensual
17 frutal semestral
18 frutal trimestral
19 frutal mensual
20 frutal semestral
21 frutal cuatrimestral
22 frutal semestral
23 frutal trimestral
24 frutal 7 meses
25 frutal semestral
26 frutal mensual
27 frutal trimestral
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28 frutal mensual
29 frutal semestral
30 frutal anual
31 frutal semestral
32 frutal bimestral
33 frutal anual
34 frutal trimestral
35 frutal semestral
36 frutal semestral
37 frutal 7 meses
38 frutal cuatrimestral
39 frutal semestral
40 frutal semestral
41 frutal semestral
42 frutal semestral
43 frutal mensual
44 frutal mensual
45 frutal mensual
46 frutal anual
47 frutal anual
48 frutal trimestral
49 frutal mensual
50 frutal trimestral
51 frutal semestral
52 frutal trimestral
53 frutal anual
54 frutal anual
55 frutal trimestral
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Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 52 (Variedad frutal)

Cantidad de plantas compradas en dicha Consumo mensual per capita de plantas
frecuencia frutales

2 l: 2 *2: 4

24 2: 24  *1/6: 4

5 3:5 *1/6: 0,833333333
2000 4: 2000 *1/6: 333,3333333
120 5: 120 *1/36: 3,333333333
1800 6: 1800 *1: 1800

4 7: 4 *1/12: 0,33333333
20 8 20 *1/12: 1,666666667
250 9: 250 *1: 250
500 10: 500 *1/3: 166,6666667
5000 11: 5000*1/6: 833,3333333
3500 12: 3500%1/12: 291,6666667
200 13: 200 *1/3: 66,66666667
500 14: 500 * 1/6: 83,33333333
100 15: 100 * 1/6: 16,66666667
50 16: 50 * 1: 50

400 17: 400 * 1/6: 66,66666667
120 18: 120 * 1/3: 40

2 19: 2 * 1. 2

40 20: 40 * 1/6: 6,666666667
200 21: 200 * 1/4: 50

300 22: 300 * 1/6: 50

100 23: 100 * 1/3: 33,33333333
500 24: 500 * 1/7: 71,42857143
220 25: 220 * 1/6: 36,66666667
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100 26: 100 * 1: 100

40 27: 40 * 1/3: 13,33333333
4 28: 4 * 1. 4

400 29: 400 * 1/6: 66,66666666
2000 30: 2000*1/12: 166,6666667
100 31: 100 * 1/6: 16,66666667
10 32: 10 * 1/2:'5

120 33: 120 *1/12: 10

10 34: 10 *1/3: 3,333333333
300 35: 300 *1/6: 50
1000 36: 1000* 1/6: 166,6666667
9 37:. 9 *1/7: 1285714286
70 38: 70 *1/4: 17,5
200 39: 200 * 1/6: 33,33333333
35 40: 35 *1/6: 5,833333333
200 41: 200 * 1/6: 33,33333333
120 42: 120 *1/6: 20

5 43: 5 * I: 5

5 44: 5 * 1: 5

7 45: 7 * 1. 7

2 46: 2 * 1/12: 0,166666666
4000 47:4000 * 1/12: 333,3333333
30 48: 30 * 1/3: 10

12 49: 12 * 1: 12

60 50: 60 * 1/3: 20

40 51: 40 * 1/6: 6,666666667
200 52: 200 * 1/3: 66,66666667
1000 53:1000 * 1/12:83,33333333
400 54:400 * 1/12:33,33333333
200 55:200 * 1/3: 66,66666667
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Total:5625,380953

Consumo mensual per capita promedio de

plantas frutales

5625,380953/ 55: 102,2796537

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 53 (Variedad medicinal)

Numero de clientes Variedad de plantas Frecuencia de compra
encuestados compradas
1 medicinal 8 meses
2 medicinal trimestral
3 medicinal mensual
4 medicinal mensual
5 medicinal mensual
6 medicinal trimestral
7 medicinal semanal
8 medicinal quincenal
9 medicinal quincenal
10 medicinal quincenal
11 medicinal quincenal
12 medicinal trimestral
13 medicinal mensual
14 medicinal mensual
15 medicinal mensual
16 medicinal quincenal

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Tabla 54 (Variedad medicinal)

Cantidad de plantas compradas en

Consumo mensual per capita de plantas

dicha frecuencia medicinales
1 I: 1 *1/8: 0,125
2 2: 2 *1/3: 0,666666666
4 3: 4 *1: 4
4 4. 4 *1: 4
2 5: 2 *1: 2
5 6: 5 *1/3: 1,666666667
1 7: 1 *4:  0,33333333
10 g 10 *2: 20
4 9: 4 *2: 8
4 10: 4 *2: 8
3 11: 3 *2: 6
10 12: 10  *1/3: 3,333333333
2 13: 2 *1: 2
8 14: 8 *1: 8
4 15: 4 *1: 4
8 16: 8 *2: 16

Total: 91,79166667

Consumo mensual per capita promedio de

plantas medicinales

91,79166667/16: 5,736979167

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Tabla 55 (Variedad forestal)

Numero de clientes encuestados Variedad de plantas compradas Frecuencia de compra
1 | Forestal mensual
2 | Forestal mensual
3 | Forestal anual
4 | Forestal anual

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 56 (Variedad forestal)

Cantidad de plantas compradas en dicha

Consumo mensual per capita de plantas

frecuencia forestales
10 1: 10 l: 10
4 2: 4 l: 4
10 3: 10 * 1/12: 0,833333333
40 4. 40 * 1/12: 3,333333333

Total: 18,16666667

Consumo mensual per capita promedio de
plantas forestales

18,16666667/4: 4,541666667

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en
WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Tabla 57 (Total de variedades)

Numero de Variedad de plantas
clientes compradas
encuestados
1 frutal
2 frutal
3 ornamental
4 medicinal
5 ornamental
6 ornamental
7 ornamental
8 ornamental
9 frutal
10 ornamental
11 ornamental
12 frutal
13 ornamental
14 ornamental
15 frutal
16 frutal
17 medicinal
18 ornamental
19 ornamental
20 ornamental
21 ornamental
22 ornamental
23 frutal
24 frutal
25 medicinal
26 ornamental
27 ornamental
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28 ornamental
29 ornamental
30 ornamental
31 ornamental
32 frutal

33 ornamental
34 frutal

35 ornamental
36 ornamental
37 medicinal
38 ornamental
39 ornamental
40 frutal

41 frutal

42 frutal

43 ornamental
44 ornamental
45 ornamental
46 ornamental
47 frutal

48 medicinal
49 frutal

50 frutal

51 frutal

52 frutal

53 ornamental
54 ornamental
55 frutal
56 ornamental
57 frutal
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58 frutal
59 frutal

60 ornamental
61 ornamental
62 ornamental
63 frutal

64 ornamental
65 frutal

66 ornamental
67 medicinal
68 frutal

69 frutal

70 medicinal
71 ornamental
72 ornamental
73 frutal

74 frutal

75 ornamental
76 frutal

77 medicinal
78 frutal

79 ornamental
80 frutal

81 frutal

82 medicinal
83 ornamental
84 frutal

85 forestal
86 ornamental
87 ornamental
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88 frutal
89 ornamental
90 frutal

91 medicinal
92 forestal
93 frutal

94 ornamental
95 frutal

96 ornamental
97 ornamental
98 ornamental
99 medicinal
100 frutal
101 ornamental
102 frutal
103 ornamental
104 ornamental
105 ornamental
106 ornamental
107 ornamental
108 ornamental
109 frutal
110 ornamental
111 medicinal
112 ornamental
113 ornamental
114 frutal
115 medicinal
116 frutal
117 frutal
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118 ornamental
119 ornamental
120 ornamental
121 ornamental
122 frutal
123 ornamental
124 ornamental
125 ornamental
126 frutal
127 ornamental
128 medicinal
129 frutal
130 medicinal
131 frutal
132 ornamental
133 frutal
134 ornamental
135 ornamental
136 frutal
137 ornamental
138 ornamental
139 frutal
140 forestal
141 frutal
142 ornamental
143 frutal
144 frutal
145 frutal
146 ornamental
147 medicinal
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148 frutal

149 forestal
150 ornamental
151 ornamental

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 58 (Total de variedades)

Frecuencia de Cantidad de plantas compradas en dicha
compra frecuencia
quincenal 2
semestral 24
semestral 4
8 meses 1
7 meses 25
mensual 9
semestral 11
semestral 22
semestral 5
8 meses 4
trimestral 2
semestral 2000
4 meses 12
mensual 4
3 afios 120
mensual 1800
trimestral 2
mensual 7
cuatrimestral 12
mensual 14
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anual 23
anual 32
anual 4
anual 20
mensual 4
semestral 11
mensual 12
10 meses 10
anual 25
bimensual 15
semestral 2
mensual 250
quincenal 20
trimestral 500
mensual 15
semestral 6
mensual 4
anual 10
anual 7
semestral 5000
anual 3500
trimestral 200
cuatrimestral 10
semestral 20
mensual 11
trimestral 6
semestral 500
mensual 2
semestral 100
mensual 50
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semestral 400
trimestral 120
mensual 20
trimestral 12
mensual 2
semestral 8
semestral 40
cuatrimestral 200
semestral 300
trimestral 8
trimestral 15
mensual 7
trimestral 100
mensual 20
7 meses 500
trimestral 11
trimestral 5
semestral 220
mensual 100
semanal 1
bimestral 4
semestral 7
trimestral 40
mensual 4
mensual 3
semestral 400
quincenal 10
anual 2000
mensual 5
semestral 100
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bimestral 10
quincenal 4
cuatrimestral 6
anual 120
mensual 10
bimestral 6
bimestral 15
trimestral 10
mensual 24
semestral 300
quincenal 4
mensual 4
semestral 1000
cuatrimestral 6
7 meses 9
mensual 30
trimestral 15
mensual 10
quincenal 3
cuatrimestral 70
trimestral 17
semestral 200
trimestral 10
5 meses 25
mensual 10
bimensual 5
anual 20
anual 11
semestral 35
bimestral 6
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trimestral 10
semestral 30
semestral 50
semestral 200
mensual 2
semestral 120
mensual 5
mensual 8
semestral 11
trimestral 4
mensual 4
mensual 5
7 meses 20
bimestral 2
trimestral 1
mensual 7
cuatrimestral 16
mensual 8
anual 2
mensual 4
anual 4000
8 meses 50
trimestral 30
semestral 20
cuatrimestral 10
mensual 12
trimestral 9
anual 20
trimestral 60
anual 10
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semestral 40
anual 10
trimestral 200
anual 1000
anual 400
mensual 80
quincenal 8
trimestral 200
anual 40
bimestral 20
anual 30
Nimero de compradores:151

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.

Tabla 59 (Total de variedades)

Consumo mensual per capita total de
plantas
Total frutal: 5625,380953
Total ornamental:461,5119047
Total medicinal: 91,79166667
Total forestal :  18,16666667
Sumatoria Total de plantas: 6196,851191

Consumo mensual per capita promedio
total de plantas
6196,851191/ 151: 41,03874961

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en

WhatsApp del 2023/12/15 al 2023/12/20.
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Cuadro 26 (Estadisticas de pregunta 11).

11) Indigue la cantidad de plantas que usted compra en la frecuencia estipulada por |_|:| Copiar
usted?

154 respuestas

15 -
12 (7.8%) 15 (Qi72%)
9 (5.8%) 9(5.8%)
6 (3063 9% BJ(3 9%) 6 (3.9%)
5(3 PETY 5(3 204) 5 (3.2%) 5(3,2%)
%2 6 634) 4)(2 654)
EXsl 9%)] 2 %]%] (1.9%) 3 (1.6341.9%)

21(2.(123%)
6%5) | 1.(1. (1 (0.6

1 3 7 35 200 5 plantas
4 12 23 T0 1800 3500

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada a los

clientes regulares via WhatsApp.

Tabla 60 (Consumo anual promedio)

2024 0,0004476909583%.x 41,03874961 * 12: 2,204721257
2025 0,0004476909583%.x 41,03874961 * 12: 2,204721257
2026 0,0004476909583%.% 41,03874961 * 12: 2,204721257

Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada a los

clientes regulares via WhatsApp.

Tabla 61 (Poblacion proyectada venezolana).

Poblacion | Poblacion | Poblacion
Pais proyectada | proyectad | proyectada

2024 a 2025 2026

Venezuela 34.090.650 | 34.446.036 @ 34.794.494
Fuente: Proyeccion de la poblacion nacional al 30 de junio, segun INE 2011.
Calculo de la Demanda Proyectada:

Se presenta el calculo de la demanda de plantulas embolsadas proyectada para los

siguientes tres anos expresada en unidades por afio para Venezuela.
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Tabla 62 (Demanda Proyectada).

ANO CONSUMO ANUAL .
PROMEDIO EN POBLACION. DEMANDA ESTIMADA.
PROYECTADO. UNIDADES.
2024 2,204721257 34.090.650 75.160.380,72 = 75.160 unidades /afio.
unidades/afio.
2025 2,204721257 34.446.036 75.943.907,79 = 75.944 unidades/afio.
unidades/afio.
2026 2,204721257 34.794.494 76.712.160,55 = 76.712 unidades/afio.
unidades/afio.

Fuentes: Elaboracion propia. Poblacion con base en las proyecciones realizadas por el
INE en la ciudad de Valencia.

Proyeccion de la oferta.
Para la proyeccion de la oferta de plantulas embolsadas se hara uso del resultado de la
cuantificaciéon de oferta actual, asumiendo que el nimero de productores en Venezuela
permanece estable durante el periodo estudiado; consecuentemente, se mantiene constante

la capacidad instalada total.

Tabla 63 (Capacidad instalada individual).

CAPACIDAD INSTALADA INDIVIDUAL.

57,5%.x 1313,173913 = 2 :1510,15 unidades/afio.

57,5%.%x 1313,173913 * 2 :1510,15 unidades/afio.

57,5%.%x 1313,173913 * 2: 1510,15 unidades/afio.

Fuentes: Elaboracion propia.

Tabla 64 (Oferta Proyectada)

ANO PROYECTADO. CAPACIDAD NRO. DE OFERTA ESTIMADA.
INSTALADA VIVEROS
INDIVIDUAL. ENCUESTADOS
2024 1510,15 unidades/ano. 40 60.406 unidades/afio.
2025 1510,15 unidades/afio. 40 60.406 unidades/afio.
2026 1510,15 unidades/afio. 40 60.406 unidades/afio.

Fuentes: Elaboracion propia.
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Se puede observar que la oferta anual estimada de las dos cervecerias artesanales en
Valencia entre el 2024 y 2026 sera de 10.968 Litros al afio.
Cuadro 27 (modelo lin-lin).

| Se puede empezar analizando la regresion lineal implementando los siguientes comandos:
Estadisticos=ajuste de modelos > regresi1on lineal. Para la seleccion de la variable explicada
se elige a la vanable “yentproanual ™ como wvariable explicativa se elige a la wvariable

“Segundos.de.administracion de asua”, el resultado sera el siguiente:
Call:
Im (formula = yentproanual ~ Segundos. de administracion de agua. data = Dataset)
Residuals:

Min 1Q Median 3Q Max
-106.30 -101 .49 -99.49 -8569 235951
Coefficients:

Estimate Std. Error twvalue Pr(=t])

(Intercept)... 116918 171751  0.681 0.502
ep e administraci e.agua -1.603 12.834 0125 0.902

Residual standard error: 456.7 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 0.0005567_ Adjusted R-squared: -0.03514
F-statistic: 0.0156 on 1 and 28 DF. p-value: 0.9015.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.

02/03/2022.

Cuadro 28 (modelo lin-log).

Para la seleccion de la varnable explicada se elige a la variable “yentproanual”™ como

variable explicativa se elige a la variable “log(Se
ejecuta un modelo lin-log el resultado sera el siguiente:
= LinearModel 3 =- Im (yentproanual -~
data=Dataset)
= summary(LinearhModel 3)
Call:
Im (formula = yentproanual ~ log(Segund
data = Dataset)
Residuals:
Min 1Q Median 3Q Max
9794 9726 -9636 -86.51 2363.64

Coefficients:

Estimate Std. Error tvalue Pr(=|t])
(Intercept) . 101.515 409376 0248 0.806
1) -1.436 171.934 -0.008 0993

Residual standard error: 4568 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 2.492e-06, Adjusted R-squared: -0.03571
F-statistic: 6.978e-05 on 1 and 28 DF_ p-value: 0.9934.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

02/03/2022.
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Cuadro 29 (modelo lin-lin).

. Para la seleccion de la variable explicada se elige a la nueva variable “Proproanual” como
wvariable explicativa se elige a la nueva variable “Segundos de administracion de agua™. el
resultado serd el siguiente:

RegModel 6 =- lm(Prop a, data=Dataset)

= spmmary(Reghlodel . 6)

Call:
Im (formula = Proproanual ~
Residuals:

Min 1Q Median 3Q Max
-108.63 -103 54 9887 -8524 237721
Coefficients:

Estimate Std. Error tvalue Pr(=|t])
(Intersept).... 1192301 173.011 0690 0496
0 -1.613 12928 -0.125 0.902

Residual standard error: 460 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 0.0005554, Adjusted R-squared: -0.03514
F-statistic: 0.01556 on 1 and 28 DF, p-value: 0.9016.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

02/03/2022.

Cuadro 30 (modelo lin-lin).

Posterior a esto, como estudio adicional se encuentra el andlisis de regresion lineal para
la seleccion de la vanable explicada eligiendo a la vanable “Proproanual” como vanable
explicativa se elige a la variable “PrecioproenbsD”, el resultado serd el siguiente:
> RegModel 12 =- Im (Propreanval-PrecioprosnbsD, data=Dataset)
> summary(RegModel 12)

Call:
Im (formula = Proproanual ~ PrecioproenbsD, data = Dataset)
Residuals:

Min 1Q Median 3Q Max
-221.76 -166.27 -77.68 -24.67 225924
Coefficients:

Estimate Std. Ervor t value Pr(>|t])
(Intercept).. 178763 141618 1262 0217
PrecioproenbsD -3974 3166 -1.255 0220
Residual standard error: 447.7 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 0.05327, Adjusted R-squared: 0.01946
F-statistic: 1.576 on 1 and 28 DF, p-value: 0.2198

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

02/03/2022.
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Cuadro 31 (modelo lin-lin).

Fuente 3 Parrafo = Estilos
Fostenor a esto, oo analisis con resultados parecidos se puede demostrar en €l analisis ae

regresion lineal, imvirtiendo las vanables anteriores, mostrando para la seleccién de la vanable
explicativa eligiendo a la vanable “Proproanual” como variable explicada se elige a la vanable

“PrecioprosnbsD™, el Itado seri el siguiente:
RegModel 14 <- Im (precioproen. ~Proproanual, data=Dataset)
> summary(RegModel 14)
Call-
Im (formula = precioproen. ~ Propreanual. data = Dataset)|
Residuals:

Ain  1Q Median 3Q Max

-0.017350-0.010321 -0.002314 0.0056599 0.037650
Coefficients

Estimate Std. Error tvalue Pr(=|t))
(Intercept) 2 417357387 0.002629724 919244 <2e-16 ***
Proproanual -0.000007242 0.000005770 -1.255 0.22
Sigmif codes: 0"*** 0.001 ** 0.01"™ 0.05'"0.1""1
Residual standard error: 0.01405 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 0.05327, Adjusted R-squared: 0.01946
F-statistic: 1.576 on 1 and 28 DF, p-value: 0.2198

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
02/03/2022.

Cuadro 32 (modelo lin-lin).

POS(BT;UI’ a esto| mm';:.;‘cll; para la selecc‘u'm de la vanable explicada eligiendo al ‘];“:‘-I.I‘lab]e
“yventproanual” como vanable explicativa se elige a la vanable “aguaenlts™, el resultado sera el
siguiente:

> Dataset <- geadXL("C:/Users/Jesus/Downloads/data aguacate 31 (1) (1) (3).xlsx".
rownames=FALSE, header=TRUE, na="",+ sheet="Hojal", stungsAsFactors=TRUE)

= RegModel 1 = Im (ventproanual-aguasnlts. data=Dataset)

= summary(RegModel 1)

Call:
Im (formula = yentproanual ~ aguacnlts, data = Dataset)
Residuals:

Min 1Q Median aQ Max

-111.95-104.70 -99.58 -82.96 2356.30
Coefficients:

Estimate Std. Error tvalue Pr(=|t))
(Intercept) 127.44 170.65 0.747 0.461
aguaenlts -28.99 147.44 -0.197 0.846
Residual standard error: 456.5 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 0.001379, Adjusted R-squared: -0.03429

F-statistic: 0.03866 on 1 and 28 DF, p-value: 0.8456

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.
02/03/2022.

193



Cuadro 33 (modelo log-log).

1 POSTEr1Or £STUCIO S€ PUSAE AEmOSIrar en €1 anaisis de moacslo lNedl, Moswanao para 1a
seleccion de la variable explicada eligiendo a la variable “log(yentproanual)” como variable
explicativa se elige a la vanable “log(aguaenlis)”. se implementa un modelo log-log, el
resultado serd el signiente:
= LinearModel 3 =- Im(log(yentproanual) ~ log(aguaenlts). data=Dataset)
= summary({LinearModel . 3)
Call:
lm (formula = log(yentproanual) ~ log(aguaenlts). data = Dataset)
Eesiduals:
Min 1Q Median 3Q Max
-1.7995 -1.3931 -0.6618  0.8181 6.3776
Coefficients:
Estimate Std. Error t value  Pr(=|t])
(Intercepr).. 1.5392 0.3587 4.291 0.000192 ***
log(aguacnlts) 0.3756 04915 0.764 0451144

Signif codes: 0 ™** 0001 "™+ 001 "™ 005''01"'"1

Residual standard error- 1.905 on 28 degrees of freedom

Multiple R-squared: 0.02043, Adjusted R-squared: -0.01455
F-statistic: 0.584 on 1 and 28 DF, p-value: 0.4511.

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el sefior H. Martin.

02/03/2022.

Cuadro 34 (modelo log-lin).

El sigmente estudio se puede demostrar en el analisis de modelo lineal. mostrando para la
seleccidn de la variable explicada eligiendo a la variable “log(yentproanual)” como variable
explicativa se elige a la variable “aguaenlts”. se implementa un modelo log-lin_ el resultado
sera el siguiente:
> LinearModel 4 < Im(log(ventproanual) ~ aguasnlts. data=Dataset)
= summary(LinearModel 4)

Call:
lm (formula = log(yentproanual) ~ aguaenlis. data = Dataset)
Residuals:
Min 1Q Median 3Q Max
-2.4525 -1.1529 -0.3978 0.6464 6.3940
Coefficients:

Estimate Std. Error t value Pri(=|t])
(Intercept), 04721  0.6862 0.688 0.497
aguaenlts 09902 0.5929 1.670 0.106
Residual standard error: 1.836 on 28 degrees of freedom
Multiple R-squared: 0.09059, Adjusted R-squared: 0.05811

F-statistic: 2.789 on 1 and 28 DF. p-value: 0.106

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por el seiior H. Martin.

02/03/2022.
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Tabla 65 (Inmunizacion de citricos)

Inmunizacion de
Ao Produccion de citricos experimental | citricos(sintomatologia).
8 afosy
contando(Sintomas a
2016 200 artir de 2 afios

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos desarrollados por un vivero anénimo

entrevistado de forma presencial. 02/03/2023.

Imagen 1 (Citricos Inmunizados).

(Figueredo, marzo 2024).

Imagen 2 (Procedimiento de injerto).

(Figueredo, mayo 2023).
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Imagen 3 (Injerto Eficiente).

(Figueredo, mayo 2023).

Imagen 4 (Priorizacion botanica).

(Figueredo, mayo 2023).

Imagen 5 (Estudio espacial).
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Fuente: Elaboracion propia en base a los resultados de la encuesta aplicada en google

form.

El conjunto de puntos en la grafica anterior refleja que la mayoria de los puntos verdes
se agrupan en zonas concretas de los estados Yaracuy, Carabobo, Aragua, Miranda y
distrito capital. Por otro lado, los puntos rojos también estan conglomerados en los estados
ya mencionados.

Saliendo de los estados ya vistos y enfocandose en el resto del pais se puede destacar
que hay mayor abundancia de puntos rojos que verdes y todos los puntos estan distribuidos
uniformemente a lo largo de la extension de la zona de analisis que involucraria el resto de
los estados a nivel nacional con excepcion de portuguesa, Barinas Monagas, Delta
Amacuro y Amazonas.

El tamafo de la poblacion del estudio fue de 193 viveros obtenidos por google map de
los cuales 153 o un 79,27% no respondieron la encuesta y son representados por puntos
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rojos. De los 193 viveros solo 40 o un 20.73% respondieron la encuesta aplicada de forma
anénima y son representados por los puntos verdes.

En el analisis espacial se determina mediante el posicionamiento de los puntos, que
estos se agrupan en conglomerados de zonas concretas del espacio. Esto podria
denominarse como una estructura agregada en algunos municipios de diversos estados tales
como Zulia, Bolivar, Anzoategui y apure.

Imagen 6 (Pisos térmicos)
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Fuente:(Goldbrunner, 1974)

Los estados de mayor geografia al sur del pais parecen concentrar los negocios de
viveros en areas cercanas para obtener posiblemente mas proximidad en cuanto al comercio
e intercambio de recursos entre ellos, al no existir un mayor nimero de viveros en dichos
estados a diferencia del norte del pais.

Por lo tanto, existen medidas de agrupamiento en mayores cantidades de viveros en los
estados cercanos a las zonas costeras y pisos intertropicales con climas atractivos para el
cultivo, el cual rondaria entre 18 y 24 grados centigrados a nivel nacional. El resto de
dichos negocios tiene una ubicacion mds dispersa a nivel nacional, posiblemente el clima
del norte del pais hace mas aprovechable el desarrollo de dichos negocios para la
produccion de especimenes al compararse la imagen 5 y 6. No obstante, los pocos viveros
en los estados del sur establecen ligeras concentraciones de grupos pequefios en algunos
estados de gran tamafio.
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Imagen 7 (Imagen del fundador del vivero San Antonio)

(Martin, mayo 1996).

Imagen 8 (Historia del fundador del vivero San Antonio)

(Ecos de Yagua, abril 2008).
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Imagen 9 (Reconocimiento estatal al fundador del vivero San Antonio por sus

contribuciones botanicas a la economia).

AN IV E RS
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(Figueredo, abril 2024).

Imagen 10 (Reconocimiento regional al fundador del vivero San Antonio por sus

contribuciones al sistema publico).

h— b |

(Figueredo, abril 2024).
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Imagen 11 (Consentimiento informado para el estudio econémico).
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